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RESUMEN

En razén que el tema de los precios de transferencia viene recibiendo cada vez mayor
atencion, dada la trascendencia que adquiere el notable incremento de las transacciones
economicas internacionales y que en Chile resulta una materia de aplicacion
relativamente novedosa. Debido a esto, hace de los precios de transferencia un concepto
de criterios no comunes para las empresas, por ende, causa una necesidad perentoria por
establecer patrones comunes y adoptar una posicidbn determinada respecto de ésta
materia, que al no ser clara, puede llevar a un manejo de los precios con la
intencionalidad o no, de eludir o evadir impuestos, originando un detrimento a las arcas

fiscales.

El objetivo es analizar comparativamente la legislacion de las normas de precios de
transferencia existente en nuestra legislacion tributaria y la legislacién de algunos paises
latinoamericanos con los cuales Chile tenga convenios para evitar la doble tributacion,
estos son Argentina, Colombia, Perl, Ecuador y México. Para asi, determinar las
posibles deficiencias actuales de nuestra legislacion tributaria producto del analisis

comparativo.

Para la elaboracion del presente proyecto tesis tomamos el concepto de los mismos, los
objetivos perseguidos con una politica de precios de transferencia, pautas para su
aplicacion segun la OCDE, identificacion del principio que debe prevalecer para
establecer los precios de transferencia en las transacciones internacionales y los distintos
métodos que permiten ajustar el resultado. Los articulos en donde la legislacién chilena
regula los precios de transferencia, considerando todos los aspectos que abarca nuestra
legislacion, asi también se hace un andlisis comparativo de las distintas normativas de
los paises latinoamericanos anteriormente mencionados, identificando en cada normativa
los aspectos que abarcan cada una, para asi hacer menciébn de temas que nuestra
normativa no ha considerado, desprendiendo las ventajas y desventajas que podrian

surgir producto del analisis.



MARCO TEORICO

2.1.- Antecedentes Generales

Debido al rapido y cambiante mundo de la competencia comercial globalizada, se han
registrado en los ultimos afios una creciente expansion del flujo de mercancias entre los
diferentes paises del mundo, provocando en las empresas multinacionales una demanda
de los bienes y servicios producidos por éstas en mercados que antes estaban abiertos al
comercio internacional de una manera mas primitiva, lo que de alguna manera fue
provocando desvirtuaciones en los precios, teniendo que trasladar sus centros de
produccion y distribucién de bienes y servicios de un pais a otro. Como consecuencia de
esta situacion, el intercambio de bienes y servicios entre las subsidiarias® de un mismo
grupo multinacional de empresas se han incrementado drasticamente en los ultimos afios,
a causa del deseo de aprovechar las economias de escala y dividir las funciones entre las
subsidiarias de acuerdo con el mejor rendimiento de los recursos con que cuentan dichas

subsidiarias en cada pais.

Como resultado, del intercambio de todos los bienes y servicios entre divisiones de un
mismo grupo multinacional de empresas que han decido descentralizarse y establecer,
por lo tanto, centros semiautonomos generadores de utilidad en una o mas jurisdicciones
fiscales, ha dado inicio a la problematica de establecer un precio 6ptimo de transferencia
entre dichas empresas. Para las autoridades esto trae consigo la labor de fiscalizar que
dichas empresas paguen en su jurisdiccion fiscal, en una base coherente con la utilidad
que obtendrian empresas independientes® en el mercado. Considerando también, que los
administradores de cada divisibon o subsidiaria podrian estar mas interesados en
maximizar las utilidades de su propia division, que las utilidades de la organizacién

empresarial en su conjunto.

! Entendiéndose por subsidiarias a empresas que estan vinculadas a otra por una relacién juridica
de caracter subsidiario.

2 Se entiende como empresas independientes a aquellas que llevan a cabo operaciones con otras
empresas que no son partes relacionadas.



Las normas sobre los precios de transferencia buscan impedir que las empresas
vinculadas o relacionadas manipulen, los precios bajo los cuales intercambian bienes o
servicios, esto quiere decir, que los precios no estén a precios de mercado sino pautados
por dichas empresas, de tal manera que acrecienten sus costos o deducciones, 0
reduzcan sus ingresos gravables. Este concepto es conocido internacionalmente por la
mayoria de las economias del mundo como Principio Arm’s Length * que en el marco
internacional aspira a rectificar la traslacion indebida de beneficios mediante los precios

de transferencia de un conjunto vinculado multinacional, o sea por simulacion.

= Ja situacidon no es domeéstica o local, sino internacional

= El presupuesto del correctivo incorporado en el Modelo OCDE, persigue evitar
las consecuencias del desplazamiento inmune de beneficios de uno a otro

Estado o Estados.

La OCDE establece como caracteristicas:

= Andlisis de la transaccién: debe establecerse respecto a un transaccién identificada
Unica, es decir, la comparacion de condiciones analogas se debe realizar transaccion
porque estan estrecha/ ligadas o se producen de manera continua, situaciones
en las cuales se deben evaluar las transacciones en conjunto aplicando los

métodos apropiados.

= La comparabilidad de la transaccién: la operacion intergrupo debe presentar

caracteristicas idénticas o analogas a la transaccion fuera del grupo.

= El reconocimiento de las transacciones igual a como fueron estructuradas legalmente

por las partes sin reemplazarla por otra.

= |La caracteristica de mercado abierto: cualquier precio prudente debe reflejar

practicas comerciales corrientes.

% Este principio, es el estandar internacional adoptado por los paises miembros de la OCDE vy
consisten que: “Las empresas que realicen operaciones con partes relacionadas deben pactar
precios por dichas operaciones, de manera similar a como lo hubieran hecho empresas no
relacionadas en operaciones similares, bajo condiciones similares”.



= Disponibilidad de la informacion por parte del contribuyente: el precio debe
determinarse en base a datos e informacion que estén ya disponibles vy

accesibles para el contribuyente al momento de la transaccion.

El criterio arm’s length para establecer un aceptable precio de transferencia se demuestra
a menudo ambiguo 0 no muy util en el sentido que si es util en el &mbito doméstico la
causa reside en que las transacciones intrafirma no se dejan valorar a precio de mercado
abierto porque integran o completan productos/servicios especificos. Esto permite a la
multinacional manipular estos precios incrementar sus costos, adecuando los beneficios
en los Estados de fiscalidad elevada “El problema a discutir entonces no es el costo sino

la localizacion del beneficio y su deslocalizacion.™

Este principio ha sido adoptado principalmente por los paises que integran la

Organizacién para la Cooperacion y Desarrollo Econémico (OCDE).

2.1.1 Organizacién para la Cooperacion y Desarrollo Econémico

La OCDE es una institucion internacional intergubernamental que retne a los paises mas
industrializados de economia de mercado. Los representantes de los 30 paises miembros
se reunen anualmente para intercambiar informacion y armonizar politicas con el objetivo
de maximizar su crecimiento econdémico y colaborar a su desarrollo y al de los paises no
miembros. Esta institucion tiene sus raices en 1948 en la Organizacion para la
Cooperacion Econémica Europea que tuvo el objetivo de administrar el Plan Marshall para

la reconstruccion europea tras la Segunda Guerra Mundial.

En 1960, cuando el Plan Marshall habia cumplido su cometido, los paises miembros
acordaron invitar a Estados Unidos y Canada a la creacion de una organizacion que
coordinara las politicas entre los paises occidentales. La nueva organizacion recibio el

nombre que lleva actualmente y se determind que tuviera sede en Paris (Francia)®.

“Segun Tanzi, Taxation in an integrating world,Washington,1995
® Explicado en términos de la Biblioteca del Congreso nacional.



En 1979 el Comité de Asuntos Fiscales de la OCDE emiti6 un informe sobre el tema
titulado “Transfer prices and Multinacional Enterprises” en el cual se afirmaba la primacia
del principio del precio normal de mercado abierto sobre cualquier otro criterio utilizado
para determinar el valor de bienes y servicios entre empresas conexas. Este principio fue
ratificado en los informes de la OCDE sobre precios de transferencia de los afios 1984 y
1995, estableciéndose que el método que mas se acerca al mismo es el de

Precios independientes comparables.

La OCDE es el mayor productor mundial de publicaciones en economia y asuntos
sociales, con mas de 500 titulos por afio, ademas de documentos de trabajo y otros

productos. Sus objetivos son promover politicas tendientes a:
» Realizar la mayor expansion posible de la economia y el empleo, y un progreso en el
nivel de vida dentro de los paises miembros, manteniendo la estabilidad financiera y

contribuyendo asi al desarrollo de la economia mundial.

= Contribuir a una sana expansién econdmica en los paises miembros, asi como no

miembros, en vias de desarrollo econémico.

= Contribuir a la expansién del comercio mundial sobre una base multilateral y no

discriminatoria, conforme a las obligaciones internacionales.

Los compromisos de los paises miembros, en tanto, son:

=  Promover la utilizacion eficiente de sus recursos economicos.

» En el terreno cientifico y técnico, promover el desarrollo de sus recursos, fomentar la

investigacion y favorecer la formacion profesional.

» Perseguir politicas disefiadas para lograr el crecimiento econémico y la estabilidad
financiera interna y externa, y para evitar que aparezcan situaciones que pudieran

poner en peligro su economia o la de otros paises.



= Continuar los esfuerzos por reducir o suprimir los obstaculos a los intercambios de
bienes y de servicios y a los pagos corrientes y mantener y extender la liberalizacion

de los movimientos de capital.

El principal requisito para ser pais miembro de la OCDE es liberalizar progresivamente los
movimientos de capitales y de servicios. Los paises miembro se comprometen a aplicar

los principios de: liberalizacion, no discriminacion, trato nacional y trato equivalente.

El 16 Mayo del 2007, el Consejo ministerial de la OCDE decidi6 empezar a discutir el
acceso de Chile, Estonia, Israel, Rusia, y Eslovenia; como asi fortalecer su cooperacion
con Brasil, China, India, Indonesia y Sudafrica a través de un incremento en sus
relaciones o como miembros plenos. Otros candidatos a miembros plenos son el restante
aun no incluido de la Union Europea: Bulgaria, Chipre, Letonia, Lituania, Malta, y

Rumania.

En nuestro pais se ha creado una instancia de gobierno para dar cumplimiento al
instrumento de la OCDE denominado “Directrices® de la OCDE para las Empresas
Multinacionales y la inversién extranjera”, esto denominado EI Punto Nacional de
Contacto (PNC), que tiene por mision implementar los contenidos de las directrices en
Chile. Dentro de sus funciones esta la informacién y promocién de este instrumento vy
también conocer de casos de empresas multinacionales que no cumplan alli lo estipulado.
En Chile esta radicado en el departamento de la OCDE de la Direccion General de
Relaciones Econdmicas Internacionales (DIRECOM), asesorado por un comité consultivo
en el que participan representantes de otros ministerios, de organizaciones empresariales
y sindicales. Aunque, en principio, la incorporacion oficial de nuestro pais en la OCDE

seria a mas tardar en el afio 2009’, esto ocurrié en el afio 2010.

® Definidas por la OCDE como recomendaciones dirigidas conjuntamente por los gobiernos a las empresas
multinacionales, la cual contiene principios y normas de buenas practicas conforme con las disposiciones
legales aplicables. ElI cumplimiento de las directrices por parte de las empresas es voluntario, por lo tanto no
tiene el caracter de obligatorio.

" Anuncio dado a conocer el 17 de Mayo por el Instituto Nacional de Estadisticas (INE).



2.1.2 Centro Interamericano de Administraciones Tr  ibutarias (CIAT)

Este organismo tiene como mision promover y facilitar la cooperacion mutua entre los
paises miembros y proveer un foro en tributacion para el cambio de experiencias,

orientado al mejoramiento de sus administraciones tributarias.

El CIAT lo conforman las administraciones tributarias de 36 paises, estos son: Antillas
Holandesa, Argentina, Aruba, Barbados, Bermuda, Bolivia, Brasil, Canada, Chile,
Colombia, Costa Rica, Cuba, Ecuador, El Salvador, Espafia, Estados Unidos, Francia,
Guatemala, Haiti, Honduras, Italia, Jamaica, México, Nicaragua, Paises Bajos, Panama,
Paraguay, Peru, Portugal, Republica Bolivariana de Venezuela, Republica Checa,

Republica Dominicana, Sudéfrica, Surinam, Trinidad y Tobago y Uruguay.

Entre los objetivos estratégicos de esta organizacién, se cuentan:

» Estimular la cooperacién entre los paises miembros para combatir la evasion, la

elusion y toda otra forma de incumplimiento de las obligaciones tributarias;

* Impulsar y conducir investigaciones sobre los sistemas tributarios y administraciones
tributarias, ademas en base a ellas adoptar directrices y formular modelos, propiciar la
difusion oportuna de la informacion pertinente y el intercambio de ideas y

experiencias, a través de eventos internacionales;

= Proveer asistencia técnica en materia tributaria para atender las necesidades e
intereses manifestados por los paises miembros, a través de la ejecucion de
actividades de cooperacion técnica del propio Centro, de la coordinacion del
intercambio temporal de personal y/o de las solicitudes de funcionarios técnicos de

otros paises miembros.



2.1.3 La Doble Tributacion Internacional

Es el resultado de la aplicacion de impuestos similares, en dos o mas Estados a un mismo
contribuyente, respecto de la misma renta y por el mismo periodo de tiempo. También se
puede definir como el fendbmeno que se produce cada vez que los Estados aplican

impuestos de similar naturaleza, respecto de un mismo hecho econémico.

Existe una doble imposicion internacional desde el punto de vista juridico, cuando dos o
méas Estados imponen similares tributos a un mismo contribuyente por la misma base
imponible y el mismo periodo tributario, de modo que el contribuyente soporta una mayor
carga tributaria que la que le corresponderia si estuviera sujeta a una sola jurisdiccion

tributaria.

Los tratados de Doble Tributacion son instrumentos juridicos internacionales suscritos
entre dos Estados, que se incorporan al ordenamiento juridico interno de cada uno de
ellos y que tienen por finalidad eliminar o aminorar la doble tributacion internacional que
afecta o dificulta el intercambio de bienes y servicios y los movimientos de capitales,
tecnologias y personas, beneficiando exclusivamente a las personas naturales o juridicas,

residentes o domiciliadas en alguno de los Estados Contratantes.

En general, estos convenios se aplican a los impuestos que gravan la renta y al
patrimonio, y los procedimientos que contemplan para eliminar o aminorar la doble

tributacion son los siguientes:

a) Se concede la potestad tributaria exclusiva a uno de los Estados Contratantes para
gravar la renta o el patrimonio, ya sea al Estado donde la empresa tiene su domicilio o

residencia o al Estado donde la renta se origina o tiene su fuente;
b) Se concede la potestad tributaria a ambos Estados Contratantes, pero estableciendo
una tasa limite con la cual el Estado de la fuente puede gravar determinadas rentas

(intereses, regalias) v,

c) Se contempla una norma en la cual los Estados Contratantes se comprometen a evitar

la doble tributacion, en los casos en que una renta es gravada en ambos Estados, a

10



través de la concesion de créditos o exenciones por los impuestos pagados en el otro

Estado Contratante.

De este modo, las entidades juridicamente distintas pero econémicamente similares,
como puede ser una casa matriz con su filial o su agencia; el manejo de los precios por
las operaciones que realicen entre ellas puede ser atractivo como herramienta para evitar
una doble imposicién. Es también frecuente el utilizar como vehiculo de operacion
Estados de menor tributacién a fin de resguardar las utilidades en dichos estados,

utilizando precios que no se ajustan a los de mercado.

2.2 Precios de Transferencia

Segun diferentes autores se entiende por Precios de Transferencia:

= Aquel precio que se pacta y realiza entre sociedades vinculadas de un grupo
empresarial multinacional, por transacciones de bienes (fisicos o0 inmateriales) y
servicios y que pueden ser diferentes a los que se hubieran pactado entre sociedades

independientes®

= Son los valores que las empresas fijan para la transferencia de activos fisicos,

intangibles o servicios a empresas vinculadas internacionalmente. °

= Son los precios a los que una empresa transfiere bienes corporales y propiedades

intangibles o suministran servicios a empresas asociadas.*

= |Los Precios de Transferencia son aquellos pagos o precios que se pactan entre
empresas vinculadas de un grupo econémico. Los precios pactados pueden provenir
de una gran diversidad de transacciones llevadas a cabo entre empresas relacionadas
como por ejemplo, compraventa de materia prima, compraventa de productos

terminados, prestacion de servicios administrativos, servicios de asistencia técnica,

8 Pere Mole. Trabajo sobre Precios de transferencia del Postgrado en Derecho Tributario
Internacional, Barcelona, junio de 2001

° Enrique L. Scalone. “Precios de transferencia H Situacion actual en Argentina H Doctrina
Tributaria-marzo de 2000HTXX

10 Asesoria Técnica de la AFIP. Trabajo publicado en base a informes de la OCDE
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cobro o pago de regalias, transferencia de tecnologia, arrendamiento de bienes

muebles e inmuebles, préstamos, compraventa de divisas, operaciones financieras en

general'.

Para la OCDE existe vinculacién econémica cuando:

a) una empresa participa directa o indirectamente del gerenciamiento, del control o del

capital de la otra; o

b) cuando las mismas personas participan directa o indirectamente del gerenciamiento,

del control o del capital de ambas empresas; y

c) si ambas empresas estuvieran ligadas por relaciones comerciales o financieras
en condiciones diferentes de las establecidas entre entes independientes (es decir, ya
sea en cuanto a los precios de transferencia establecidos o a las restantes condiciones
gue hacen a dicha relacion).

Por lo tanto, los dos elementos fundamentales que no deben faltar son:

» La existencia de vinculacidn entre las empresas que efectlian las operaciones.

*» Entre empresas de distintos paises que realicen operaciones internacionales.

2.2.1 Métodos a utilizar segun la OCDE

Aquellos que se refieren a las transacciones mismas:

= Método de Precio Comparable no Controlado (CUP)*, este método tiene dos

maneras bésicas de aplicacion:

a. Se puede utilizar al comparar el precio cargado por la transferencia de bienes o

servicios entre partes relacionadas con una transaccion similar llevada a cabo con una

11 Concepto segiin OCDE
12 CUP por sus siglas en ingles de Comparable uncontrolled Price Method
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entidad no relacionada bajo circunstancias similares. Esto se refiere que si la empresa
analizada vende cierto producto a una empresa relacionada y ademas vende el mismo
producto a una empresa no relacionada, bajo circunstancias similares, en fechas
similares, entonces se pueden comparar los precios a los que dicha empresa vende el

producto tanto a su parte relacionada, como a la empresa no relacionada.

Si emplearamos el principio Arm’s Length, dichos precios deberian ser muy similares,
en el caso en que las condiciones contractuales, pactadas con las partes relacionadas,
como con las no relacionadas, no llegaran a ser diferentes en un grado tal que afecten

la determinacién del precio.

Se puede aplicar mediante la comparacion del precio pactado entre dos o mas
empresas relacionadas en el intercambio de producto, con un precio publico
competitivo. Esto quiere decir, si el producto intercambiado entre las empresas
relacionadas, donde ellas determinan el precio en torno a una negociacion privada, es a
la vez cotizado en el mercado, donde los precios se forman por muchos agentes
participantes en dicho mercado, entonces se puede establecer una comparacion entre
el precio pactado entre las dos partes relacionadas con el precio cotizado en fechas

similares.

Si los precios son similares a los pactados entre las entidades relacionadas y los
precios cotizados en un mercado competitivo, entonces dichos valores se consideraran
que han sido pactados a valor de mercado. De lo contrario, si existiera alguna diferencia
entre ambos precios podriamos indicar que las condiciones de las relaciones
comerciales y financieras de las empresas relacionadas no estdn sobre una base de
Arm’s length. Ya que el precio de la transferencia controlada debe ser sustituido por el

precio que se pactd en la transaccién no controlada.

Una transacciébn no controlada se puede comparar con alguna otra transaccion
controlada, siempre y cuando: ninguna de las diferencias entre las transacciones que se
estan comparando deben afectar materialmente la calidad de la comprobacion y en
caso de existir dichas diferencias, se debe tomar en cuenta que se pueden realizar
ajustes razonables para eliminar las diferencias entre los precios que se estan

comparando.
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Este método es la forma més directa y confiable para saber si una empresa esta o no

cumpliendo con el principio de Arm’s length.

Su mayor ventaja es que es el mas aceptado por las legislaciones impositivas
mundiales. Como contrapartida, se focaliza la comparacion en los productos o servicios
negociados y no en las funciones desarrolladas por las partes, por lo que en

determinadas situaciones resulta de imposible aplicacion.

Es inaplicable en el caso de un bien con una formula propia y con una marca que lo
identifica a nivel mundial ya que no existen comparables por mas que en el
mercado existan productos parecidos. A veces porque existe ausencia de datos,
porque los precios recogidos no son comparables o porque no se pueden recoger
los datos. Por ejemplo: en los casos de productos semiacabados o en sectores con
monopolio, donde los precios comparables estan distorsionados.

No es un método, por propia definicion, facil de compatibilizar con los objetivos

de las empresas.

Puede demandar en muchos casos costos administrativos adicionales si existieren
tantos precios intercompafias como precios a clientes. Resulta dificil la consecucion de

informacién fidedigna de competidores.

Método de Precio de Reventa (RPM) 3, se puede utilizar cuando la empresa que se
estd examinando compra algin producto® a una empresa relacionada y
posteriormente lo revende a una no relacionada. Lo que este método determina

entonces, es el precio de adquisicién de dicho producto a un tercero independiente.

Cuando una empresa controladora tienes dos empresas relacionadas, una que se dedica

a la actividad de manufactura y la otra empresa a la actividad de distribucién. Las

transferencias de bienes entre ambas empresas, podrian ser pactadas a precios que no

respondieran precisamente al valor de mercado, sino a necesidades corporativas de

planeacion fiscal. Dichas necesidades corporativas de planeacion podrian ser alcanzadas

13 RPM por sus siglas en ingles Resale Price method.
14 La transaccién en cuestion puede ser la adquisicién de un servicio, o la contraprestacién derivada de
cualquier otra operacion es realizada entre partes relacionadas.
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mediante la manipulacion de los precios transferidos entre las empresas relacionadas,

especialmente si ambas empresas se encuentran en diferentes jurisdicciones fiscales.

En caso de examinar a un cliente final que no es relacionado, este método de precio de
reventa establece que si la parte examinada lleva a acabo la compra de un determinado
producto a una empresa relacionada (en este caso la empresa dedicada a la actividad de
distribucién) y a su vez, vende dicho producto una empresa no relacionada, el precio de
mercado pactado en dicha operacion, debe ser similar al precio con la empresa no
relacionada en la actividad de reventa, menos un margen bruto adecuado que permita al
revendedor (parte examinada) cubrir sus gastos de venta y administracion y ademas
obtener una utilidad apropiada. Por lo tanto, este método establece un precio de compra
de mercado en la empresa examinada a la empresa relacionada (en este caso la empresa
qgue se dedica a la actividad de manufactura), a través del precio de venta que realizaria
dicha empresa a una parte no relacionada. En términos formales el método establece lo
siguiente:
PM = PR (1-mb)

Donde:
PM = Precio de mercado al que deben pactar las empresas relacionadas la operacion.

PR = Precio de reventa pactado entre dos empresas independientes.

Mb = U.B./V.N.

Margen bruto, conocido también como el margen del precio de reventa.
Donde:

U.B. = Utilidad Bruta

V.N. = Ventas Netas

Este es el método mas apropiado para las operaciones de reventa de bienes, el margen
es bastante simple de determinar si no existe valor agregado relevante. Por el
contrario. depende menos de las caracteristicas del producto y més de la

comparacion de funciones llevadas a cabo por las partes.
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El margen determinado es mas preciso si los productos se realizan a corto plazo, de otra
forma se veria afectado por otros factores como cambios en el mercado, costos, etc., pero
es mucho mas dificultoso si antes de la reventa los bienes sufren algun tipo de

proceso adicional.

= Método de Costo Adicionado (CPM) *, es aplicable cuando una empresa vende un
producto o presta un servicio a una empresa relacionada, utilizando componentes o
insumos obtenidos de empresas no relacionadas. Es decir, se parte de los costos de
fabricacién, o de aquellos costos incurridos en a prestacion de un servicio, entre
empresas relacionadas, para luego agregar un margen de utilidad bruta que hubiera

pactado entre empresas no relacionadas.

Expresado graficamente, se aprecia la aplicacién de dicho método de la siguiente forma:

Flujo de transacciones para MCA

Controladora
Xy

Proveedor no > Fabrica > Distribuidora
relacionado Xy XY

Este método dice que el precio que la fabrica XY debe vender el producto a su parte
relacionada “Distribuidora XY” a un precio suficiente para cubrir los costos y gastos
involucrados en la operacion'®, mas un margen adecuado de utilidad de mercado que
hubieran pactado dos o mas empresas no relacionadas. En términos formales este

método establece lo siguiente:

PM = Costo (1+ub)

Donde:

15 Este método es conocido en las Guias de Precios de Transferencia de la OCDE como Cost Plus Method
16 La operacion, puede ser de manufactura o de prestacion de servicios.
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PM = Precio de mercado

Costo = Costo de los bienes y servicios.

Mb = UB/CV

Donde:

UB = Utilidad Bruta
CV = Costo de Venta

Aquellos métodos basados en rentabilidad:

Método de Participacion de Utilidades (MPU),  se puede utilizar cuando dos o més
operaciones llevadas a cabo entre empresas relacionadas estan intimamente ligadas,
de tal manera que incluso empresas independientes que operan en condiciones de
mercado, acordarian una especie de “sociedad o alianza estratégica” y posteriormente
acordarian los términos de division de las utilidades entre ellas. Este método intenta
eliminar el efecto de las condiciones especiales que pudieren influir en las
transacciones entre partes relacionadas, mediante la determinacion de las utilidades
gue le corresponderian a cada una de las empresas involucradas en la operacién si
estuvieran operando en condiciones de mercado. De ahi que el presente método
primero determine la utilidad global de todas las partes relacionadas involucradas en
las operaciones, para posteriormente dividir dicha utilidad global de conformidad como
la hubieran dividido empresas independientes en condiciones similares. Dichas
funciones, deben quedar especificadas en un andlisis claro y detallado de todas las

transacciones entre empresas relacionadas.

Una de las ventajas en la aplicacion de este método, es que las transacciones que se

buscan como comparables no tienen que ser exactamente iguales a las transacciones

que se estan tratando de justificar. Por lo que este método puede utilizarse cuando sea

dificil encontrar transacciones idénticas realizadas en condiciones de mercado. La division

de las utilidades entre las empresas relacionadas debe tener como fundamento las

funciones llevadas a acabo por cada una de ellas al interior del grupo.
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Asimismo, la normativa externa que se pueda encontrar de empresas independientes es
de gran utilidad en el andlisis de divisién de utilidades, primeramente para valorar los
aportes de cada una de la entidades al flujo global de transacciones, y o para determinar
directamente la division de utilidades entre empresas relacionadas. De esta manera, el
MPU permite una mayor flexibilidad en el andlisis, desde el momento en que se pueden
tomar en cuenta ciertas particularidades de las transacciones llevadas a cabo entre las
empresas relacionadas, que pueden no estar presentes en transacciones similares

llevadas a cabo entre empresas independientes.

Otra ventaja de este método, es que se deben analizar los niveles de utilidad de todas las
empresas involucradas en la transaccion, y no Unicamente realizar el analisis desde el
punto de vista de una sola empresa, lo cual podria traer como consecuencia la realizacién
de una andlisis desde el punto de vista unilateral y dejar a las demas empresas

descubiertas del estudio de precios de transferencia.

Sin embargo, la aplicacion de este método también tiene algunas desventajas, la primera
de ellas es que la informacién disponible en el mercado, puede estar menos relacionada
con las transacciones llevadas a cabo entre empresas relacionadas, la cual seria mas
facil de conseguir tal vez, mediante la aplicacién de alguno de los métodos anteriormente

descritos.

Una segunda desventaja de la aplicacion del presente método consiste en el hecho de
gue como se debe utilizar informacion de empresas relacionadas que frecuentemente
estan localizadas en otras jurisdicciones fiscales, no siempre es seguro que se pueda

tener acceso a la informacion de dichas empresas.

=  Método Residual de atricion de Utilidades (MRPU),  este método es similar al MPU,
con la diferencia de que este método es aplicable para aquellas empresas que utilizan
intangibles significativos en la operacion. En los demas lineamientos expuestos para el
MPU son aplicables para este método. Dado que pueden existir operaciones entre
partes relacionadas en las que esté involucrado el uso de algun intangible significativo,
este método establece los lineamientos necesarios para obtener una utilidad de

mercado entre partes relacionadas.
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Al aplicar este método, en primer lugar debe determinarse la utilidad minima a distribuirse
entre las empresas relacionadas, basado en las funciones que cada una de las empresas
lleva a cabo, y tomando como referencia las utilidades que hubieran obtenido empresas
comparables, bajo circunstancia similares, que estén operando en condiciones de
mercado. Posteriormente, la utilidad residual debe distribuirse entre todas las partes
involucradas en la operacion tomando en cuenta los intangibles significativos aportados
por cada una de ellas, de manera similar a como lo hubieran hecho empresas

independientes operando en condiciones de mercado.

= Método de Margenes Transaccionales de Utilidad de O  peracion (MMTUO).

Frecuentemente, las empresas realizan una gran cantidad de actividades con sus partes
relacionadas, es decir normalmente las empresas relacionadas realizan mas de una
operacion controlada entre ellas, tales como compraventa de materias primas, pagos de
regalias, etc. En estos casos, podria ser dificil determinar si una empresa esta 0 no
operando a valores de mercado con sus partes relacionadas, debido a que resulta

complicado y costoso realizar el analisis de las transacciones en forma separada.

Por esta razén, la OCDE ha establecido una metodologia que permite probar si una
empresa esta operando a valores de mercado, a través de la utilidad de operacion global
de la empresa. Esto consiste en comparar la utilidad de la operacion que esté obteniendo
la empresa, con la utilidad de operacion que obtengan empresas similares, que no lleven
a cabo transacciones con partes relacionadas. Por lo tanto, en este método, si la utilidad
de operacion global de una empresa esta operada a valores de mercado, es decir, si ésta
se encuentra dentro de un rango de utilidades de mercado, entonces se puede concluir,
por inferencia, que los precios y montos de contraprestaciones que dieron origen a dicho

margen de operaciones, también se encuentra a precios de mercado.
Algunas ventajas de este método, es que requiere pardmetros de comparabilidad menos
exigentes que aquellos métodos que estdn basados en el analisis directo de los precios

de los productos.

Para saber ademds, si una empresa esta operando a valores de mercado, es necesario

medirlo a través de algun indicador de utilidad o de alguna razén financiera. Los
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indicadores o razones financieras que mas se utilizan para llevar a cabo la comparacion

con las empresas independientes, son las siguientes:

a. Margen Bruto (MG): esta razon financiera que esta definida por la division entre la
utilidad bruta de una empresa con respecto a sus ventas netas, se usa comunmente
para el andlisis de las actividades de distribucién, ya que representa el retorno sobre el

costo de las ventas.

MG = UB/VN

Donde:

UB = utilidad Bruta
VN = Ventas Netas

b. Margen de Operaciéon (MO): el margen de operacién esta definido como la razén entre
la utilidad de operacién'’ y las ventas netas de una empresa. El margen de operacion,
se utiliza para empresas que se dedican a las actividades de manufactura, y para
aguellas que se dedican a las actividades de distribucion, cuando dichas empresas
tienen ademas erogaciones con partes relacionadas que se reflejan en la partida de

gastos de los estados financieros.

MO = UO/VN

Donde:

MO = Margen de operacion.
UO = Utilidad de Operacion.
VN = Ventas Netas.

c. Margen de Costo Adicionado Neto (MCAN): esta definido como la razon de la utilidad
de operacion de una empresa, sobre la suma de sus costos y gastos. Esta razon

financiera se utiliza en empresas dedicadas a las actividades de prestacion de

1" A su vez la utilidad de operacién de una empresa esta definida como el nivel de ventas netas, menos el
costo de ventas, menos los gastos de administracion y ventas.
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servicios, a la prestacion de servicios de ensamblaje y a las actividades de manufactura

cuando éstas deben medir una proporcion de las utilidades sobre costos y gastos.

MCAN = UO/ C+G
Donde:

UO = Utilidad de Operacion.
C = Costo de Ventas.

G = Gastos de Administracion y Ventas

d. Retorno sobre Activos (ROA): esta definido como la razén de la utilidad de operacién
entre el nivel de activos utilizados en las actividades de las empresas. Esta razon
financiera se utiliza cuando la empresa examinada est4 dedicada a actividades de
arrendamiento, o cuando es claro que la empresa obtienes sus retornos

fundamentalmente del uso de sus activos.

ROA = UO/Prom. Activos

Donde:

UO = Utilidad de Opresion

Prom. Activos = total activos operados menos efectivo e inversiones temporales.

e. Berry Ratio, esta definido como la razén entre el margen bruto sobre el nivel total de
gastos de operacién y ventas. Esta razdn financiera se utiliza en los estudios de precios
de transferencia para el andlisis de empresas que actlan como comercializadoras,
corredores.

Berry = MB/TGA

Donde:
TGA = Total de Gastos Administrativos = Gastos de Administracion y ventas mas

depreciacion y amortizacion

2.2.2 Objetivos perseguidos con los Precios de Tran  sferencia
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Movimiento internacional de fondos: permiten que las empresas multinacionales
trasladen fondos de un pais a otro utilizando precios més altos o0 mas bajos en funcion
de su interés. Asi, frente a restricciones de repatriacion de utilidades de una
filial, elevados precios de venta de los productos vendidos a dicha filial pueden

ayudar a eludir las mismas.

Penetracion en nuevos mercados o reduccion de la competencia

Reduccién de pago de aranceles o aprovechamiento de subsidios a la exportacion.

Minimizacion de los riesgos frente a fluctuaciones de los tipos de cambio:

desviando beneficios de paises con moneda débil a otros con moneda fuerte

Disminucién del impuesto a las rentas de las sociedades: mediante la planificacion
fiscal internacional a través de la cual las empresas multinacionales persiguen el

objetivo de reducir la carga impositiva global del grupo.

2.2.3 Motivos Tributarios para Los Precios de Trans  ferencias

Los mismos implican la localizacion de actividades o establecimientos de empresas

vinculadas a fin de transferir las bases imponibles de los impuestos a estados con menor

fiscalidad, reduciendo la carga tributaria o bien difiriendo el ago de impuestos. Es decir,

gue el objetivo perseguido es que las utilidades globales del grupo soporten en su

conjunto la menor carga tributaria posible. Se trata por lo tanto que las mayores utilidades

se localicen en donde se afecta menos impositivamente el beneficio.

Los tipos de transacciones que pueden ser llevadas a cabo entre las empresas de un

grupo multinacional consisten por ejemplo en:

Ventas o cesion del uso de todo tipo de tangibles
Transferencia o cesion del uso de bienes intangibles

Préstamos o adelantos
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= Prestaciones de servicios de asistencia técnica, de servicios centralizados

administrativos, de propaganda, de investigacion, etc.

Las transacciones entre matriz y subsidiarias, o entre estas ultimas, pueden facturarse a
precios artificialmente bajos o altos, segun le indique la conveniencia, para reasignar
ingresos y gastos entre diversas entidades que componen el grupo. Esto puede suceder,
especialmente en el caso de las empresas multinacionales, que llevan a cabo numerosas
transacciones entre la matriz y sus subsidiarias, y entre subsidiarias ubicadas en

diferentes paises.

Algun precio debe asignarse en los registros a esas transacciones, pero desde el
momento en que ellas no se verifican en un mercado abierto, los niveles de precio
imputados pueden utilizarse para evadir el pago de impuestos. Por ejemplo, puede ser
muy atractivo para una sociedad domiciliada en un pais de altos impuestos, adquirir sus
insumos a un precio artificialmente alto de una empresa del mismo grupo ubicada en un
pais de bajos impuestos, y asi reasignard los beneficios entre paises reduciendo la

tributacion que deberéa recaer sobre esos beneficios.

A veces, los bienes y servicios involucrados en las transacciones son tan especiales que
no existe una pauta precisa sobre el precio normal para ese tipo de transacciones. No
necesariamente los precios de transferencia establecidos entre empresas asociadas,
constituyen una préctica defraudatoria cuando no se ajusten a los que corresponderian a

transacciones similares entre empresas cinco independientes.

En ciertas oportunidades la intencion puede ser la de evadir impuestos, pero en otras, ello
puede deberse a dificultades para estimar los precios bebido a la inexistencia de
transacciones de similar naturaleza en el mercado abierto, o simplemente pueden haber
decidido fijar precios a las transacciones intra-grupo diferentes a los practicados entre
operadores independientes, en razon de una determinada politica de comercializacion

para penetrar en un nuevo mercado.
Como primer factor que influye en la utilizacién de los precios de transferencia como

medio de dislocar beneficios en forma encubierta en el ambito internacional, se coloca la

existencia de marcadas diferencias entre diversos paises en el nivel de tributacion,
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particularmente en lo que se refiere al impuesto a las rentas. Se trata de transferir
utilidades de paises de altos impuestos hacia paises con bajos impuestos, de forma que
se reduzca la carga tributaria global sobre la renta de un grupo multinacional de

empresas.

Hay que tener en cuenta que pueden incidir otros factores, que no son de naturaleza

tributaria, en la salida encubierta de beneficios a través de precios de transferencia.

Entre los factores de naturaleza no tributaria, la experiencia indica que los mas
manifiestos son las restricciones a las salidas de divisas y los controles del tipo de cambio
desfavorables sobre las remesas al o del exterior. De existir tales estricciones o controles,
la transferencia encubierta de beneficios o la no intencién de éstos, a través de la no
manipulacion de los precios consignados en las restricciones internacionales, constituira

una forma de evadirla.

2.3 Normativa chilena

Legislaciéon Vigente

La ley de Renta se refiere a los Precios de Transferencia en el Articulo 38 y Circular N° 3,
57 de 1998 y N° 72 de 2002.

Precios cobrados

Cuando los precios que la agencia o sucursal cobre a su casa matriz o a otra agencia o
empresa relacionada de la casa matriz, no se ajusten a los valores que por operaciones
similares se cobren entre empresas independientes, la Direccibn Regional podra
impugnarlos fundadamente, tomando como base de referencia para dichos precios una
rentabilidad razonable a las caracteristicas de la operacion, o bien los costos de

produccion mas un margen razonable de utilidad®.

Precios pagados

18 Articulo n° 38, parrafo tercero de la Ley de Rent
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Se aplicara igual norma respecto de precios pagados o adeudados por bienes o servicios
provistos por la casa matriz, sus agencias o empresas relacionadas, cuando dichos
precios no se ajusten a los precios normales de mercado entre partes no relacionadas,
pudiendo considerarse, ademas, los precios de reventa a terceros de bienes adquiridos
de una empresa asociada, menos el margen de utilidad observado en operaciones

similares con o entre empresas independientes®.

Objecion de Precios

De acuerdo a la normativa, el Sll puede objetar los precios de transferencia, tanto para los
negocios que realizan las casas matrices con sus agencias 0 sucursales y viceversa,

como también cuando entre las partes existen relaciones tales como:

a. Empresa constituida en el extranjero que participe directa o indirectamente en la

direccién, control o capital de una empresa establecida en Chile, o viceversa.

b. Cuando las mismas personas participan directa o indirectamente en la direccién, control
0 capital de una empresa establecida en Chile y en una empresa constituida en el

extranjero.

c. Empresas que pacten contratos de exclusividad, acuerdos de actuacion conjunta,
tratamientos preferenciales, dependencia financiera o econdmica, o depdsitos de

confianza.
d. Cuando las operaciones se realicen con empresas gue se encuentren constituidas en

un pais o territorio incorporado que se determine como paraiso tributario segun la

Organizacion de Cooperacion y Desarrollo Econémico®.

Precios entre operadores independientes

% Articulo n° 38, parrafo tercero de la Ley de Rent
20No° 2 del articulo 41 D “paraisos tributarios”
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Cuando los precios que se transen entre operadores independientes no se ajusten a los
valores normales de mercado, la Direccion Regional podra impugnar fundadamente los
precios, considerando los valores que en el mercado tengan los productos o servicios
respectivos. Para este afecto, la Direccion Regional podrd hacer uso de los métodos
establecidos en el inciso tercero del articulo. Para los efectos de la aplicacién de dichos
métodos, se entenderd que los operadores que efectien estas transacciones son

relacionados?.

Determinacion de Renta afecta

La renta de fuente chilena de las agencias, sucursales u otras formas de establecimiento
permanentes de empresas extranjeras que operan en Chile, se determinara sobre la base
de los resultados reales obtenidos en su gestion en el pais.

Cuando los elementos contables de estas empresas no permitan estableces tales
resultados, la Direccion Regional podra determinar la renta afecta aplicando a los ingresos
brutos de la agencia la proporcién que guarden entre si la renta liquida total de la casa
matriz y los ingresos brutos de ésta determinados todos estos rubros conforme a las
normas de la Ley de Renta. Podra, también, fijar la renta afecta, aplicando al activo de la
agencia, la proporcion existente entre la renta liquida total de la casa matriz y el activo

total de ésta®.

Empresas relacionadas

= Relacion vertical: Participacion directa o indirecta en la direccion, control o capital de

una empresa establecida en Chile, o viceversa
= Relacion Horizontal: Las mismas personas participan directa o indirectamente en la
direccion, control o capital de una empresa establecida en Chile y en una empresa

establecida en el extranjero.

Presuncién de Empresas Relacionadas

2L Articulo N° 38, parrafo cuarto de la Ley de Renta
2 Articulo N° 38, parrafo primero y segundo de lg lde Renta

26



= Empresas que pacten contratos de exclusividad, acuerdos de actuacion conjunta,
tratamientos preferenciales, dependencia financiera o econémica, o depoésitos de
confianza.

= Cuando las operaciones se hagan con empresas que se encuentren constituidas en

un pais o territorio incorporado en la lista emitida por el Ministerio de Hacienda.
Criterios de Comparabilidad
» Existencia de Operaciones internacionales con Independientes
» Pertenencia al mismo sector econémico de la empresa fiscalizada
» Empresas comparables en cuanto a los ingresos, activos, productos, mercados y
riesgos

Métodos a Aplicar

Cuando no se ajusten a los precios normales de mercado entre partes no relacionadas

para precios que se paguen o adeuden a la casa matriz o a relacionadas

» Precios de reventa a 3ros de bienes adquiridos de relacionadas, menos el margen de

utilidad observado en operaciones similares con empresas independientes.

» Una rentabilidad razonable a las caracteristicas de la operacion

» Los costos de produccion mas un margen razonable de utilidad

Cuando no se ajusten a los valores que por operaciones similares se cobren entre

empresas independientes
» Una rentabilidad razonable a las caracteristicas de la operacion
» Los costos de produccion mas un margen razonable de utilidad

En el caso en que la agencia no realice igual tipo de operaciones con empresas

independientes se basara en la informacién de los valores respectivos que existan en el

27



mercado internacional en relacién a los mismos productos o servicios segun informe de
Sociedad Nacional de Agricultura (SNA), Banco Central de Chile (BCCH) u otros

organismos.

Facultad del Director Regional

La Direccion Regional podré rechazar fundadamente como gasto necesario para producir
la renta, el exceso que determine por las cantidades adeudadas o pagadas por concepto
de intereses, comisiones y cualquier otro pago que provenga de operaciones crediticias o
financieras celebradas con la casa matriz u otra agencia de la misma, o con una
institucion financiera en la cual tenga participacion de a lo menos un 10% del capital la

casa matriz.

En el caso que bancos extranjeros operen en Chile con establecimiento permanente, se
podra rechazar como gasto necesario para producir la renta el exceso que determine por
las cantidades pagadas o adeudadas a sus casas matrices por concepto de intereses,
comisiones y cualquier otro pago que provenga de operaciones financieras cuando los
montos de estas cantidades no guarden relacién con las que se cobran habitualmente en
situaciones similares, conforme a los antecedentes que proporcione el Banco Central de

Chile y la Superintendencia de Bancos e Instituciones Financieras.

Proceso de Liquidacion

» Si las diferencias de precios de transferencias determinadas a partir de la utilizacién

de métodos de ajustes conllevan una diferencia de impuestos, estas son liquidadas.

= El proceso de liquidacion no modifica los precios utilizados, las condiciones de las

operaciones, los documentos utilizados o el registro contable de las operaciones.

» El proceso solo implica determinar una Renta Liquida Imponible que sea consistente

con los precios utilizados entre partes independientes

Registros y Documentacién
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La empresa chilena debe llevar un registro con la individualizacion de las empresas
relacionadas con que realice operaciones o tenga participacion. Debe mantener dicho
registro como la documentacién que dé cuenta de dichas operaciones a disposicion del

Servicio de Impuestos Internos para cuando éste lo requiera®.

Obligacion de informar todas las operaciones

= Realizadas con personas o entidades relacionadas.

= Realizadas con personas o entidades no relacionadas.

Principales Datos a informar

» Tipo de relacion.

» Tipo de operacion.
= Método utilizado.

= Montos.

= Margen de utilidad o pérdida.

Etapas del Proceso de Fiscalizacion de Precios de T ransferencia

1. Solicitud de Informacién.

= Listado de entidades relacionadas.

= Detalle de compras (importaciones) y ventas (exportaciones), o bien, de las
operaciones sujetas a revision.

= Detalle de Servicios e Intangibles.

= Descripcibn de las actividades que desarrolla la empresa en nuestro pais y
organigrama corporativo.

= Estado de resultado financiero que muestre utilidades brutas y netas por unidad de
negocio.

» Politica para la determinacién de precios

2. Etapa de Seleccién

Z Articulo N° 38, parrafo séptimo de la Ley de Renta
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Se determina si un caso es susceptible a ser fiscalizado por Precios de Transferencia.

Para eso debe tomarse en cuenta lo siguiente:

= Existencia de Operaciones con Entidades relacionadas domiciliadas en el exterior.
= EXxistencia de operaciones con Paraisos Tributarios.

= Analisis de Montos involucrados en Operaciones con el Exterior.

= Andlisis de Operaciones Comerciales, Servicios e Intangibles.

= Comportamiento Tributario.

Comportamiento Tributario

= Renta Liquida Imponible: Se analiza si contribuyente tiene utilidades o pérdidas, si el
comportamiento esta de acuerdo a la industria, utilidades o pérdidas se explican por
operaciones con empresas relacionadas domiciliadas en el exterior.

= Andlisis de Declaraciones del contribuyente: Retiros y Dividendos, Pagos de Servicios
y Regalias al Exterior, Inversiones de caracter en el Exterior, Agencias o
Establecimientos Permanentes en el Exterior, Endeudamiento de fuente extranjera,
Declaraciones de Ingresos y Salidas Aduaneras.

Criterios de Seleccion de Comparables:

= Existencia de Operaciones internacionales con Independientes.
= Pertenencia al mismo sector econémico de la empresa fiscalizada.
= Empresas comparables en cuanto a los ingresos, activos, productos, mercados y

riesgos.

Con la informacion solicitada se analizan ademas los margenes de utilidad.

3. Etapa de Planificacién Operativa

30



Cronograma de actividades

= Periodo de Estudio Previo.

= Reuniones con el contribuyente.
= Verificacion de informacion.

= Procesamiento de informacion.
= Visitas a Terreno.

= Andlisis de Comparabilidad.

= Determinacion de Diferencias.

» Citacion y Liquidacion

Capacitacion y Estudio

* Necesidades de Capacitacion para temas especificos, cuando se necesiten
conocimientos especializados acerca del negocio analizado.

= Fuentes de Informacién accesibles.

Requerimientos Informéticos

= Dimensionar el volumen de Informacién a manejar.
= Determinar el tipo de equipamiento necesario (Hardware) para el procesamiento de la
informacion.

= Determinar el tipo de programa necesario (Software).

D

. Etapa Estudio del Sector Econémico

Antecedentes Generales

= Descripcion de la industria o negocio.

» Antecedentes generales del negocio, por ejemplo: Etapa de desarrollo de la industria,
Tasa de crecimiento, Ubicacion geogréfica.

= Evolucion historica de la industria.

= QOtros elementos que se consideren relevantes para el analisis del negocio.
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Productos

= Descripcion de los bienes y/o servicios de la industria

» Andlisis de caracteristicas especificas del producto

=  Productos: Materias Primas, Productos Intermedios, Productos terminados.
» Existencia de tecnologias asociadas al desarrollo del producto.

= Existencia de productos sustitutos.

Competidores

= |dentificar los competidores del mercado.

= Montos de ventas, volimenes, etc.

= Potenciales diferencias entre los competidores: Tecnologias utilizadas y Servicios al

cliente.

Proveedores

Identificar los insumos de produccion.

Identificar las principales empresas proveedoras de productos y servicios.

Relevancia en la estructura de costos de produccion.

Existe integracion entre los proveedores y empresas productoras

Clientes

= Principales mercados (Paises) a los que se vende.

= Principales productos que son vendidos.

= Forma de venta del producto, por ejemplo, mercado abierto, entre otras modalidades

de venta.

Organismos y Asociaciones
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= Entidades reguladoras de la industria: Legislacion asociada a la Industria vy
Restricciones Medio Ambientales.
= Entidades de apoyo y fomento.

=  Asociaciones Gremiales

5. Etapa de Procesamiento

Seleccién del Método

Métodos

Segun las caracteristicas de la operacion se pueden aplicar tres métodos de Precios de
Transferencia: Costo mas un Margen Razonable, Precio de Reventa 6 Rentabilidad
Razonable.

Andlisis de Comparabilidad

= Cuestionario de Comparabilidad.

= Andlisis Funcional: Funciones, Activos, Riesgos.

= Determinacion de Diferencias de Comparabilidad.
= Ajustes de Comparabilidad: Cuentas por Pagar o Cobrar y Propiedad de los Activos,

entre otros.

Aplicacion de Método Estadistico

» Analizar y evaluar el método estadistico que se ajuste mejor a la informacion recibida.

» Aplicacion del Método Estadistico.

Analisis Estadistico

= Se utiliza una base de operaciones independientes que cumplan criterios de
comparabilidad.

= Se integran las operaciones fiscalizadas dentro de la base independiente.

= Se realiza un analisis intercuartilico para determinar la existencia de diferencias.
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= Se realizan los ajustes a la mediana en las operaciones entre relacionados que se

encuentren en el 1er Cuartil (Cuartil de Rechazo)

Evaluacion de Diferencias

= Si las diferencias de precios de transferencias determinadas a partir de la utilizacion

de métodos de ajustes conllevan una diferencia de impuestos, estas son liquidadas.

= El proceso de liquidacién no modifica los precios utilizados, las condiciones de las

operaciones, los documentos utilizados o el registro contable de las operaciones.

= EIl proceso solo implica determinar una Renta Liquida Imponible que sea consistente

con los precios utilizados entre partes independientes.

2.4 Colombia

Legislacion Vigente

Estatuto tributario Capitulo XI, Ley 863 afio 2003, Decretos 4345 y 4349 afio 2005

Determinacion de la renta afecta para Operaciones ¢ on vinculados econdmicos o

partes relacionadas *

Los contribuyentes del impuesto sobre la renta, que celebren operaciones con vinculados
econdmicos o partes relacionadas, estan obligados a determinar, para efectos del
impuesto sobre la renta y complementarios, sus ingresos ordinarios y extraordinarios y
sus costos y deducciones, considerando para esas operaciones los precios y margenes
de utilidad que se hubieran utilizado en operaciones comparables con o entre partes

independientes.

La administracion tributaria, en desarrollo de sus facultades de verificacién y control,

podré determinar los ingresos ordinarios y extraordinarios y los costos y deducciones de

2 Articulo 260-1 Estatuto Tributario, modificadorda Ley 863 de 2004 articulo 41.
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las operaciones realizadas por contribuyentes del impuesto sobre la renta y
complementarios con vinculados econdmicos o0 partes relacionadas, mediante la
determinacion del precio o margen de utilidad a partir de precios y margenes de utilidad
en operaciones comparables con o entre partes no vinculadas econ6micamente, en

Colombia o en el exterior.

Se aplicard igualmente para la determinacion de los activos y pasivos entre vinculados
economicos o partes relacionadas. Asi mismo, las disposiciones sobre precios de
transferencia, solo seran aplicables a las operaciones que se realicen con vinculados

economicos o partes relacionadas del exterior

Método para determinar el precio o margen de utilid ad en las operaciones con

vinculados econdmicos o partes relacionadas ~ *

El precio o margen de utilidad en las operaciones celebradas entre vinculados
econdmicos o partes relacionadas se podra determinar por la aplicacién de cualquiera de
los siguientes métodos, para lo cual debera tenerse en cuenta cual resulta mas apropiado

de acuerdo con las caracteristicas de las transacciones analizadas:

1. Precio comparable no controlado. El método de precio comparable no controlado
consiste en considerar el precio de bienes 0 servicios que se hubiera pactado entre

partes independientes en operaciones comparables.

2. Precio de reventa. El método de precio de reventa consiste en determinar el precio de
adquisicion de un bien o de prestacion de un servicio entre vinculados econdémicos o
partes relacionadas, multiplicando el precio de reventa del bien o del servicio, a partes
independientes, por el resultado de disminuir, de la unidad, el porcentaje de utilidad
bruta obtenido entre partes independientes en operaciones comparables. Para los
efectos de este inciso, el porcentaje de utilidad bruta se calculara dividiendo la utilidad

bruta entre las ventas netas.

3. Costo adicionado. EI método de costo adicionado consiste en multiplicar el costo de

bienes o servicios por el resultado de sumar a la unidad el porcentaje de utilidad bruta

% Articulo 260-2 Estatuto Tributario, adicionador @ Ley 788 de 2002 articulo 28.
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obtenido entre partes independientes en operaciones comparables. Para los efectos
de este numeral, el porcentaje de utilidad bruta se calculara dividiendo la utilidad bruta

entre el costo de ventas netas.

Particion de utilidades. EI método de particion de utilidades consiste en asignar la
utilidad de operacion obtenida por vinculados econémicos o partes relacionadas, en la
proporcion que hubiera sido asignada con o entre partes independientes, de acuerdo

con los siguientes principios:

a) Se determinara la utilidad de operacion global mediante la suma de la utilidad de
operacion obtenida en la operacion por cada una de los vinculados econémicos o

partes relacionadas.

b) La utilidad de operacion global se asignar4d a cada uno de los vinculados
economicos o partes relacionadas, considerando, entre otros, el volumen de activos,
costos y gastos de cada uno de los vinculados econdmicos, con respecto a las

operaciones entre dichas partes.

Residual de particion de utilidades. El método residual de particion de utilidades
consiste en asignar la utilidad de operacion obtenida por vinculados econémicos o
partes relacionadas, en la proporcibn que hubiera sido asignada entre partes

independientes, de conformidad con las siguientes reglas:

a) Se determinara la utilidad de operacién global mediante la suma de la utilidad de
operacion obtenida en la operacion por cada uno de los vinculados econémicos o

partes relacionadas.

b) La utilidad de operacién global se asignard de acuerdo con los siguientes

parametros:
1. Se determinara la utilidad minima que corresponda, en su caso, a cada una de los

vinculados econdmicos o partes relacionadas mediante la aplicacion de cualquiera de

los métodos, sin tomar en cuenta la utilizacion de intangibles significativos.
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2. Se determinara la utilidad residual, la cual se obtendra disminuyendo la utilidad
minima a que se refiere 1., de la utilidad de operacién global. Esta utilidad residual se
distribuird entre los vinculados econdémicos involucrados o partes relacionadas en la
operacion tomando en cuenta, entre otros elementos, los intangibles significativos
utilizados por cada uno de ellos, en la proporcion en que hubiera sido distribuida entre

partes independientes en operaciones comparables.

Margenes transaccionales de utilidad de operacion. ElI método de margenes
transaccionales de utilidad de operacién consiste en determinar, en transacciones
entre vinculados econdmicos o partes relacionadas, la utilidad de operacion que
hubieran obtenido partes independientes en operaciones comparables, con base en
factores de rentabilidad que toman en cuenta variables tales como activos, ventas,

costos, gastos o flujos de efectivo.

Los ingresos, costos, utilidad bruta, ventas netas, gastos, utilidad de operacion,
activos y pasivos, se determinaran con base en los principios de contabilidad

generalmente aceptados en Colombia.

De la aplicacién de cualquiera de los métodos sefialados, se podra obtener un rango
de precios o de margenes de utilidad cuando existan dos o0 mas operaciones
comparables. Estos rangos se ajustardn mediante la aplicacion de métodos
estadisticos, en particular el rango intercuartil que consagra la ciencia econémica. Si
los precios 0 margenes de utilidad del contribuyente se encuentran dentro de estos
rangos, se consideraran ajustados a los precios 0 margenes de operaciones entre

partes independientes.

En caso de que el contribuyente se encuentre fuera del rango ajustado, se considerara
gue el precio o margen de utilidad en operaciones entre partes independientes es la

mediana de dicho rango.
La Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales podrd celebrar acuerdos con

contribuyentes del impuesto sobre la renta, nacionales o extranjeros, mediante los

cuales se determine el precio o margen de utilidad de las diferentes operaciones que
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realicen con sus vinculados econémicos o partes relacionadas, en los términos que

establezca el correspondiente reglamento.

La determinacion de los precios mediante acuerdo se hard con base en los métodos y
criterios de que trata el Estatuto Tributario y podré surtir efectos en el periodo gravable
en que se solicite, en el periodo gravable inmediatamente anterior y hasta por los tres
periodos gravables siguientes a aquel en que se solicite. Los acuerdos se aplicaran
sin perjuicio de las facultades de fiscalizacion de la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales.

Rango Intercuartil °

Para efectos del ajuste del rango de precios o de margenes de utilidad, cuando el
contribuyente opte por la aplicacion del método estadistico del rango intercuartil

debera aplicar la siguiente metodologia:

a) Ordenar los precios, montos de contraprestacion o margenes de utilidad en forma

ascendente de acuerdo con su valor;

b) Asignar a cada uno de los precios, montos de contraprestacion o margenes de
utilidad, un nimero entero secuencial, iniciando con la unidad y terminando con el nimero

total de elementos que integran la muestra;

c) Obtener la mediana adicionando la unidad al numero total de elementos que
integran la muestra de precios, montos de contraprestacion ¢ margenes de utilidad y

dividiendo el resultado entre dos;

d) Determinar el valor de la mediana ubicando el precio o margen de utilidad

correspondiente al niamero entero del resultado obtenido en c).

Cuando la mediana sea un numero formado por entero y decimales, el valor de la

mediana se debera determinar de la siguiente manera:

% Articulo 9 del Decreto N° 4349 del 2004, hacereficia a articulo 260-2 parrafo segundo.
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1. Obtener la diferencia entre el precio, monto de contraprestacion o margen de
utiidad a que se refiere este literal, tomando como referencia el nUmero entero de la
mediana calculada de la forma prevista en el literal c), y el precio o margen de utilidad
inmediato superior, considerando en ambos casos su valor.

2. Multiplicar el resultado obtenido en el numeral anterior por el nimero decimal
correspondiente a la mediana y adicionarle el wvalor del precio, monto de
contraprestacion o margen de utilidad que corresponda al nimero entero de la mediana

prevista en el literal c);

e) Obtener el percentil vigésimo quinto, mediante la suma de la unidad a la mediana y la
division del resultado entre 2. Para efectos de este literal se tomard como mediana el

resultado a que hace referencia el literal c);

f) Determinar el limite inferior del rango ubicando el valor del precio, monto de
contraprestacion o margen de utilidad correspondiente al numero entero secuencial del
percentil vigésimo quinto.

Cuando el percentil vigésimo quinto sea un numero formado por entero y decimales, el

limite inferior del rango debera determinarse de la siguiente manera:

1. Obtener la diferencia entre el precio, monto de contraprestacion o margen de
utiidad a que se refiere este literal, tomando como referencia el nimero entero del
percentil vigésimo quinto calculado de la forma prevista en el literal €), y el precio o

margen de utilidad inmediato superior, considerando para ambos casos su valor.

2. Multiplicar el resultado obtenido en el numeral anterior por el nimero decimal del
percentil vigésimo quinto y adicionarle el valor del precio, monto de la
contraprestacion o margen de utilidad que corresponda al nimero entero del percentil

vigésimo quinto previsto en el literal e).
g) Obtener el percentil septuagésimo quinto, mediante la resta de la unidad a la

mediana a que hace referencia el literal c), sumandole al resultado el percentil

vigésimo quinto obtenido en el literal e);
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h) Determinar el limite superior del rango ubicando el valor del precio, monto de
contraprestacion o margen de utilidad correspondiente al nimero entero secuencial del

percentil septuagésimo quinto.

Cuando el percentil septuagésimo quinto sea un numero formado por entero y

decimales, el limite superior del rango debera determinarse de la siguiente manera:

1. Obtener la diferencia entre el precio, monto de contraprestacion o margen de
utiidad a que se refiere el primer inciso de este literal, tomando como referencia el
namero entero del septuagésimo quinto calculado de la forma prevista en el literal g), y el

precio o margen de utilidad inmediato superior, considerando para ambos casos su valor.

2. Multiplicar el resultado obtenido conforme al numeral anterior por el nUmero decimal del
percentil septuagésimo quinto y adicionarle el valor del precio, monto de contraprestacion
o margen de utilidad que corresponda al nUmero entero del percentil septuagésimo quinto
previsto en el literal g).

Acuerdos Anticipados de precios ¥

Se entiende por Acuerdo Anticipado de Precios (APA) el suscrito entre la Direccién de
Impuestos y Aduanas Nacionales y el contribuyente que lo solicite, en el que se
determina, para efectos del impuesto sobre la renta y complementarios, un conjunto de
criterios y una metodologia para la fijacion de los precios, montos de contraprestacion o
margenes de utilidad aplicables durante determinados periodos fiscales a las operaciones

gue se realicen con vinculados econdmicos o partes relacionadas del exterior.

Los contribuyentes del impuesto sobre la renta y complementarios que realicen
operaciones con vinculados econdmicos 0 partes relacionadas del exterior, podran
solicitar por escrito dentro de los tres primeros meses del afio gravable a la Direccion de
Impuestos y Aduanas Nacionales, la celebracién de un Acuerdo Anticipado de Precios. La
solicitud debera ser suscrita por el contribuyente que realice las operaciones objeto del
mismo y debera presentarse ante el Director General de Impuestos y Aduanas Nacionales

o0 su delegado.

27 Articulo 260-9 del Estatuto Tributario, adiciowgabr Capitulo 1V, Articulo 10 del decreto N° 43dél
2004
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La solicitud de un Acuerdo Anticipado de Precios, deberd contener la siguiente

informacion:

a) Nombre o razon social, numero de identificacion tributaria, pais de residencia, domicilio
y direccion del contribuyente y del(los) vinculado(s) econémico(s) o parte(s) relacionada(s)

del exterior, cubierto(s) por el Acuerdo que se solicita;

b) Descripcion general de la actividad econdémica principal y de las actividades accesorias
que desarrollan el solicitante y su(s) vinculado(s) econdémico(s) domiciliado(s) o
residentes(s) en el exterior con el(los) cual(es) se celebren operaciones que hayan sido
incluidas como objeto del Acuerdo. Estructura organizacional nacional e internacional,
composicion del capital social y principales acuerdos celebrados por los vinculados

intervinientes en la operacién con incidencia en los estados financieros;

¢) Descripcion del contenido del Acuerdo que se pretende formular, relacionando cada
uno de los tipos de operacidn que seran cubiertos, con indicacién de la moneda en que se

prevé realizar las operaciones.

d) Descripcion y justificacion de los supuestos fundamentales del Acuerdo, tomando en
consideracién, y en lo pertinente al caso especifico, entre otras, las siguientes hipotesis

fundamentales:
1. La legislacion tributaria colombiana y las disposiciones de los convenios internacionales
si los hubiere, suscritos por Colombia con el pais o los paises en donde el (los)

vinculado(s) econémico(s) o parte(s) relacionada(s) tenga(n) residencia o domicilio.

2. Aranceles, derechos de aduanas, restricciones a la importacién y demas regulaciones

gubernamentales en materia de comercio exterior.

3. Condiciones economicas, cuota y condiciones del mercado, volumen de ventas y precio

de venta final.
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4. Naturaleza de las funciones, los activos utilizados y los riesgos incurridos por las

empresas que participan en las operaciones cubiertas por el acuerdo.

5. Tasa de cambio, tasa de interés y clasificacion crediticia.

6. Estructura de capital y administracion.

7. Contabilidad financiera y clasificacion de los ingresos, costos y gastos, activos y
pasivos.
8. Las empresas que operaran en paises distintos a Colombia y la forma juridica que

tomaran sus operaciones.

e) Explicacion detallada de la metodologia de precios de transferencia propuesta,
ilustrando su aplicacion en los tres ultimos ejercicios fiscales. Cuando por razones
objetivas comprobables no exista informacién histérica para esta aplicacion, se debera

presentar la aplicacion de la metodologia con base en cifras estimadas.

A la solicitud del Acuerdo Anticipado de Precios debera anexarse la informacion

relacionada en el articulo 7 de este decreto y la que se sefiala a continuacion:

a) Informacioén genérica respecto de este tipo de acuerdos, convenios 0 propuestas de

valoracién aprobadas o en tramite ante administraciones tributarias de otros Estados;

b) Identificaciébn genérica de otros tipos de operacion realizados entre las entidades
vinculadas o partes relacionadas que no seran cobijados por el acuerdo, con una breve

explicacién de los motivos por los cuales no se incluyen

La documentacion e informacién presentada para la suscripcion de los Acuerdos
Anticipados de Precios Unicamente tendra efectos en relacién con ese procedimiento y
sera exclusivamente utilizada respecto del mismo, salvo cuando el acuerdo sea revocado

0 cancelado por incumplimiento.

42



Los funcionarios de la Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales que intervengan en
ese procedimiento, deberdn guardar la reserva legal contemplada en el Estatuto

Tributario.

La Aceptacion o rechazo de la solicitud de Acuerdo Anticipado de Precios, presentada la
solicitud de Acuerdo Anticipado de Precios, la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales dentro del término de los nueve meses, efectuard los andlisis a que haya lugar
y solicitara y recibird las modificaciones y aclaraciones pertinentes para aceptar o
rechazar dicha solicitud.

En el evento de que la solicitud sea rechazada, procedera dentro de los quince dias
siguientes a su notificacion, el recurso de reposicion. La Administracion Tributaria tendra
un término de dos meses, contados a partir de su interposicion para resolver el recurso.

El Acuerdo Anticipado de Precios podra surtir efectos en el periodo gravable en que se
solicite y hasta por los tres periodos gravables siguientes, segun lo convenido entre las
partes. La Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales aceptard los valores declarados
correspondientes a las operaciones realizadas entre vinculados econdmicos o partes
relacionadas, cuando reflejen la realidad econémica y la correcta aplicacion del Acuerdo.
El Acuerdo Anticipado de Precios contendra como minimo:

a) Lugar y fecha de suscripcion;

b) Identificacién del contribuyente que lo suscribe;

¢) Motivos por los cuales la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales aprueba la

propuesta;

d) Obligaciones del solicitante derivadas de la aplicacion del Acuerdo;

e) Los supuestos fundamentales del Acuerdo que sustentan la metodologia aplicada;

f) Descripcion de cada uno de los tipos de operacion a los que se refiere el Acuerdo;
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g) Moneda o monedas en que se realizan las operaciones;

h) Metodologia adoptada para la determinacién de los precios de transferencia para las

operaciones que cobija;

i) Periodos gravables en los que surte efectos el Acuerdo;

j) Las pautas que permitan determinar con antelacién una divergencia razonable en los
supuestos establecidos;

k) Causales que dan lugar a su cancelacién o terminacion;

[) Firma de las partes intervinientes.

Cuando se presenten variaciones significativas de los supuestos considerados en el
momento de la suscripcion del Acuerdo, el mismo podra ser modificado para adecuarlo a
las nuevas circunstancias, a iniciativa del contribuyente o de la Direccién de Impuestos y

Aduanas Nacionales.

Se entender4d como variaciones significativas las derivadas de cualquier hecho o
circunstancia que representen un cambio en los supuestos basicos del Acuerdo y cuyo
efecto en los precios, montos de contraprestacidon o margenes de utilidad contradiga los

fundamentos del mismo

La solicitud de modificacion del Acuerdo por iniciativa del contribuyente debera ser
presentada dentro de los dos meses siguientes a la ocurrencia de los hechos o

circunstancias que dan lugar a la solicitud.
En la solicitud se deberdn expresar las razones que justifican las variaciones significativas

de los supuestos iniciales y proponer las modificaciones que al tenor de dichas

variaciones resultan procedentes.
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Una vez examinada la documentacion aportada, dentro de los dos meses siguientes a la
fecha de presentacién de la solicitud, la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales

podrd mediante resolucion motivada:

a) Aprobar la modificacion, en cuyo caso el Acuerdo modificado surtird efectos en el
periodo gravable en el cual se solicitd la modificacion y hasta la terminacién del periodo

de vigencia del Acuerdo inicial,

b) Rechazar la solicitud de modificacién, en cuyo caso procederd dentro de los quince
dias siguientes a su notificacion, el recurso de reposicion. La Administracién Tributaria
tendra un término de dos meses contados a partir de su interposicion para resolver el
recurso.

Cuando la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales establezca que se han
presentado variaciones significativas en los supuestos considerados al momento de
suscribir el Acuerdo, podra notificar al contribuyente sobre tal situacion. El contribuyente
dispondra de un mes, contado a partir de la notificacion, para formular una modificacion
debidamente justificada o0 exponer y comprobar las razones que le asisten para considerar
gue no se han dado las variaciones sustanciales que ameritan la modificacién del Acuerdo

Anticipado de Precios.

Si vencido este plazo el contribuyente no presenta la correspondiente modificacion o no
expone por escrito y comprueba suficientemente las razones para no efectuarla, la
Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales cancelara el Acuerdo mediante resolucion
debidamente motivada, dejandolo sin efecto en relacién con las operaciones que se

realicen con posterioridad a la misma.

Los Acuerdos Anticipados de Precios pueden darse por terminados por:

a) Cancelacion por Incumplimiento. Se presenta cuando la Direcciobn de Impuestos y
Aduanas Nacionales establece que el contribuyente ha incumplido alguna de las
condiciones pactadas en el Acuerdo, en cuyo caso lo dejara sin efecto mediante
resolucion debidamente motivada, en relacion con las operaciones que se realicen con

posterioridad a la misma;
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b) Cancelacion por la no presentaciéon de la solicitud de modificacion. Se presenta cuando
la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales establece que han surgido variaciones
significativas en los supuestos considerados al momento de suscribir el acuerdo y el
contribuyente dentro del término ya establecido, no presenta la correspondiente solicitud
de modificacién al Acuerdo o no expone ni comprueba suficientemente, por escrito las

razones para no efectuar la modificacion.

La Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales dejara sin efecto el Acuerdo mediante
resolucion debidamente motivada, en relacion con las operaciones que se realicen con

posterioridad a la misma;

c) Revocatoria. Se presenta cuando la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales
establece que durante cualquiera de las etapas de negociacidbn o de suscripcion del
Acuerdo o durante la vigencia del mismo, el contribuyente suministré informacion que no

corresponde con la realidad.

En este caso, el Acuerdo quedara sin efecto a partir de la fecha de su suscripcion;

d) Terminacién por mutuo acuerdo. Se presenta en cualquier momento durante el término
de vigencia del Acuerdo, cuando las partes deciden darlo por terminado, de lo cual se
dejara constancia en un Acta, contra la cual no procede recurso alguno. Contra los
literales a), b) y c) procede dentro de los quince dias siguientes a su notificacion, el
recurso de reposicion. La Administracion Tributaria tendra un término de dos meses

contados a partir de su interposicion para resolver el recurso.

Simultaneamente con la presentacion de la declaracion informativa, los contribuyentes
gue hayan celebrado un Acuerdo Anticipado de Precios con la Direccion de Impuestos y
Aduanas Nacionales, deberan presentar un informe dirigido al Director General de
Impuestos y Aduanas Nacionales, en el que se demuestre la conformidad de sus precios

de transferencia con las condiciones previstas en el Acuerdo.

El informe debera contener:
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a) Tipos de operacion a los que ha sido aplicado el Acuerdo, que se hayan realizado en el

periodo impositivo al que se refiere la declaracion informativa;

b) Precios, montos de contraprestacion o margenes de utilidad a los que se han realizado
los tipos de operacién mencionadas en el literal anterior como resultado de la aplicacién

del Acuerdo.

c) Tipos de operacién efectuados en el periodo impositivo similares a aquellos a los que
se refiere la propuesta aprobada pero que no estan incluidas en el Acuerdo, precios,
montos de contraprestacion o margenes de utilidad a los que ellos se hayan realizado y
una descripcion de las diferencias existentes entre los unos y los otros.

Tipos de Operacion

Se entiende por tipo de operacion el conjunto de las operaciones que realiza el
contribuyente mediante actividades que no presentan diferencias significativas en relaciéon

con las funciones efectuadas, los activos utilizados y los riesgos asumidos por el mismo.

Deberan declararse por separado aquellos tipos de operacion que se denominen de
manera idéntica o similar pero que al momento de realizarse presenten diferencias
significativas en relacidn con las funciones efectuadas, los activos utilizados y los riesgos
asumidos, aun cuando se hubieren celebrado con el mismo vinculado econémico o parte

relacionada.

Para este efecto se debe determinar el monto acumulado en el afio gravable de los

siguientes tipos de operacion:

1. Operaciones de Ingreso

Recibidos o abonados en cuenta por: netos por venta de inventarios producidos, netos por
venta de inventarios no producidos, servicios intermedios de la produccién, servicios
administrativos, seguros y reaseguros, comisiones, honorarios, regalias, publicidad,

asistencia técnica, servicios técnicos, prestacion de otros servicios financieros, prestacion

2 Articulo 5° del Decreto N° 4349 de 2004
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de otros servicios diferentes de los financieros, intereses, arrendamientos, enajenacion de
acciones, venta de activos fijos, utilidad por operaciones de futuros distintas de las del

sector financiero, otros ingresos.

2. Operaciones de Egreso (costos y deducciones)

Pago o abono en cuenta por: compra neta de inventarios para produccién, compra neta
de inventarios para distribucion, servicios intermedios de la produccion, servicios
administrativos, seguros y reaseguros, comisiones, honorarios, regalias, publicidad,
asistencia técnica, servicios técnicos, prestacion de otros servicios financieros, prestacion
de otros servicios diferentes de los financieros, intereses, arrendamientos, compra de
acciones (inventario), pérdidas por operaciones de futuros distintas de las del sector
financiero, garantias, compra de acciones y aportes (activo fijo), otras inversiones, compra
de activos fijos no depreciables, compra de activos fijos depreciables, amortizables,

intangibles y agotables, compra de otros activos, otros egresos.

Unicamente debera reflejarse el movimiento y el saldo de las siguientes cuentas de activo
y pasivo, que una vez realizados, se entienden contenidos en los tipos de operacion
anteriores, observando en todo caso, su efecto fiscal, entre otros, en la determinacion del

patrimonio, en el calculo de la depreciacién, amortizacién y agotamiento.

3. Operaciones de Activo

Cuentas por cobrar clientes, cuentas por cobrar accionistas y/o socios, otras cuentas por
cobrar, acciones y aportes (activo fijo), otras inversiones, inventarios, activos fijos no
depreciables, activos fijos depreciables, amortizables, intangibles y agotables, otros

activos.

4. Operaciones de Pasivo
Cuentas por pagar a proveedores, cuentas por pagar accionistas y/o socios, cuentas por

pagar al sector financiero, ingresos recibidos por anticipado, otros pasivos.

Criterios de Comparabilidad entre Vinculados econém icos y Partes Independientes
29

29 Articulo 260-3 Estatuto Tributario, adicionado hery 788 de 2002 articulo 28
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Para efectos del régimen de precios de transferencia, se entiende que las operaciones
son comparables cuando no existen diferencias entre las caracteristicas econdmicas
relevantes de éstas y las del contribuyente que afecten de manera significativa el precio o
margen de utilidad o, si existen dichas diferencias, su efecto se puede eliminar mediante

ajustes técnicos econémicos razonables.

Para determinar si las operaciones son comparables o si existen diferencias significativas,
se tomardn en cuenta los siguientes atributos de las operaciones, dependiendo del
método seleccionado:

1. Las caracteristicas de las operaciones, incluyendo:

a) En el caso de operaciones de financiamiento, elementos tales como el monto del
principal, plazo, calificacion de riesgo, garantias, solvencia del deudor y tasa de interés.
b) En el caso de prestacion de servicios, elementos tales como la naturaleza del servicio y

si el servicio involucra o no una experiencia o conocimiento técnico.

c) En el caso de otorgamiento del derecho de uso o enajenacion de bienes tangibles,
elementos tales como las caracteristicas fisicas, calidad, confiabilidad, disponibilidad del

bien y volumen de la oferta.

d) En el caso de que se conceda la explotacibn o se transmita un bien intangible,
elementos tales como la clase del bien, patente, marca, nombre comercial, la duracién y

el grado de proteccion y los beneficios que se espera obtener de su uso.

e) En el caso de enajenacion de acciones, el patrimonio liquido de la emisora, ajustado
por inflacion, el valor presente de las utilidades o flujos de efectivos proyectados, o la
cotizacion bursatil de la emisora del ultimo hecho del dia de la enajenacion.

2. Las funciones o actividades econdmicas significativas, incluyendo los activos utilizados
y riesgos asumidos en las operaciones, de cada una de las partes involucradas en la

operacion.

3. Los términos contractuales reales de las partes.
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4. Las circunstancias econdémicas o de mercado, tales como ubicacién geografica, tamafio
del mercado, nivel del mercado (por mayor), nivel de la competencia en el mercado,
posicién competitiva de compradores y vendedores, la disponibilidad de bienes y servicios
sustitutos, los niveles de la oferta y la demanda en el mercado, poder de compra de los
consumidores, reglamentos gubernamentales, costos de produccién, costo de

transportacion y la fecha y hora de la operacion.

5. Las estrategias de negocios, incluyendo las relacionadas con la penetracion,

permanencia y ampliacion del mercado.

Cuando los ciclos de negocios o de aceptacibn comercial de los productos del
contribuyente cubran mas de un ejercicio, se podra tomar en consideracion informacion
del contribuyente y de las operaciones comparables correspondientes a dos o0 mas

ejercicios anteriores o posteriores al ejercicio materia de fiscalizacion.

Obligacion de presentar declaracion informativa

Los contribuyentes del impuesto sobre la renta y complementarios, obligados a la
aplicacion de las normas que regulan el régimen de precios de transferencia, que
celebren operaciones con vinculados econémicos o partes relacionadas domiciliadas o
residentes en el exterior, deberan presentar anualmente una declaracién informativa de

las operaciones realizadas con vinculados econdmicos o partes relacionadas.

Declaracion informativa Individual

a) Los contribuyentes del impuesto sobre la renta y complementarios que en dicho afio
gravable hubieran celebrado operaciones con vinculados econdémicos o partes
relacionadas domiciliados o residentes en el exterior y cuyo patrimonio bruto en el ultimo
dia del afio o periodo gravable haya sido igual o superior al equivalente a cinco mil (5.000)
salarios minimos legales mensuales vigentes o cuyos ingresos brutos en el mismo afio
hubieran sido iguales o superiores al equivalente a tres mil (3.000) salarios minimos

legales mensuales vigentes.
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b) Los contribuyentes del impuesto sobre la renta y complementarios residentes o
domiciliados en Colombia que en dicho afio gravable hubieran realizado operaciones con
residentes o domiciliados en paraisos fiscales, aunque su patrimonio bruto a 31 de
diciembre o sus ingresos brutos en el mismo afio, hubieran sido inferiores a los topes
sefalados en a), salvo prueba en contrario, se presume que las operaciones entre
residentes o domiciliados en Colombia y residentes o domiciliados en paraisos fiscales en
materia del impuesto sobre la renta, son operaciones entre vinculados econémicos o
partes relacionadas en las que los precios y montos de las contraprestaciones no se
pactan conforme con los que hubieran utilizado partes independientes en operaciones
comparables. Estos contribuyentes deberan cumplir con las obligaciones de preparar y
enviar documentacion comprobatoria, y presentar declaracion informativa, aunque su
patrimonio bruto en el dltimo dia del afio o periodo gravable o sus ingresos brutos del
respectivo afio sean inferiores a los topes sefialados.

Datos a Informar en Declaracion informativa Individual

= E| formulario que para el efecto sefiale la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales debidamente tramitado.
Identificacién y ubicacién del contribuyente.
= |dentificacion de los vinculados econémicos o partes.
= |dentificacion de las operaciones realizadas durante el afio gravable.
= Metodologia utilizada y demas factores necesarios para la determinacion de los
precios o margenes de utilidad:
= Determinacion de los supuestos de vinculacion econdémica;
Liquidacion de las sanciones cuando a ello haya lugar

La firma de quien cumpla el deber formal de declarar.

Declaracion Informativa consolidada

En los casos de subordinacién, control o situacion de grupo empresarial previstos en los
el ente controlante o matriz esta obligada a presentar la declaracién informativa
consolidada, cuando ésta o cualquiera de las sociedades o entidades subordinadas o
controladas esté obligada a presentar Declaracion Informativa Individual de Precios de

Transferencia.
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La controlante o matriz debe presentar una Declaracion Informativa Consolidada que
comprenda, por tipo de operacion, la totalidad de las transacciones llevadas a cabo por
las subordinadas o controladas en el pais con los vinculados econdmicos o partes

relacionadas residentes o domiciliados en el exterior.

En el evento en que exista control conjunto, la obligacién de presentar esta declaracién
informativa consolidada, recaeria sobre todas las controlantes, evento en el cual la norma
autoriza a que el grupo designe uno de sus vinculados para tal efecto, lo cual debe ser

informado a la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales.

Ahora bien, cuando la controlante o matriz tenga en Colombia una sucursal y una o mas
subsidiarias, corresponderia a la sucursal presentar la declaracion informativa
consolidada de precios de transferencia.

De no tener la controlante o matriz sucursal en Colombia, la obligacion en comento,
tendria que cumplirse por parte de la subordinada con el mayor patrimonio liquido en el

pais al ultimo dia del afio gravable.

Datos a Informar en Declaracion informativa Consoli dada

= El formulario que para el efecto sefiale la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales debidamente tramitado.

La informacién necesaria para la identificacién y ubicacién de quien consolida.
= La informacion necesaria para la identificacion y ubicacién de los vinculados
econdémicos en Colombia que celebraron operaciones con vinculados o partes
relacionadas domiciliados o residentes en el exterior y/o en paraisos fiscales.
= La consolidacion, por tipo de operacion, de la totalidad de las operaciones
realizadas por los vinculados en situacion de control o de grupo empresarial en el
pais con vinculados econémicos o partes relacionadas domiciliados o residentes en
el exterior y/o en paraisos fiscales.
» La informacién necesaria para la determinacion de los supuestos de vinculaciéon
economica.

La liquidacion de las sanciones, cuando a ello haya lugar.

La firma de quien cumpla el deber formal de declarar, teniendo en cuenta:
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= Quien tenga la obligacién de realizar la consolidacion o por medio de sus

representantes.

= Los apoderados generales y mandatarios especiales, que por no ser

abogados requieren poder otorgado mediante escritura publica.

Plazos para presentar Declaracion Informativa

Se presentara anualmente la declaracion informativa tanto individua o consolidada, a méas
tardar el treinta de junio del afio siguiente al respectivo afio gravable, en los lugares,
formularios y demas condiciones que determine el Gobierno Nacional.

También se podréa solicitar la presentacion en medio magnético con las especificaciones
técnicas que se requiera por parte de la Direccion General de Impuesto y Aduanas

Nacionales.

Sanciones Relativas a la Declaracion informativa.

1. El uno por ciento (1%) del valor total de las operaciones realizadas con vinculados
econdmicos o partes relacionadas durante la vigencia fiscal correspondiente, por
cada mes o fraccion de mes calendario de retardo en la presentacién de la
declaracién, sin que exceda de la suma de setecientos millones de pesos
($700.000.000).

Cuando no sea posible establecer la base, la sancién por cada mes o fraccién de
mes calendario de retardo sera del medio por ciento (0.5%) de los ingresos netos
reportados en la declaracién de renta de la misma vigencia fiscal o en la ultima
declaracién presentada. Si no existieren ingresos, la sancion por cada mes o
fraccibn de mes calendario de retardo serd del medio por ciento (0.5%) del
patrimonio bruto del contribuyente reportado en la declaracién de renta de la misma
vigencia fiscal o en la ultima declaracién presentada, sin que exceda de la suma de

setecientos millones de pesos ($700.000.000).
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Cuando la declaracion informativa se presente con posterioridad al emplazamiento

la sancién sera del doble de la establecida en el punto 1.

Cuando los contribuyentes corrijan la declaracion informativa a que se refiere este
articulo deberan liquidar y pagar, una sancion equivalente al uno por ciento (1%) del
valor total de las operaciones realizadas con vinculados econdmicos o partes
relacionadas durante la vigencia fiscal correspondiente, sin que exceda de la suma
de setecientos millones de pesos ($700.000.000). Se presentan inconsistencias en

la declaracion informativa, en los siguientes casos:

a. Cuando a pesar de haberse declarado correctamente los valores
correspondientes a las operaciones con vinculados econdmicos o0 partes

relacionadas, se anota como resultante un dato equivocado.

b. Cuando no haya consistencia entre los datos y cifras consignados en la

declaracién informativa y los reportados en sus anexos.

c. Cuando no haya consistencia entre los datos y cifras consignados en la
declaracion informativa y/o en sus anexos, con la documentacién comprobatoria.
Las anteriores inconsistencias podran corregirse, dentro de los dos afios siguientes
al vencimiento del plazo para declarar y antes de que se les haya notificado
requerimiento especial en relacion con la respectiva declaracion del impuesto sobre
la renta y complementarios, liquidando una sancion equivalente al 2% de la sancién
por extemporaneidad, sin que exceda de setecientos millones de pesos
($700.000.000).

Cuando el contribuyente no liquide la sancion por correccion o la liquide por un
menor valor al que corresponda, la Administracion Tributaria la aplicara

incrementada en un treinta por ciento (30%).

Cuando no se presente la declaracion informativa dentro del término establecido
para dar respuesta al emplazamiento para declarar, se aplicard una sancion
equivalente al veinte por ciento (20%) del valor total de las operaciones realizadas

con vinculados econdmicos o partes relacionadas durante la vigencia fiscal
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correspondiente, sin que exceda de la suma de setecientos millones de pesos
($700.000.000).

Quienes incumplan la obligacion de presentar la declaracion informativa, estando
obligados a ello, serdan emplazados por la Administracion Tributaria, previa
comprobacion de su obligacién, para que lo hagan en el término perentorio de un (1)

mes.

El contribuyente que no presente la declaracion informativa, no podrd invocarla
posteriormente como prueba en su favor y tal hecho se tendra como indicio en su

contra.

Cuando no sea posible establecer la base, la sancién sera del diez por ciento (10%)
de los ingresos netos reportados en la declaracion de renta de la misma vigencia
fiscal o en la Ultima declaracion presentada. Si no existieren ingresos, se aplicara el
diez por ciento (10%) del patrimonio bruto del contribuyente reportado en la
declaracién de renta de la misma vigencia fiscal o en la Ultima declaracion
presentada, sin que exceda de la suma de setecientos millones de pesos
($700.000.000)

La sancion pecuniaria por no declarar prescribe en el término de cinco (5) afios

contados a partir del vencimiento del plazo para declarar.

Cuando la sancién se imponga mediante resolucion independiente, previamente se
dard traslado de cargos a la persona o entidad sancionada, quien tendra un término

de un mes para responder.

Si dentro del término para interponer el recurso contra la resolucion que impone la
sancion por no declarar, el contribuyente presenta la declaracion, la sancién por no
presentar la declaracion informativa, se reducira al setenta y cinco por ciento (75%)
de la suma determinada por la Administracién Tributaria, en cuyo caso, el
contribuyente debera liquidarla y pagarla al presentar la declaracion informativa.
Para tal efecto, se debera presentar ante la dependencia competente para conocer

de los recursos tributarios de la respectiva Administracién, un memorial de
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aceptacion de la sancién reducida con el cual se acredite que la omisién fue

subsanada, asi como el pago o acuerdo de pago de la misma.

La sancion reducida no podr4 ser inferior al valor de la sancion por
extemporaneidad, liquidada de conformidad con lo previsto en el presente articulo.

Cuando el contribuyente no liquide en su declaracion informativa las sanciones aqui
previstas, a que estuviere obligado o las liquide incorrectamente, la Administracién

Tributaria las liquidara incrementadas en un treinta por ciento (30%).

Cuando el contribuyente no hubiere presentado la declaracion informativa, o la
hubiere presentado con inconsistencias, no habrd lugar a practicar liquidacion de
aforo, liquidacién de revision o liquidacion de correccion aritmética respecto a la
declaracién informativa, pero la Administracion Tributaria efectuarqd las
modificaciones a que haya lugar derivadas de la aplicacion de las normas de precios
de transferencia, o de la no presentacion de la declaracion informativa o de la
documentacién comprobatoria, en la declaracién del impuesto sobre la renta del
respectivo afio gravable.

Documentacion Comprobatoria >

Debera contener los estudios, documentos y demas soportes con los cuales el
contribuyente demuestre que sus ingresos, costos, deducciones y sus  activos
adquiridos en el respectivo afio gravable, relativos a las operaciones celebradas
con vinculados econdmicos o partes relacionadas domiciliados o residentes en el
exterior y/o en paraisos fiscales, fueron determinados considerando para esas
operaciones los precios, montos de contraprestacion o margenes de utilidad que se

hubiesen utilizado con o entre partes independientes.

El estudio de precios de transferencia deberd prepararse en idioma castellano,
sin perjuicio de que la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales solicite que
los documentos extendidos en idioma distinto se alleguen con su correspondiente
traduccion oficial efectuada por el ministerio de Relaciones Exteriores o por un interprete

oficial, dentro de los veinte dias habiles siguientes a su solicitud. Para efectos de

%0 Estatuto Tributario Articulo 260-4, modificado daey 863 articulo 42
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elaboracion de la documentacion comprobatoria deberan tenerse en cuenta los tipos de

operacion.

La documentacion e informacién a conservar, en cuanto sea compatible con el tipo de

operacion objeto de andlisis y con el método utilizado, sera el siguiente:

Informacion general

En relacién con el contribuyente obligado:

a. Estructura organizacional y funcional de la empresa, de sus departamentos y/o
divisiones, con la descripcibn de las actividades que realizan y su
correspondiente organigrama,

Descripcion general del negocio, en el que se incluyan aspectos como: actividad o tipo de
negocio, clases de productos o servicios comercializados, clases de proveedores y
clientes y determinacion o politicas comerciales que permitan establecer condiciones de

negociacién con diferentes tipos de clientes en relacidn con precios, volumen y plazos;

Composicion del capital social y/o composicion accionaria que incluya los principales
accionistas, indicando nombre y numero de identificacidon tributaria o fiscal de los

SOCios 0 accionistas y su porcentaje de participacion en la compafiia.

d. Descripcion general de la industria o sector y ubicacién de la empresa en el mismo,
sefialando aspectos como situacion de competencia, porcentaje de participacion en
el mercado y condiciones sociales, econdmicas, geograficas y politicas que influyan
en la actividad de la empresa, asi como la informaciéon sobre el marco legal

especifico.

En relacién con el vinculado econémico o parte relacionada

Nombre o razon social, numero de identificacién tributaria o fiscal, domicilio y/o

residencia fiscal;
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Descripcion del objeto social y de la actividad o actividades que especificamente

desarrolla;

Descripcion de las circunstancias o hechos por los cuales se configura la vinculacion
economica, indicando la norma del Estatuto Tributario o del Cédigo de Comercio que la

contempla;

Listado de las sociedades integrantes de la situacion de vinculacion, autorizadas a
cotizar en bolsas y mercados de valores, con indicacién de la denominacion y ubicacion

de la entidad que otorgé dicha autorizacion.

En los casos de situaciones de control o grupo empresarial

Nombre o razon social y numero de identificacion tributaria o fiscal, domicilio y/o

residencia fiscal del (los) vinculado(s);

Descripcion de la actividad (es) que especificamente desarrollan dichos vinculados.

Cualquier otra informacion de caracter general que se considere relevante por parte

del contribuyente.

Informacion Especifica

= Descripcién detallada de cada uno de los tipos de operacion llevados a cabo en el
periodo gravable objeto de estudio. Deberan analizarse por separado aquellos tipos
de operacién que aunque se denominen de manera idéntica o similar, presenten
diferencias significativas en relacion con las funciones efectuadas, los activos
utilizados y los riesgos asumidos, aun cuando se hubieren celebrado con el mismo

vinculado econdmico o parte relacionada.
= Partes intervinientes, objeto, término de duracién y valor de los contratos,

acuerdos o0 convenios celebrados entre el contribuyente y los vinculados

econdémicos o partes relacionadas domiciliados o residentes en el exterior y/o en
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paraisos fiscales. Para las operaciones celebradas con residentes o domiciliados en
paraisos fiscales, debera incluirse ademas copia de los documentos que acrediten la

efectiva realizacion de las operaciones.

Analisis funcional por cada tipo de operacion, teniendo en cuenta para tal efecto lo

siguiente:

Realizacién de una breve descripcion de las funciones llevadas a cabo por las
partes, como: disefio, fabricaciobn, ensamblaje, investigacion y desarrollo,
servicios, comercializacion, distribucion, mercadeo, publicidad, transporte,
financiamiento, gastos de direccibn y gestion, entre otras, precisando la
relevancia econdmica de esas funciones en términos de su frecuencia,
naturaleza y remuneracion para las respectivas partes intervinientes en la
transaccion.

Clasificacién de los activos utilizados en las operaciones objeto de estudio por
grupos homogéneos, segun corresponda a la actividad econdmica de
conformidad con el Plan Unico de Cuentas (PUC), indicando su participacion
porcentual en el total de activos asociados a las operaciones y en cada uno de los
tipos de operaciéon. Esta clasificacion deberd contener la descripcion de los
activos mas representativos involucrados en los tipos de operacion
analizados, incluyendo los métodos utilizados en su depreciacion, agotamiento
0 amortizacion, costos histéricos, ajustes por inflacibn y reajustes, afio de
adquisicion, valor de mercado, ubicacion y derechos sobre los mismos.
Adicionalmente, en el caso de intangibles, debera indicarse la proteccién y duracion

de los derechos;

Riesgos inherentes al tipo de operacion, y en particular los riesgos
comerciales, financieros y de perdidas a la inversion en propiedad, planta y equipo a
su uso; los derivados del éxito o fracaso de las inversiones en investigacion y
desarrollo; los asociados a la inestabilidad de las tasas de cambio e interés y los
riesgos crediticios. Este andlisis debe presentarse para todos los riesgos sean o no

susceptibles de valoracion y/o cuantificacion contable.

59



En el caso de las retribuciones por compensacion, la informaciéon que describa los
pormenores del tipo de operacibn y de la evaluacion de los beneficios,
contraprestacion o costos que cuantifiquen la compensacion. Para el efecto, existe
compensacién cuando en una operaciéon con un vinculado econémico 0 parte
relacionada, se provee un beneficio o contraprestacion al vinculado que se retribuye

con otro beneficio o contraprestacion por la contraparte.

Informacion general sobre las estrategias comerciales: Penetracion, ampliacion o
mantenimiento del mercado, volumen de operaciones, politicas de créditos, formas
de pago, costo de oportunidad, procesos de calidad, certificaciones nacionales e
internacionales de productos o servicios, contratos de exclusividad y de garantias,

entre otras.

Informacion de la industria, sector o actividad econdémica en la que se desarrolla
cada tipo de operacion del contribuyente, y descripcion de bienes o servicios

sustitutos.

Cambios politicos, modificaciones normativas u otros factores

institucionales que incidan en los tipos de operacion.

Método utilizado por el contribuyente para la determinacién de los precios,
montos de contraprestacion o margenes de utilidad, con indicacién del criterio y
elementos objetivos considerados para concluir que el método utilizado es el més
apropiado de acuerdo con las caracteristicas de los tipos de operaciéon analizados.
Para determinar que el método utilizado es el mas apropiado, este deberd ser
el que mejor refleje la realidad econdmica del tipo de operacion, ser compatible con
la estructura empresarial y comercial, contar con la mejor cantidad y calidad
de informacién, contemplar el mayor grado de comparabilidad y requerir el

menor nivel de ajustes.

Seleccion del indicador de rentabilidad acorde con el tipo de actividad y demas
hechos y circunstancias, atendiendo a la naturaleza del tipo de operacion
analizada y la disponibilidad y calidad de la informacion obtenida. Para tal efecto

se deberan utilizar indicadores de rentabilidad como: margen bruto, margen
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operacional, margen sobre costos y gastos, rendimientos sobre activos, retorno
sobre patrimonio y razén Berry entendida como “utilidad bruta dividida entre los

gastos de administracién mas los gastos de comercializacion” entre otros.

Documento en el que con base en el analisis funcional, se compare al contribuyente
y SUS operaciones con empresas u operaciones comparables. La documentacion e
informacién a conservar por cada tipo de operacion o empresa comparable, deberd
tener el nivel de detalle requerido para demostrar la aplicacion de los criterios
de comparabilidad , para lo cual se identificara cada uno de los comparables
seleccionados, la metodologia utilizada para su determinacién, las fuentes de
informacién de las que se obtuvieron esos comparables y la fecha de consulta a las
mismas, asi como, la indicacion de los comparables seleccionados que se
desecharon, sefialando los motivos que se tuvieron en consideracion para ello. Para
estos efectos, deberan ser utilizados datos que correspondan al mismo afio
gravable o que comprendan el mayor nimero de meses del mismo periodo
fiscal, o en su defecto de dos afios inmediatamente anteriores, con el fin de
determinar, entre otras circunstancias, el origen de las pérdidas declaradas, el
ciclo de vida del producto, los negocios relevantes, los ciclos de vida de
productos comparables, las condiciones econdémicas comparables, los criterios y
métodos de distribucion de costos y/o gastos, de conformidad con el manejo
técnico contable para la asignacion de los mismos, las clausulas contractuales y

condiciones reales que operan entre las partes.

Cuando los ciclos de negocios o de aceptacion comercial de los productos del
contribuyente cubran mas de un ejercicio, se podrd tomar en consideracion
informacién del contribuyente y de los tipos de operacion comparables
correspondientes a dos 0 mas ejercicios inmediatamente anteriores o posteriores

al ejercicio gravable respectivo.
Conclusiones detalladas sobre la conformidad o no de los precios, montos de

contraprestacion o margenes de utilidad de los tipos de operacion, con las normas

gue regulan el régimen de precios de transferencia.
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= Cualquier otra informacion que se considere relevante por parte del contribuyente,
para la determinacion de los precios, montos de contraprestacion o margenes de
utilidad.

Informaciéon Anexa

El estudio de precios de transferencia deberd estar acompafiado de la siguiente

informacion:

Estados financieros comparativos a 31 de diciembre del afio en estudio:

= Estados financieros de propésito general basicos: Balance general, Estado de
resultados, Estado de cambios en el patrimonio, Estado de cambios en la
situacion financiera, Estado de flujos de efectivo y Estados financieros
consolidados cuando la matriz o controlante se encuentre en Colombia,
ajustados por inflacion cuando a ello haya lugar, y preparados con base en
los principios de contabilidad generalmente aceptados en Colombia, con el

dictamen y sus notas;

= Los siguientes estados financieros de proposito especial: Balance general,
Estado de resultados, de costos de produccion y de costo de ventas para los
bienes y servicios, desagregados o segmentados por tipo de operacion y

ajustados por inflacién cuando a ello haya lugar.

Copia de los contratos, acuerdos o convenios celebrados entre el contribuyente y
los vinculados econdémicos o partes relacionadas en el exterior y/o en paraisos

fiscales, en tanto que los mismos afecten los tipos de operacion objeto de estudio.

En los casos de situaciones especiales que afecten las operaciones objeto del
estudio de precios de transferencia, deberan allegarse los estudios financieros y de
mercado, presupuestos, proyecciones, reportes financieros por lineas de productos o

segmentos de mercado o negocios que se hubiesen elaborado para el ejercicio gravable.
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Contratos sobre transferencia de acciones, aumentos o disminuciones de capital,
readquisicion de acciones, fusién, escision y otros cambios societarios relevantes,

ocurridos en el afio gravable objeto del estudio de precios de transferencia.

Plazo para la presentacion de la documentacion.

La documentacion comprobatoria debera prepararse y estar disponible a més tardar el 30
de junio del afio inmediatamente siguiente al afio gravable al que corresponde la
informacion y ponerse a disposicion de la Direccidon de Impuestos y Aduanas Nacionales
cuando esta asi lo solicite, en un término minimo de quince dias calendario, contados a

partir de la notificacion de la solicitud.

Para efectos de control de las obligaciones derivadas de la aplicacion del régimen de
precios de transferencia, la documentacion a que se refiere el presente articulo debera
conservarse por un término de cinco afios, contados a partir del 1° de enero del
afio gravable siguiente al que corresponden las operaciones que dieron lugar a su
elaboracion, expedicién o recibo, la documentacién comprobatoria y demas informaciones
y pruebas referentes a las operaciones realizadas con vinculados econémicos o partes

relacionadas del exterior y/o en paraisos fiscales.

Sanciones Relativas a la Documentacion Comprobatori a.

1. El uno por ciento (1%) del valor total de las operaciones realizadas con vinculados
econOmicos o0 partes relacionadas durante la vigencia fiscal correspondiente,
respecto de las cuales se suministré la informacion de manera improcedente,
presente errores, no corresponda a lo solicitado o no permita verificar la aplicacion
de los precios de transferencia, sin que exceda de la suma de quinientos millones de
pesos ($500.000.000) (Valor afio base 2004).

2. El uno por ciento (1%) del valor total de las operaciones realizadas con vinculados
econdémicos o partes relacionadas durante la vigencia fiscal correspondiente,
respecto de las cuales no se suministr6 la informacion, sin que exceda de la suma
de setecientos millones de pesos ($700.000.000) (Valor afio base 2004) y el

desconocimiento de los costos y deducciones, originados en operaciones realizadas
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con vinculados econdémicos o partes relacionadas, respecto de las cuales no se
suministré la informacién. De no ser posible establecer la base, la sancion sera del
medio por ciento (0.5%) de los ingresos netos reportados en la declaracién de renta

de la misma vigencia fiscal o en la ultima declaracion presentada.

Si no existieren ingresos, se aplicard el medio por ciento (0.5%) del patrimonio bruto
del contribuyente reportado en la declaracion de renta de la misma vigencia fiscal o
en la dltima declaracién presentada, sin que exceda de la suma de setecientos
millones de pesos ($700.000.000) (Valor afio base 2004).

Las sanciones pecuniarias a que se refiere el presente articulo, se reduciran al
cincuenta por ciento (50%) de la suma determinada en el pliego de cargos, si la
omision, el error o la inconsistencia son subsanados antes de que se notifique la
imposicion de la sancién; o al setenta y cinco por ciento (75%) de tal suma, si la
omision, el error o la inconsistencia son subsanados dentro de los dos (2) meses
siguientes a la fecha en que se notifique la sancién. Para tal efecto, en uno y otro
caso, se deberd presentar ante la dependencia que esta conociendo de la
investigacion, un memorial de aceptacion de la sancion reducida en el cual se
acredite que la omision fue subsanada, asi como el pago o acuerdo de pago de la

misma.

En todo caso si el contribuyente subsana la omision con anterioridad a la notificacion
de la liquidacién de revision, no habra lugar a aplicar la sancién por desconocimiento
de costos y deducciones. Una vez notificada la liquidacion sdélo seran aceptados los
costos y deducciones, respecto de los cuales se demuestre plenamente que fueron

determinados conforme con el régimen de precios de transferencia.

Ajustes

Cuando de conformidad con lo establecido en un tratado internacional en materia
tributaria celebrado por Colombia, las autoridades competentes del pais con el que se
hubiese celebrado el tratado, realicen un ajuste a los precios 0 montos de
contraprestacion de un contribuyente residente en ese pais y siempre que dicho ajuste

sea aceptado por la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales, la parte relacionada
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residente en Colombia podra presentar una declaracion de correccidn sin sancion en la

gue se refleje el ajuste correspondiente.

Paraisos Tributarios

Los paraisos fiscales seran determinados por el Gobierno Nacional mediante reglamento,
con base en el cumplimiento del primero y uno cualquiera de los demas criterios que a

continuacion se sefialan:

1. Inexistencia de tipos impositivos o0 existencia de tipos nominales sobre la renta bajos,

con respecto a los que se aplicarian en Colombia en operaciones similares.

2. Carencia de un efectivo intercambio de informacion o existencia de normas legales o

practicas administrativas que lo limiten.

3. Falta de transparencia a nivel legal, reglamentario o de funcionamiento administrativo.

4. Ausencia de requerimiento de que se ejerza una actividad econdmica real que sea
importante o sustancial para el pais o territorio o la facilidad con la que la jurisdiccion

acepta el establecimiento de entidades privadas sin una presencia local sustantiva.

Ademas de los criterios sefialados, el Gobierno Nacional tendra como referencia los

criterios internacionalmente aceptados para la determinacién de los paraisos fiscales.

El Gobierno Nacional actualizara el listado de paraisos fiscales, atendiendo los criterios ya
sefalados, cuando lo considere pertinente. Ilgualmente por razones de politica exterior y
aun cuando se encuentren dentro de los criterios sefialados, podra no atribuir tal calidad a

algunas jurisdicciones.

Salvo prueba en contrario, se presume que las operaciones entre residentes o
domiciliados en Colombia y residentes o domiciliados en paraisos fiscales en materia del
impuesto sobre la renta, son operaciones entre vinculados econdémicos o partes

relacionadas en las que los precios y montos de las contraprestaciones no se pactan
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conforme con los que hubieran utilizado partes independientes en operaciones

comparables.

2.5 Argentina

Legislacion Vigente

La legislacion de la tasacion de la transferencia se basa en el acto del impuesto sobre la
renta (AIE) y regulaciones del AIE. Ademas, la legislacion de la tasacion de la
transferencia es complementada por AFIP N°1122/01 de regla (como enmendado) (los
requisitos de la documentacion), tan bien como por los tratados de impuesto dobles

concluidos por el gobierno de Argentina con los varios paises.

Bésicamente los precios de transferencia se encuentran regulados en los Articulos

8, 14, 15, 15.1, 129y 130 de la Ley de Impuestos a las Ganancias.

Exportaciones

Cuando el precio de la exportacion sea inferior al precio mayorista vigente en el lugar de

destino, salvo prueba en contrario, se debe tomar este altimo.

La diferencia entre el precio de la exportacion y el precio mayorista vigente en lugar
de destino o el tomado por la Administracidn, sera ganancia de fuente Argentina para el

exportador.

El ajuste de precio al precio mayorista en el lugar de destino en la medida que éste no
fuere publico o notorio, o0 existiera duda en cuanto a la comparabilidad de los bienes en
cuestion. Se calcularan las ganancias de fuente argentina por aplicacion de lo prescripto
en el articulo 15, ajustar el precio de la transaccion a las practicas o a los precios
normales de mercado entre partes independientes, aunque no se den los supuestos

de vinculacion.
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Es decir que lleva al ajuste de los precios utilizados en operaciones de comercio exterior

se traten 0 no de empresas vinculadas, mediante la aplicacion de los criterios de ajustes.

Importaciones

En las importaciones cuando el precio de venta el importador de la Republica Argentina
sea superior al precio mayorista en el lugar de origen mas gastos transportes y seguros

hasta la Republica Argentina.

La Administracion estara facultada para tomar el precio mayorista de plaza del
comprador local. La diferencia serd ganancia de fuente argentina para el exportador
del exterior. Ante la imposibilidad de tomar el precio mayorista del lugar de origen o de
destino, ya sea por no ser de conocimiento publico, o por la falta de certeza en las
caracteristicas de los bienes a comparar, se calcularan las ganancias de fuente argentina
por aplicacién de lo prescripto en el articulo 15, ajustar el precio de la transaccion a
las practicas o a los precios normales de mercado entre partes independientes, aunque

no se den los supuestos de vinculacion.
Los sujetos del pais que no asuman la calidad de empresa local de capital extranjero,
también deberan ajustarse a los procedimientos relativos a precios de transferencias
ya que la citada norma legal sera de aplicacion respecto de las operaciones que realicen
empresas nacionales en el exterior.
Sucursales y Filiales de Empresas Extranjeras
Se determinard el resultado de fuente argentina para transacciones entre:

= Un establecimiento estable de capital extranjero

= Sociedades de Capital

= Cualquier otro tipo de sociedades incluidas las explotaciones unipersonales

Y Personas o Entidades vinculadas constituidas, domiciliadas o ubicadas en el

exterior.
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Serdan consideradas dichas transacciones como celebradas entre partes
independientes si se ajustan a las practicas normales del mercado entre entes
independientes, caso contrario seran ajustadas a las previsiones del articulo 15, es decir

se aplicarén los precios de transferencia.

No debera ajustarse al principio de transacciones celebradas entre partes independientes,
las relacionadas con la retribucién por explotacion de marcas y patentes pertenecientes a

sujetos del exterior.

Precios de Transferencia

La Administracion Federal de Ingresos Publicos posee facultades para determinar, en
aquellos casos que por la clase de operaciones o por la modalidad de organizacién
de las empresas no pueda establecerse con exactitud la ganancia de fuente argentina.
Para ello podra utilizar indices, promedios y coeficientes en base a empresas

independientes dedicadas a similares actividades.

Las operaciones con “Tax Havens” (Paraisos fiscales), esta es una excepcion al régimen
general de precio de transferencia, ya que dichas transacciones, sean empresas
vinculadas o no, no se consideraran ajustadas a practicas y precios normales de mercado

entre empresas independientes.

A fin de establecer cuando se esta frente a una operacion realizada en una jurisdiccion de
baja o nula tributacion el reglamento en forma taxativa enumera los paises considerados a

dichos efectos.

Mediante dicha presuncion legal obliga a la empresa local que realice operaciones con
sujetos de jurisdicciones considerados paraisos fiscales a la utilizaciébn de los
procedimientos de precios de transferencias para determinar el ajuste o no de los precios

pactados.
No solo las empresas locales de capital extranjero, sino también aquellas de capital

nacional que realicen operaciones con sus vinculadas del exterior quedan sujetas a

la estimacién de precio de transferencias.
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Vinculacion Econémica

Este articulo hace referencia a amplias pautas para la determinacién de vinculacion entre
sociedades de capital, empresas unipersonales, en general establecimientos estables
y sociedades y empresas pertenecientes a sociedades o personas fisicas residentes en

el exterior, que realicen operaciones con empresas del exterior y estén sujetos

1. De manera directa o indirecta a la direcciéon o control de estas o

2. Tengan poder de decision para orientar o definir la actividad de la sociedad,

establecimiento estable u otro tipo de sociedad ya sea,

= Por la participacion en el capital
Por el grado de acreencia
Por influencias funcionales o de cualquier indole

=  Por influencias contractuales o no

Como puede observarse de lo sefialado precedentemente, la norma es muy amplia en el
concepto de vinculacion econémica no limitAndose solo al control por participacion en el
capital sino también hace referencia a una “vinculacion funcional “. Pudiéndose resumir
en el concepto de la existencia de poder de decisién para definir la actividad en su

distintos aspectos.

Este criterio puede observarse en el articulo 9 del Modelo de Convenio para la Doble
Imposicion de la Organizacion de Cooperacién y Desarrollo Econédmico (OCDE)
cuando define la existencia de vinculacién de empresas no solo por el ejercicio de control
en el capital sino también cuando las relaciones comerciales o financieras se aparten a

las condiciones establecidas entre partes independientes.

El concepto de vinculacién de suma importancia para definir los ajustes o no de los

precios de transferencia y en su caso determinar o no tributacion de fuente argentina.
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2.6 Peru

Legislaciéon Vigente

En este pais la legislacion que rige los Precios de transferencia esta contenida en el
articulo 32 de la Ley de Renta, Decreto Legislativo 945 y Decreto Supremo n° 190 de
2005.

Concepto de valor de Mercado

Se considera valor de mercado para las transacciones entre partes vinculadas o que se
realicen desde, hacia o a través de paises o territorios de baja o nula imposicion, los
precios y montos de las contraprestaciones que hubieren sido acordado con o entre las

partes independientes en transacciones comparables, en condiciones iguales o similares.

Tipos de Operaciones

En los casos de ventas, aportes de bienes y demds transferencias de propiedad, de
prestacién de servicios y cualquier otro tipo de transaccion a cualquier titulo, el valor
asignado a los bienes, servicios y demas prestaciones, para efectos del impuesto, seré el
de mercado, el valor asignado difiere al de mercado, sea por sobrevaluacion o
subvaluacion. La superintendencia nacional de administracion tributaria, procedera a

ajustarlo tanto para el adquiriente como para el transferente.

Para efectos de esta ley se considera valor de mercado:

1. Para las existencias, el que normalmente se obtiene en las operaciones onerosas
gue la empresa realiza con terceros, en su defecto se considerara el valor que se

obtenga en una operacion entre partes independientes en condiciones iguales o

similares.
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En caso que no sea posible, aplicar los criterios anteriores, sera el valor de tasacion.

Para los valores, cuando se coticen en el mercado burséatil, serd el precio de dicho
mercado; en caso contrario, su valor se determinard de acuerdo a las normas que

sefale el reglamento.

Tratandose de valores transados en bolsas de productos, el valor de mercado sera

aguel en el que se concreten las negociaciones realizadas en rueda de bolsa.

Para los bienes de activo fijo, cuando se trate de bienes respecto de los cuales se
realicen transacciones frecuentes en el mercado, sera el que corresponda a dichas
transacciones; cuando se trate de bienes respecto de los cuales no se realicen

transacciones frecuentes en el mercado, sera el valor de tasacion.

Para las transacciones entre partes vinculadas o que se realicen desde, hacia o a
través de paises de baja o nula imposicién, los precios y montos de las
contraprestaciones que hubieran sido acordados con o entre partes independientes
en transacciones comparables, en condiciones iguales o similares.

Para las operaciones con instrumentos financieros derivados celebrados en
mercados reconocidos, sera el que se determine de acuerdo con los precios, indices
0 indicadores de dichos mercados, en cuyo caso el valor de mercado se

determinara conforme lo establece dicho numeral.

Aplicacion de Normas sobre Precios de Transferencia

Las normas de precios de transferencia en Per(, se aplica cuando la transaccion

convenida determine un pago de impuesto a la renta inferior al que hubiere correspondido

por aplicacion de valor de mercado. En todo caso, resultaran aplicables en los siguientes

supuestos:

Cuando se trate de operaciones internacionales en donde concurran dos 0 mas

paises o jurisdicciones distintas.
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2. Cuando se trate de operaciones nacionales en las que, al menos una de las partes
goce de exoneraciones del impuesto a la renta, sea sujeto inafecto (salvo el sector
publico), pertenezca a regimenes diferenciales del impuesto a la renta o tenga

suscrito un convenio que garantiza la estabilidad tributaria.

3. Cuando se trate de operaciones nacionales en las que, al menos, una de las partes

haya pérdidas en los ultimos seis (6) ejercicios gravables.

Partes Vinculadas

Se considera que dos 0 mas personas, empresas 0 entidades son partes vinculadas
cuando una de ellas participa de manera directa o indirecta en la administracién, control o
capital de la otra; o cuando la misma persona o grupo de personas participan directa o

indirectamente en la direccion, control o capital de varias personas, empresas o0

entidades.
Ajustes
1. Tiene efectos para el adquiriente y el transferente (criterio de domicilio).
2. Imputacién se efectuard en el ejercicio en que se realizaron las

operaciones.
3. Ajustes especiales en casos de convenios para evitar la doble imposicion.

Andlisis de Comparabilidad

Las transacciones son comparables si:

1. Las diferencias existentes pueden afectar materialmente el
precio.
2. Las diferencias existentes, incluyendo las que afectan

materialmente el precio pueden ser eliminadas a través de ajustes razonables.

Los elementos:
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1. Caracteristicas de las operaciones.

2. Funciones o actividades econdmicas, incluyendo el tipo de activo utilizado y
riesgos asumidos.

3. Términos contractuales.

4. Las circunstancias econémicas o de mercado.

5. Estrategias de negocios.

Métodos a Utilizar **

Debera utilizarse el método que resulte mas apropiado para reflejar la realidad econdémica

de la operacion:

El método del precio comparable no controlado.
El método del precio de reventa.

El método del costo incrementado.

El método de la particion de utilidades.

El método residual de particion de utilidades.

2 T oA o

El método del margen neto transaccional.

Fuentes de Interpretacion

Para la interpretacion de lo dispuesto en este articulo, seran de aplicacion las Guias sobre
Precios de Transferencia para Empresas Multinacionales y Administraciones Fiscales,
aprobadas por el consejo de la organizacién para la cooperaciéon y el desarrollo
econémico (OCDE), en tanto las mismas no se opongan a las disposiciones aprobadas

por esta ley.
Obligaciones para el ejercicio 2006 y 2007
Excepcionalmente una resoluciéon de SUNAT N°008-200 7, se establecié que respecto de

transacciones que se realicen durante los ejercicios 2006 y 2007, la obligacién de contar

con un estudio técnico de precios de transferencia se sujetara a lo siguiente:

%1 Segun las guia de OCDE art. 9
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" No serd aplicable para aquellos contribuyentes domiciliados que hayan efectuados

transacciones con sus partes vinculadas domiciliadas.

" Las transacciones con partes vinculadas no domiciliadas distintas a las
transacciones que se realicen desde, hacia o a través de paises o territorios de baja
o nula imposicion, estaran obligados a contar con un estudio técnico de precios de
transferencia, siempre que sus ingresos devengados superen los seis millones de
nuevos soles y el monto de operaciones entre partes vinculadas no domiciliadas

supere un millon de nuevos soles.

" Transacciones que los contribuyentes domiciliados realicen desde, hacia o a través
de paises o territorios de baja 0 nula imposicion, siempre estdn obligadas a contar

con un estudio técnico de precios de transferencia.

Por este motivo, segun la resolucidon publicada, la obligacion de contar con el estudio
técnico no sera aplicable para operaciones realizadas entre contribuyentes locales. De
esta manera, tampoco se tomaran en cuenta las transacciones que se realicen entre
contribuyentes locales para el célculo del monto de operaciones con vinculadas de un
millon de soles, que determina la obligacion de contar con estudio técnico, es decir, si una
empresa tiene transacciones con vinculadas locales por un valor de dos millones de soles
y transacciones con companias vinculadas del exterior por medio millén de soles, sélo se
contabilizara para la determinacion de la obligacion de contar con el estudio las
transacciones con vinculadas del exterior (medio millén de soles), con lo cual dicha

empresa estaria exenta de la obligacion.

No obstante la indicada excepcion de contar con un estudio técnico, es importante
considerar que todos los contribuyentes que mantienen operaciones con vinculadas
deben actuar bajo el principio de valor de mercado de acuerdo con los métodos de
valorizacién. Por este motivo, el hecho de que algunos contribuyentes se encuentren
exceptuados de contar con dicho estudio, no implica que estén excluidos de la normativa
de precios de transferencia. Esto significa que el contribuyente no se encuentra exento de
ser supervisado por problemas de precios de transferencia, por ejemplo que la
superintendencia de administracion tributaria (SUNAT), determinara que tal sujeto no

opero a valor de mercado.
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Es por eso, que aun en el supuesto de no estar obligado un contribuyente a contar con un
estudio técnico de precio de transferencia, es recomendable que tengan la seguridad de
gue en sus operaciones se pactaron en forma adecuada los valores de mercado, para lo
cual es sumamente importante que se evalien bajo los métodos de precios de
transferencia y verificar si sus operaciones se celebraron como lo hubiesen hecho partes

independientes.

Un punto importante es el hecho de que la presente resolucion exceptia a algunas a
realizar los estudios técnicos, esta no realiza excepciones respecto de la declaracién
jurada de precios de transferencia, con lo que los precios y montos de las
contraprestaciones acordados por el o los contribuyentes con sus vinculadas, seran
informadas al fisco, quien de presumir que pudiera existir algun problema de precios de

transferencia, este organismo podria iniciar una fiscalizacion que derive en acotaciones.

Cabe mencionar que la SUNAT viene especializandose desde hace varios afios en esta
normatividad y se espera que los procesos de fiscalizacién en esta materia empiecen con
mayor efectividad cada afio. Pro lo tanto, al documentar los precios de transferencia, adn
si no se estuviera obligado a contar con el estudio técnico de precios de transferencia, se
estaria trasladando la carga de la prueba al fisco, quien tendria que demostrar que el

analisis efectuado por el contribuyente no fuese el correcto.

Partes relacionadas

Se han establecidos supuestos para determinar existencia de vinculacion econémica:

" Que las empresas y entidades cuenten con uno o mas directores, gerentes,
administradores, u otros directivos comunes que tengan poder de decision en los
acuerdos operativos.

" En los casos de contratos de colaboracién empresarial con la contabilidad
independiente, el contrato estara vinculado con las partes que participen en mas de

un 30% en el patrimonio del contrato o tengan poder de decision en los acuerdos

financieros, comerciales u operativos que se adopten para el desarrollo del contrato.
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En los casos de contratos de colaboraciéon empresarial que no lleven contabilidad
independiente se determinard la vinculacién econdmica entre cada una de las partes
integrantes del contrato y la contraparte conforme a los supuestos generales de la

vinculacién econémica.

En los casos de asociaciones en participacion existira vinculacion entre el asociante
y el asociado cuando éste participe en mas del 30% del resultado o utilidades del
negocio del asociante o tenga poder de decision en los aspectos financieros,

comerciales u operativos en el negocio del asociante.

Entre una empresa domiciliada en el pais y cada uno de sus establecimientos

permanentes en el extranjero.

Una persona natural o juridica ejerza influencia dominante en las decisiones de os
organos de administracion de una o mas personas juridicas. La vinculacion operara
entre las personas juridicas y entidades influidas y la persona natural o juridica que
ejerce influencia. Existe influencia dominante cuando hay control de la mayoria
absoluta de los votos para la toma de decisiones.

Si una empresa o entidad domiciliada realizd en el afio el 80% o mas de sus ventas
a una empresa o entidad domiciliada o a empresas o entidades vinculadas entre si,
siempre que la operacion represente por lo menos el 30% de las compras de la otra

parte en el mismo periodo.

Configurada la vinculacion econdémica, ésta surtira efectos desde ese momento y
hasta el cierre del ejercicio gravable, salvo que cese con anterioridad. En los casos
de vinculacién por influencia dominante la vinculacién surtird efectos entre la fecha
de adopcion del acuerdo y la del cierre del ejercicio gravable siguiente. En el caso
de operaciones de mas del 80% en el ejercicio anterior, la vinculacion operara por

todo el ejercicio siguiente.
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Ambito de aplicacion

Se precisa que las normas de precios de transferencia se aplican, cuando la valorizacién
convenida determine un impuesto renta inferior al que hubiese correspondido por
aplicacion de valor de mercado. La comprobacion del diferimiento de rentas o la
declaracion de mayores pérdidas también generan, entre otros supuestos, menor

determinacién del impuesto a la renta.

En las transacciones celebradas a titulo oneroso o gratuito, incluyendo la cesién gratuita

de bienes muebles depreciables o amortizables.

Andlisis transaccional

La determinacion del valor de mercado se realizara transaccion por transaccion, de
acuerdo al método mas apropiado, excepto cuando las transacciones separadas se
encuentren estrechamente relacionadas o se trate de operaciones continuadas. Cuando
varias transacciones son contratadas en forma integrada correspondera una evaluacién

separada.

Método de valorizacion mas apropiado para reflejar la realidad econdmica de la

operacién

Para elegir el método, se han establecido criterios de compatibilidad entre diversos tipos
de operaciones y los diferentes métodos adoptados segun la normativa vigente, por lo

tanto se tomara en cuenta el método que:

. Mejor compatibilice con el giro del negocio.

" Cuente con la mejor calidad y cantidad de informacién disponible para su adecuada
aplicacion.

" Contemple el mas adecuado grado de comparabilidad entre partes.

" Requiera el menor nivel de ajustes.
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Rango de precios

Para determinar el precio, monto de la contraprestacion margen de utilidad que habria
sido utilizado entre partes independientes, se debera obtener un rango de precios, monto

de contraprestaciones o margenes de utilidad.

Si el valor convenido entre partes vinculadas se encuentra dentro del rango se
considerara pactado al precio de mercado; se encontrara fuera del rango, el valor de

mercado serd la mediana de dicho rango.

Documentacioén

Se establece el contenido de la documentacion que respaldara el calculo de los precios

de transferencia, la misma que deberd incluir:

. La informacion de la que surja el caracter de vinculacién entre partes.

" Operaciones entre partes vinculadas.

" Estados financieros.

" Si las partes conforman un grupo econdmico, la descripcion de las empresas o
entidades que las conforman, la estructura organizacional del grupo, la articulacion
de la propiedad al interior del mismo.

" Factores que influyen en la determinacion de precios.

" Estados de costos de produccién y costos de las mercancias y/o servicios vendidos

0 prestados.

Informacion minima que debera contener el estudiot  écnico que respalde el calculo

de los precios de transferencia.

Se precisa que, sin perjuicio de que el contribuyente presente informacion adicional, sera

necesario presentar:
= |nformacién sobre las transacciones efectuadas entre partes vinculadas.

» Informacién econdmica financiera del contribuyente

= |nformacion funcional
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= Operaciones a las que se aplican precios de transferencia

» La eleccion del método y andlisis de comparabilidad

Acuerdos anticipados de precios

Son convenios de derecho civil celebrados entre la administracion y los contribuyentes
domiciliados que participen en operaciones internacionales. En principio no podran ser
modificados de manera unilateral y se sujetan a un plazo de vigencia de tres ejercicios
fiscales posteriores al ejercicio en el que hayan sido aprobados. Ademas estos acuerdos

se encuentran sujetos a fiscalizacién posterior por la administracion.

El objeto de estos acuerdos es definir el precio, monto de la contraprestacion,
metodologia que sustente los valores que el contribuyente utilizar4 para sus precios en

operaciones futuras.

El contribuyente podra presentar una propuesta de acuerdo de valorizacibn de sus
operaciones efectuadas con partes vinculadas, la misma que estara sujeta a aprobacion
de la SUNAT en un plazo de doce meses, vencido el cual se entendera desestimado.

Los acuerdos anticipados de precios se aplicaran al ejercicio en curso en el que hayan

sido aprobados y se mantendran durante los tres ejercicios posteriores

2.7 Ecuador

Legislacién Vigente

Ley de Creacion del Servicio de Rentas Internas Art.8

Cadigo tributario Art.99

Reglamento para la aplicacion de la ley de la renta articulos 4; 58; 66.1al 66.6
Resolucion de SRI N° 640 Y N° 641
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Determinacion de la renta afecta para Operaciones ¢ on partes relacionadas del

exterior

Los contribuyentes que hayan efectuado operaciones con partes relacionadas
domiciliadas en el exterior, dentro de un mismo periodo fiscal, en un monto acumulado
superior a trescientos mil délares de los Estados Unidos de América (US $ 300.000,00),
deberéan presentar al Servicio de Rentas Internas el Anexo y el Informe integral de precios

de transferencia.

El contenido del anexo de precio de transferencia, debera contener la siguiente

informacion:

Identificacion del contribuyente.

" Cuestionario, el contribuyente debera indicar de manera afirmativa o negativa sobre

algunos temas preestablecidos.

" Partes relacionadas domiciliadas en el exterior, deberd informar por cada parte
relacionada domiciliada en el exterior, con la cual el contribuyente haya realizado

operaciones.

" Operaciones con el exterior, el contribuyente debe indicar por cada parte
relacionada domiciliada en el exterior distintos datos tales como:

1. El tipo de operacion, que pueden ser operaciones de ingresos, recibidas o

abonadas en cuentas y operaciones de egresos, pagadas o abonadas en

cuentas por una variedad de conceptos indicados en la normativa respectiva.

2. Valor de la operacion, las operaciones de ingresos y egresos distintas a las
importaciones y exportaciones, el contribuyente debe consignar el valor en
ddlares de los Estados Unidos de América (USD), de la transaccién efectuada

con la parte relacionada.
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3. Métodos para aplicar el principio de plena competencia, el contribuyente debera
indicar en cada operacion informada el método utilizado para aplicar el principio

de plena competencia y que pueden ser:

= Precio comparable no controlado.

= Precio de reventa.

= Costo adicionado.

= Distribucion de utilidades.

= Residual de distribucion de utilidades.

= Margenes transaccionales de utilidad operacional.

4, Diferencia, en cada informacion informada, el contribuyente debera
consignar el valor, en dolares de los Estados Unidos de América (USD), de la
diferencia obtenida derivada de la aplicacion de los métodos mencionados
anteriormente. En caso de no existir diferencia debe consignar el valor de cero
ddlares (USD 0,00).

El informe integral de precios de transferencia

Este debera contener informacidn con respecto a:

El andlisis del entorno econémico, sectorial y del negocio, en particular en el que se han
desarrollados las transacciones; las actividades y funciones desarrolladas por el
contribuyente; los riesgos asumidos y activos utilizados por el contribuyente en la
realizacion de dichas actividades y funciones; la identificacién de las partes relacionadas
domiciliadas en el exterior con las que se realizaron las transacciones que se declaran,
indicando el tipo de relacidén sostenida y el porcentaje de participacion de existir; el detalle
y la cuantificacién de las operaciones; los elementos, hechos valorados, circunstancias y
la documentacién para el andlisis o estudio de los precios de transferencia; el método
utilizado, para la operacion que se trate, indicando las razones del porque se eligio el
método utilizado, para la aplicacién del principio de plena competencia, también el detalle
de los comparables seleccionados para la aplicacion del método utilizado, luego incluir el
detalle de los comparables no utilizados indicando las consideraciones del porque fueron

desechados, indicar las fuentes de informacién para realizar los comparables; descripcion
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de la actividad empresarial y las caracteristicas del negocio de las compaiiias
comparables; el establecimiento de la mediana y del rango de plena competencia; la
trascripcion del estado de situacion y de resultados de los sujetos comparables
correspondientes a los ejercicios fiscales que resulten necesarios para el analisis de la

comparabilidad.

Es facultad del contribuyente presentar adicionalmente, un andlisis, en un contenido
similar al que se sefiala en la resolucion, para las empresas relacionadas domiciliadas en
el exterior; y de cualquier otro tipo de informacion que sustente el analisis de precios de

transferencia.

El anexo debera presentarse dentro de los cinco dias siguientes a la fecha de declaracién
del Impuesto a la Renta, de conformidad con lo dispuesto en el Art. 58 del Reglamento de
Aplicacion de la Ley de Régimen Tributario Interno (RALRTI), es decir, de acuerdo al
noveno digito del RUC, en la forma y con el contenido establecido en las Resoluciones
SRI1 0640y 0641.

De la misma manera se deberd presentar el informe integral de Precios de Transferencia,
referente a las operaciones con partes relacionadas, en la forma y con el contenido
establecido en la resolucién referida en el péarrafo anterior, en un plazo no mayor a seis

meses desde la fecha de la declaracion del Impuesto a la Renta.

Partes Relacionadas

Para efectos tributarios se consideraran partes relacionadas a las personas naturales o
sociedades, domiciliadas o no en el Ecuador, en las que una de ellas participe directa o
indirectamente en la direccion, administracion, control o capital de la otra; o en las que un
tercero, sea persona natural o sociedad, domiciliado o no en el Ecuador, participe directa
o indirectamente, en la direccidén, administracién, control o capital de éstas.

Se consideraran partes relacionadas entre otros casos los siguientes:

] La sociedad matriz y sus sociedades filiales, subsidiarias o establecimientos

permanentes.
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" Las sociedades filiales, subsidiarias o establecimientos permanentes, entre si.

. Las partes en las que una misma persona natural o sociedad, participe directa o

indirectamente en la direcciéon, administracién, control o capital de tales partes.

" Las partes en las que las decisiones sean tomadas por oOrganos directivos

integrados en su mayoria por los mismos miembros.

" Las partes, en las que un mismo grupo de accionistas, por sus aportes accionarios,
participe indistintamente, directa o indirectamente en la direccién, administracion,

control o capital de éstas.

" Los miembros de los érganos directivos de la sociedad con respecto a la misma,

siempre que se establezcan entre éstos, relaciones no inherentes a su cargo.

" Los administradores y comisarios de la sociedad con respecto a la misma, siempre

que se establezcan entre éstos, relaciones no inherentes a su cargo.

" Una sociedad respecto de los conyuges, parientes hasta el cuarto grado de
consanguinidad o segundo de afinidad de los socios directivos, administradores o
comisarios de la sociedad.

" Una persona natural o sociedad y los fideicomisos en los que tenga derechos.

Para establecer la existencia de algun tipo de relacién o vinculacién entre contribuyentes,
la Administracién Tributaria atenderd de forma general a la participacion accionaria u otros
derechos societarios sobre el patrimonio de las sociedades, los tenedores de capital, la
administracion efectiva del negocio, la distribucién de utilidades, la proporcién de las
transacciones entre tales contribuyentes, los mecanismos de precios usados en tales

operaciones.
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Paraisos tributarios

Se considerardn partes relacionadas a sujetos pasivos que realicen transacciones con
sociedades domiciliadas, constituidas o ubicadas en una jurisdiccién fiscal de menor

imposicion, o en paraisos fiscales.

Asi mismo, la Administracion Tributaria podrd establecer partes relacionadas por
presuncion cuando las transacciones que se realicen no se ajusten al principio de plena

competencia.

Seran jurisdicciones de menor imposicion y paraisos fiscales, aquellos que sefale el
Servicio de Rentas Internas acorde con la informacion entregada por la OCDE y el Grupo

de Accién Financiera Internacional (GAFI).

Obligacion de presentar archivos cada periodo en qu e se incurra en materia de

precios de transferencia

La informacion del contribuyente al que corresponda el anexo debe ser entregada
anualmente en las oficinas del SRI en medio magnético o por Internet, el que debe
contener un archivo con la informacion referente a la identificacién del contribuyente, las

partes relacionadas y los precios de transferencia con el detalle de las operaciones.

Ayuda técnica para obtener la mediana y el rango de plena competencia

El reglamento para la aplicacion de la ley de Régimen Tributario y sus reformas, establece
gue se utilizara como referencia técnica las directrices en materia de precio de
transferencia a empresas multinacionales y administraciones tributarias, aprobadas por la
OCDE.

La obtencién de la mediana y el rango de plena competencia, cuando por aplicar algunos
de los métodos, se obtengan dos 0 mas operaciones comparables, el contribuyente debe
establecer la mediana y el rango de plena competencia de los precios, montos de las
contraprestaciones o margenes de utilidad de dichas operaciones. Si el valor obtenido se

encuentra dentro del rango de plena competencia, dicho valor se considerara como
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pactado entre partes independientes, en su defecto, se considerard que el valor que

hubieran utilizado partes independientes es el que corresponde a la mediana.

Rango de plena competencia

Es el intervalo que comprende los valores que se encuentran desde el primer cuartil hasta

el tercer cuartil, y que se consideran como pactados entre partes independientes.

Mediana
Es el valor que se considera hubieren utilizado partes independientes en el caso que el

valor registrado por el contribuyente se encuentre fuera del rango de plena competencia.

Primer y Tercer Cuartil

Son los valores que representan los limites del rango de plena competencia.

2.8 México

La legislacién de los Precios de Transferencia se basa en la ley del impuesto sobre la
renta en la parte XllI, XIll, XV, los articulos 215 y 216 del articulo 86. 34-A, 76 I, 81XVII,
82XVIl y 46 del cédigo fiscal federal.

Obligacién *

Los contribuyentes que celebren operaciones con partes relacionadas de determinar sus
ingresos acumulables y deducciones autorizadas considerando para esas operaciones los
precios y contraprestaciones que hubieran utilizado con partes independientes en
operaciones comparables (principio de arm’s length) y de conservar la documentaron
comprobatoria en la que demuestren tal circunstancia, ya que en caso contrario, las

autoridades fiscales podran determinan la correcta aplicacion de los precios.

A partir del ejercicio fiscal 2002, existe adicionalmente la obligacion de presentar una

declaracion informativa de las operaciones con partes relacionadas en el extranjero en

%2 Articulos 215 y 86 fracciones XIl y XV de la Legldmpuesto sobre la Renta
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donde se reflejen los montos pactados por cada tipo transaccion y por cada relacionada

extranjera.

Las operaciones sujetas a esta obligacion son de financiamiento, prestacion de servicios,
USO 0 goce O enajenaciones y ajustes de correspondencia sobre las operaciones objeto
del APA.

Partes Relacionadas

De acuerdo con las directrices de la OCDE, la legislacion mexicana considera que dos o
mas personas son partes relacionadas cuando una participa de manera directa en la
administracion, control o capital de la otra, o cuando una persona o grupo de personas

participe directa o indirectamente en la administracién, control o capital de la otra persona.

Adicionalmente se considera que son partes relacionadas los integrantes de una
asociacion en participacion, las empresas hermanas y casa matriz de un establecimiento
permanente y, salvo prueba en contrario, una empresa ubicada en un paraiso fiscal
cuando se sostenga operaciones con una empresa nacional.

Operaciones o Empresas Comparables *

Las operaciones o0 empresas son comparables cuando no existan diferencias entre éstas
gue afecten significativamente el precio o monto de la contraprestacién o el margen de
utilidad y, cuando existan dichas diferencias, éstas pueden eliminarse mediante ajustes

razonables.

Las consideraciones de la autoridad para determinar si es 0 no una operacion
comparable, se basan en elementos tales como las caracteristicas de los bienes o
servicios, las funciones o riesgos asumidos, los términos contractuales, las circunstancias

economicas y las estrategias de negocio.

% Articulo 215 de la Ley del Impuesto sobre la Renta
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Métodos

La legislaciébn mexicana reconoce los seis métodos propuestos por las directrices de la
OCDE vy precisa que de la aplicacion de algunos de los métodos se podra obtener rangos
de precios, de montos o de margenes de utilidad cuando existan dos o mas operaciones

comparables.

= Método de Precio Comparable no Controlado

= Método de Precio de Reventa (RPM)

= Método de Costo Adicionado (CPM)

= Método de Participacion de Utilidades (MPU)

» Método Residual de atricion de Utilidades (MRPU)

» Método de Margenes Transaccionales de Utilidad de Operacion (MMTUO)

Acuerdo Anticipado de Precios

Los "Acuerdos Anticipados de Precios", son aquellos que se negocian entre el fisco y el
contribuyente, de acuerdo a la OCDE, representan procedimientos administrativos que se
pueden aplicar para reducir los desacuerdos por precios de transferencia (en operaciones

celebradas con partes relacionadas) y ayudar a reducir las controversias entre:

» Los contribuyentes y sus administraciones fiscales de cada pais miembro de la OCDE,
» Las diferentes administraciones fiscales de cada pais donde se encuentre cada

contribuyente (parte relacionada).

En el primero de los casos, es posible que los contribuyentes y las administraciones
fiscales puedan establecer de una manera diferente las condiciones arm's length para las
transacciones controladas que se estén revisando; el segundo de los casos se analiza en

detalle en el tipo de "APA" ya sea bilateral o multilateral.
Un "APA" es un acuerdo que determina anticipadamente la evaluacion de las operaciones

controladas, asi como los criterios apropiados (métodos, comparables y ajustes,

suposiciones criticas sobre eventos futuros) para la determinacién de los precios de
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transferencia por las operaciones celebradas con partes relacionadas por un periodo

determinado.

Cubre todos los aspectos relacionados con los precios de transferencia de un
contribuyente, ya que en dicho acuerdo, la autoridad fiscal evalia y emite una resolucién
anticipada, acerca de los precios que se manejaron en las operaciones celebradas con
partes relacionadas. Se aplicaria a operaciones y afos futuros y el plazo dependeria del

sector industrial, los productos o de la naturaleza de las transacciones.

Es formalmente solicitado por el contribuyente cuando esté ya posea el estudio de
transferencias por las operaciones celebradas con sus partes relacionadas, por un
ejercicio fiscal X, generalmente se estila sostener una entrevista informal y anénima con

funcionarios de la administracion fiscal local, explicando de manera general, lo siguiente:

El tipo de transacciones que se someteran a estudio.

= Las caracteristicas de las propiedades o0 servicios en cuestion.

Las funciones, riesgos y propiedades involucradas.
= Los términos contractuales entre las partes.

= Las circunstancias especiales econdmicas.

= |as estrategias de negocios.

= |La metodologia que se pretende aplicar.

Una vez acordada la metodologia entre la autoridad fiscal local y el contribuyente, se
procede a solicitar formalmente, por escrito, con la expedicion de un "Acuerdo Anticipado

de Precios", proporcionando la siguiente informacion:

= |nformacién general de las empresas vinculadas que intervienen en las transacciones
controladas.

= Lainformacién particular con respecto a tales transacciones.

= La documentacién que soporte la peticion.

= El estudio econdbmico que, mediante la aplicacion de alguno de los métodos de
precios de transferencia, determine el precio que fijarian empresas independientes

comparables de la misma o similar transaccion en condiciones comparables.
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Durante el proceso administrativo del "APA", se sostienen varias reuniones con los
funcionarios de la administracion para discutir las controversias que se vayan
presentando, tales como las empresas independientes comparables seleccionadas para
la realizacion del estudio de precios de transferencia, el método aplicado o los ajustes

efectuados a la informacién de las comparables.

Cuando finalmente se llega a un acuerdo, la administracion fiscal local emite una
resolucion anticipada, confirmando que el precio que se considera cumple con el principio
de independencia en la transaccién materia de la resolucién, con lo cual evita litigios
futuros. Las resoluciones anticipadas suelen expedirse con efectos retroactivos y

retrospectivos por un nimero de afios que varia de pais a pais.

Al finalizar el proceso administrativo para conceder un APA, las administraciones fiscales
locales deben confirmarles a las empresas asociadas (partes relacionadas) en sus
jurisdicciones que no se efectuard ningun ajuste a los precios de transferencia mientras el

contribuyente se apegue a las condiciones acordadas.

Los APA’s se clasifican, segun las directrices de la OCDE, como sigue:

= APA’s Unilaterales: Son los acuerdos en los que la administracion fiscal local y el
contribuyente en su jurisdiccién establecen un acuerdo en la que no participara otra
administracion fiscal de otro pais interesada. Sin embargo, un "APA" unilateral puede
afectar el pasivo fiscal de empresas asociadas (parte relacionada) en otras
jurisdicciones fiscales. Aunque los "APA’s" unilaterales estan permitidas, las
autoridades fiscales de otras jurisdicciones interesadas deben ser informadas sobre el
procedimiento a la brevedad que sea posible para determinar si pueden considerar un

acuerdo bilateral bajo el procedimiento de acuerdo mutuo.
= APA’s Bilaterales o Multilaterales: Son los acuerdos efectuados ante las
administraciones fiscales de dos o mas paises. Este enfoque tiene una mayor

probabilidad de que los acuerdos reduzcan el riesgo de la doble tributacion.

La mayoria de los corporativos multinacionales prefieren APA’s bilaterales o

multilaterales, ya que tienen una mayor probabilidad de:
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1. Reducir el riesgo de la doble tributacién, siendo equitativos para todas las

administraciones fiscales y contribuyentes que participen en el "APA", y

2. Proporcionar una mayor certeza a los contribuyentes en cuestion, al grado de no
impactar el pasivo fiscal de las empresas asociadas (partes relacionadas) en otras

jurisdicciones fiscales.

Por lo anterior, es preferible solicitar resoluciones anticipadas a las autoridades fiscales de
dos 0 mas paises, con el fin de que los precios de transferencia determinados sean
aceptables para todas esas administraciones fiscales. Debido a que existen varios
conflictos entre las administraciones fiscales por lo que, no siempre es posible que los
"Acuerdos Anticipados de Precios Unilaterales" sean aceptados por algunas autoridades
fiscales. Hay que recordar que uno de los objetivos de los precios de transferencia es el
evitar la doble tributacion, a través del adecuado establecimiento de la renta gravable en

cada jurisdiccion fiscal.

Plazo Para La Resolucion De Las Autoridades

El plazo en el cual las autoridades fiscales habran de resolver la consulta sobre la
metodologia de precios aplicada en el estudio de precios de transferencia en operaciones
con partes relacionadas, el cual es de ocho meses; transcurrido dicho plazo sin que se
notifique la resolucién, el interesado podr4 considerar que la autoridad resolvié
negativamente e interponer los medios de defensa en cualquier tiempo posterior a los

ocho meses sefialados.

Sanciones

En el caso que el Servicio de Administracién Tributaria, con motivo del ejercicio de sus
facultades de comprobacion, determine que el contribuyente omitié impuesto por no
cumplir con lo dispuesto LISR en materia de Precios de Transferencia, le solicitard lo

siguiente:

1. Elimpuesto omitido y su actualizacion.
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2. Recargos.

3. Una multa que puede ir del 70% al 100% del impuesto omitido.

Sin embargo, los contribuyentes que cuenten con la documentacion comprobatoria de
Precios de Transferencia gozaran de una disminucion del 50% sobre la multa que se les

llegue a imponer, para quedar ésta entre un 35% y un 50% del impuesto omitido.
El Cédigo Fiscal de la Federacidon contempla una multa desde $40.000 hasta $79.000

pesos por la no presentacion o presentacion erronea de la declaracion informativa de

operaciones con partes relacionadas en el extranjero.
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2.9 Cuadro Comparativo

Chile

Argentina

Colombia

Pert

México

Ecuador

Pertenece a OCDE

.V

Tratado de Doble
Tributacién

.V

<L

Existe Acuerdo
Anticipado

<

Obligacion de
presentar
Declaracion Anual

<

Informe Técnico

L L [ XL

Informe junto a la
Declaracion de
Renta

Presentacion de
Documentacion
Comprobatoria
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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El desconocimiento y la poca precision de la legislacion chilena en materia de los precios
de transferencia hace de este tema especifico un concepto de criterios no comunes para
las empresas. Por ende, ocasiona una necesidad inminente por establecer patrones
comunes y adoptar una posicion determinada respecto de esta materia, que al no ser
clara, puede llevar a un manejo de los precios con la intencionalidad o no, de eludir o

evadir impuestos, ocasionando un menoscabo a las arcas fiscales.

La presente tesis es de tipo comparativo descriptivo y tiene como finalidad, dar a conocer
las carencias de nuestra legislaciéon tributaria respecto de los precios de transferencia,
para asi reflejar la necesidad de establecer en nuestra legislacion una mayor regulacion

gue evite la manipulacion de los precios, segun la normativa vigente a julio de 2008.
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OBJETIVO GENERAL

Realizar un andlisis comparativo de las normas de precios de transferencia existente en
nuestra legislacion tributaria y la legislacion de paises latinoamericanos con los cuales
Chile tenga convenios para evitar la doble tributacion.

Objetivos Especificos

1. Analizar comparativamente la normativa nacional e internacional referidos a precios

de transferencia.
2. Analizar comparativamente la normativa de precios de transferencia en aquellos

paises latinoamericanos con los cuales Chile tiene convenios para evitar la doble

tributacién, estos son, Colombia, Peru, Argentina, Ecuador y México.

OBJETIVO GENERAL

Determinar las posibles deficiencias actuales de nuestra legislacién tributaria en relacién a
las normas de paises latinoamericanos con los cuales Chile tiene convenios para evitar la

doble tributaciéon que podrian provocar una inequidad fiscal.

Objetivos Especificos

1. Elaborar cuadro comparativo relativo a normas de precios de transferencia.

2. Concluir sobre las ventajas y desventajas de la normativa chilena en relacion a paises

latinoamericanos con los cuales Chile tenga convenios para evitar la doble tributacién.
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METODOLOGIA

El presente proyecto trabajar4 con enfoques analitico, comparativo. La técnica utilizada
serd la recopilacién de informacion respecto de la legislaciéon tributaria nacional y de
paises latinoamericanos con los cuales Chile tenga convenios para evitar la doble
tributacion. Se abordara el problema de investigacion, desarrollando las siguientes etapas

y Sus respectivas acciones, como son:

PRIMERA ETAPA: Recopilacion de informacion.
Acciones:

1. Estudio de bibliografia sobre la materia en estudio y sus normativas, tanto
nacional como de paises latinoamericanos con los que Chile tiene convenios
para evitar la doble tributacion.

2. Investigar en paginas Web relacionadas con la legislacion internacional.

3. Reunir datos estadisticos que reflejen a las empresas con menos problemas
en la aplicacién de precios de transferencia y las que tienen méas problemas
en relacion a este tema.

SEGUNDA ETAPA: Estructuracion de la informacion recopilada.

Acciones:

1. Separar la bibliografia nacional de la internacional en materia de estudio y la

normativa.
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TERCERA ETAPA: Andlisis y comparacion de la informacion recopilada.

Acciones:

1. Discusion de los resultados obtenidos a fin de analizarla y compararla.

2. Realizacién de un cuadro comparativo de la informacion.

3. Redaccién de las conclusiones en relacion a las ventajas y desventajas del

tema.

4. Composicion del informe de tesis siguiendo los pasos ya sefialados.
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CONCLUSIONES

Debido a que el sistema de los precios de transferencia constituye un régimen econémico
tributario que tiene por objeto internacional establecer los valores a los cuales las
transacciones entre empresas vinculadas en un pais o en diferentes paises deben tener
en cuenta para efectos fiscales, sin alterar los precios de las transacciones comerciales
en si. Es decir, son los valores que para efectos tributarios tienen que ser considerados
en las transacciones con el objeto de evitar subvaluaciones o sobrevaluaciones que

puedan afectar los ingresos fiscales de un pais o de diferentes paises.

Lo anterior hace necesario que nuestra legislacion chilena modifigue de forma clara este
tema, para asi tener una certeza juridica respecto a las metodologias utilizadas y la
documentacion requerida, como lo han hecho otros paises que a pesar de no ser

miembros de la OCDE, han establecido una legislacion precisa sobre esta materia.

La ausencia de la obligacién o posibilidad de los contribuyentes nacionales a entregar un
Estudio de Precios de Transferencia impide demostrar que la vinculacion no ha influido en
el precio pagado o por pagar, asi como para defender los valores de transaccion en
controversias tributarias, lo que para el contribuyente tal como el resto de la
documentacion sustentatoria le servirian como medio de prueba para comprobar que los
precios pactados por el contribuyente nacional con una empresa relacionada en el
extranjero, se encuentran de acorde con los precios pactados entre empresas
independientes, en condiciones similares, respaldando asi el método aplicado. Esta
ausencia de documentacién sustentatoria, ademas de que puede resultar en la
imposibilidad de reduccion de penalidades si un ajuste de precios de transferencia es
hecho posteriormente y posibilitando a las autoridades fiscales a realizar ajustes con base

en la aplicacion de los métodos y comparables que ellos prefieran.

Aunque de la obligacién existente de contar con documentacion de respaldo, que el
contribuyente presente diferentes andlisis técnicos y demas fundamentos para sustentar
los Precios de Transferencia fijados; tal obligacion implicaria en los hechos un traslado de
la carga probatoria al contribuyente quien tendria que probar que sus Precios de

Transferencia, para efectos tributarios.
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En algunos de paises estudiados incluyen dentro de su legislacion los Acuerdos
Anticipados de Precios 6 APAS, esto es una clara posibilidad por parte del contribuyente
de tener una certeza juridica respecto de las operaciones que mantiene una compaiia
chilena con otras compafiias del un grupo multinacional, haciendo del Estudio de Precios

de Transferencia una obligacion.

Como los precios de transferencia son una herramienta eficaz de control para las
autoridades fiscales y que es probable que con la globalizacion de los mercados, su
intensidad en observacion y aplicacion disminuya, ya que el acercamiento de las
economias minimiza los riesgos para la configuracion del ingreso universal y, por lo tanto,
s6lo quedaria prestar atencion a aquellas operaciones que se llevan a cabo entre partes
relacionadas en jurisdicciones de baja imposicion fiscal, ese seria el ideal para el tema de
precios de transferencia, al adoptar y resguardar las politicas a nivel estdndar entre las
economias, lamentablemente como ya hemos mencionado anteriormente aln existen

economias que no han tomado los resguardos necesarios incluidos nuestro pais Chile.

Son demasiadas las interrogantes que quedan sin respuesta cuando nos enfrentamos a
estas materias, lo que genera cierta incertidumbre a la hora de su aplicacion. De manera
tal que, cabe preguntarse entonces si los métodos de ajuste son los 6ptimos o se han
adoptado métodos o reglas que resultan ser en extremo generales y dificiles de aplicar,
gue incluso se apoyan directamente de informacién que sélo puede obtenerse en el

extranjero

Al no tener buenas aplicaciones en este tema, crea debilidades en materia de precios de
transferencia, y por lo tanto hace muy engorroso el desarrollo exigido a nivel internacional,
lo que a la vez muchos de los paises con quien realiza transacciones, son los que en

definitiva imponen sus politicas en estas materias.

Entonces si la aplicaciéon de diversas metodologias de ajuste de Precios de Transferencia
gue recoge la legislacion nacional, cumplirdn de manera eficaz con los objetivos para los
cuales fueron concebidas por el legislador, o, si estas normas son claras y de facil

interpretacion de parte de los contribuyentes a quienes afectan.
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Finalmente, el mecanismo del cambio esta en marcha, quedando pendiente la adecuacién
de las normas tributarias a los tiempos vigentes, de esa manera desapareceran las
dificultades perturbadoras de las transacciones internacionales. Ante esto el Servicio de
Impuestos internos ha declarado que los precios de transferencia es una de las areas que
mas le interesa abordar para adecuar la normativa chilena al resto del mundo, ya que no
es un secreto que nuestro pais se encuentra bastante rezagado respecto de nuestros
vecinos en materia de legislacion tributaria en este ambito, generando una enorme falta
de certeza juridica. No obstante, hoy en dia el Sll y el Ministerio de Hacienda estan
trabajando en conjunto en el Pre-Proyecto Ley de Precios de Transferencia, la cual

contempla una concordancia con los lineamientos de la OCDE.

99



BIBLIOGRAFIA

WWW.Sii.cCl

www.salcedoycia.cl
www.oecd.com

www.ichdt.cl
www.preciosdetransferencia.cl
www.dian.gov
www.afip.gov.ar
www.sunat.gob.pe
www.ciat.org

www.sat.gob.mx
www.sri.gob.ec

www.google.cl

Diario Financiero, publicaciones.

Boletines Tributarios emitidos por Salcedo y Cia

100



