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Resumen. 

 

En esta tesis se busca analizar el impacto del TLC entre Chile y Panamá en las 

exportaciones del sector agrícola  de la región de Valparaíso, para ello se 

analizaron las exportaciones de Chile al resto del mundo y a Panamá y las 

exportaciones de la región de Valparaíso al resto del mundo y a Panamá, 

buscando así  también establecer la importancia del intercambio comercial entre 

ambos países. Luego de  realizar un análisis completo a las exportaciones 

podemos concluir que desde el comienzo del TLC entre ambos países, el sector 

agrícola de la región de Valparaíso ha experimentado un  alza en las 

exportaciones hacia Panamá hasta el año 2011.     

 

 

 

Abstract 

 

In this thesis seeks to analyze the impact of TLC between Chile and Panama, in 

the agricultural sector exportation of the Valparaíso region. For this study, 

analyzed the exports of Chile to Panama and the rest of the world, and the exports 

from Valparaíso region to Panama and the rest of the world. Establish the 

importance of the comercial exchange between both countries. After doing the 

complete analysis of the exports we can conclude that starting the TLC between 

both countries, the exports of the agricultural sector of the Valparaiso religion has 

increase to Panama until 2011.
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Introducción. 

 
 

En la actualidad los países se están viendo cada vez más inmersos en la 

globalización, es por esto que los países buscan acuerdos comerciales con otros 

países, para así poder desenvolverse óptimamente en este mundo globalizado. 

 

Chile en  este proceso ha sido notable con su economía abierta y neoliberal 

mantiene múltiples tratados con países de todo los Continentes, la principal razón 

de estos tratados es que las empresas nacionales puedan acceder a mercados en 

mejores condiciones para la venta de sus productos. 

 

En esta memoria buscaremos contestar si el Tratado de libre comercio entre Chile 

y Panamá Afecto a las  exportaciones del sector agrícola de la Quinta Región de 

Valparaíso. Para ello se establecieron los siguientes objetivos: 

 

 Estudiar el TLC entre Chile y Panamá. 

 

 Investigar el alcance que ha tenido el TLC entre Chile y Panamá en las 

exportaciones de la Región de Valparaíso. 

 

 Analizar las exportaciones del sector Agrícola  de la Región de Valparaíso 

 

Para  contestar la pregunta planteada en esta memoria se desarrollarán tres 

capítulos, los cuales constarán de: 

 

En el capítulo I,  veremos las distintas teorías económicas internacionales que se 

han creado a lo largo de los años como el mercantilismo, los clásicos, los 

neoclásicos y la síntesis neoclásicas. Para así comprender los cambios más 

significativos en las teorías económicas que las llevaron a evolucionar a lo largo 
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del tiempo, creando las pautas necesarias para la economía internacional actual. 

Además también en este capítulo se estudiara las políticas comerciales y sus 

instrumentos tales como los aranceles, subsidio a la exportación, restricciones 

cuantitativas, políticas antidumping, etc. Junto con la integración económica, la 

balanza de pago  y los tratados de libre comercio. También se aprenderá sobre 

las integraciones económicas y los distintos grados de integración de está, 

también se buscara entender los tratados de libre comercio (TLC).  

 

En el capítulo II se estudiara los aspectos relevantes entre Chile y Panamá, 

analizando el TLC entre ambos países, las exportaciones de Chile al resto del 

mundo, los socios económicos de Chile y Panamá y los intercambios económicos 

entre ambos países. 

 

En el capítulo III se analizara a la Quinta Región de Valparaíso en sus 

exportaciones al resto del mundo como principalmente a Panamá sobretodo en el 

sector Agrícola, buscando así tener una mejor comprensión de sus interacciones 

y descubrir cómo afecta el TLC al sector agrícola de la Quinta Región.  
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MARCO TEORICO 
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1.1. Conceptos Básicos de economía internacional. 

 

1.1.1. Economía internacional 
 

La economía internacional se encarga de estudiar el comercio que se da entre 

dos o más países. Utiliza los mismos métodos fundamentales de análisis que las 

otras ramas de la economía, ya que, la conducta de los individuos y de las 

empresas son las mismas. Pero sin embargo la economía internacional implica 

distintas preocupaciones debido al comercio e inversiones que se llevan a cabo 

entre países. 

 

La economía internacional determina como influyen las transacciones 

internacionales en el bienestar social, en el crecimiento económico, empleo, 

distribución de los ingresos, estabilidad de los precios, además de estudiar las 

formas en las que las políticas públicas afectan a la economía.  

 

Podemos dividir  la economía internacional en dos ramas principales las cuales 

son, el comercio internacional y las finanzas internacionales. El análisis del 

comercio internacional se centra en las transacciones reales del comercio 

internacional, mientras que, el análisis financiero  internacional se centra en el 

lado monetario de la economía internacional1.  

 

 

 

 

 

 

 

                                                 
1 Economía Internacional Miltiades Chacholiades, 2° Edición, Capitulo 1: Introducción, El alcance de la 

Economía Internacional, pag.3  
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1.2. Comercio internacional. 
 

El  comercio internacional estudia la manera de cómo interactúan los diferentes 

países para asignar los recursos escasos que satisfagan las necesidades 

humanas2. Para ello los países participan en la interrelación e intercambio de 

bienes, servicios o capitales entre dos o más países, los  que se sustentan en las 

ventajas de capacidades y/o recursos específicos  que poseen los países sobre 

los demás, permitiéndoles así asignar los recursos y/o capacidades de la manera 

más eficiente y a un menor costo, para así alcanzar economías de escalas en la 

producción de determinados productos. Además el comercio exterior  permite a 

un país consumir más de lo que produciría en condiciones de autarquía. 

 

Los países participan  en el comercio internacional por dos razones las cuales 

contribuyen a sus ganancias por el comercio. En primer lugar los países 

comercian porque son diferentes y pueden beneficiarse de estas diferencias 

produciendo el bien que realizan relativamente bien. En segundo lugar los países 

comercian para conseguir economías de escala en la producción, es decir, que el 

país producirá solo los bienes que puede producir a una mayor escala de manera 

eficiente y a menor costo.  

 

Gracias al comercio internacional las economías de los diferentes países están 

ahora más estrechamente relacionadas, pero esto no solo implica beneficios 

económicos para los países con el intercambio comercial, sino que además, la 

prosperidad económicas de  los países depende de la prosperidad económica de 

el mundo entero, ya que si un país posee un alto grado de economía abierta al 

resto del mundo, posee un mayor grado de independencia e impactos frente a 

shock económicos externos, afectando así a su producto interno bruto (PIB)  a 

través de las exportaciones e importaciones.  

                                                 
2 Economía Internacional Miltiades Chacholiades, 2° Edición, Capitulo 1: Introducción, El alcance de la 

Economía Internacional, pag.3 
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El enfoque de la teoría del comercio internacional es básicamente 

microeconómico, esta teoría muestra el intercambio de equilibrio estático de largo 

plazo. 

 

 

1.3. Teorías del comercio internacional. 
 

El comercio internacional atravesó por distintas teorías a lo largo del tiempo, 

comenzando desde el mercantilismo hasta las teorías modernas. Estas teorías 

fueron evolucionando a raíz de las necesidades y cambios producidos a lo largo 

del tiempo, siendo uno de los cambios más significativos para la revolución 

industrial. 

 

 

1.3.1 Mercantilismo. 
 

El mercantilismo nació en Europa en el siglo XVI y duro hasta el siglo XVIII, es 

una doctrina económica y política en la que su premisa es que  la cantidad de oro 

y plata que poseía un país reflejaba su riqueza nacional, por ende la política 

mercantilista buscaba atraer la mayor cantidad posible de oro y plata a expensa 

de los otros países explotando todos los yacimientos de metales preciosos.  

 

Los mercantilistas en general eran burgueses, banqueros funcionarios y 

comerciantes que gracias a sus actividades analizaron los temas que afectaban al 

país. Uno de sus principales exponentes fue Thomas Mun, que situaba como 

principal objetivo el crecimiento de la riqueza nacional.  

 

El mercantilismo  sostenían  que el capital se podía incrementar a partir de una 

balanza comercial positiva, es decir las exportaciones superan a las 

importaciones, para esto el Estado debería tener una fuerte injerencia en la 
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economía , para favorecer las exportaciones y desfavorecer las importaciones, 

sobre todo mediante políticas proteccionistas, estableciendo barreras arancelarias 

y entregando apoyo a la exportación .  

 

 

1.3.2. Los clásicos. 
 

 Provienen de la escuela clásica creada a fines del siglo XVIII, considerada la 

primera escuela moderna, cuyos principales exponentes son Adam Smith, David 

Ricardo, Thomas Malthus y John Stuart Mill. La escuela estuvo activa hasta 

mediados del siglo XIX y fue sucedida por la escuela neoclásica.  

 

La escuela clásica intento y en parte logro explicar  el crecimiento y desarrollo 

económico en una época en que el capitalismo se encontraba  en pleno auge tras 

salir de una sociedad feudal  y la revolución industrial provoca enormes cambios 

en la sociedad. Los economistas clásicos se alejaron del análisis previo que se 

centraban en los intereses personales del gobernante y un interés basado en las 

clases sociales, por ejemplo Adam Smith identifico la riqueza de la nación con el 

producto nacional bruto, en lugar de con la tesorería del Rey o del Estado. 

 Dentro de los aportes que se destacan de los clásicos son la teoría del valor, 

principio de especialización, la teoría de las ventajas comparativas, y la teoría de 

las demandas reciprocas. 

 

Los postulados planteados por la escuela clásica son: 

 

 Competencias perfectas en todos los mercados. 

 

 El estado no debe intervenir en el funcionamiento de los mercados ya que 

las políticas fiscales, monetarias y los subsidios obstaculizan el 

funcionamiento del mercado. 
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 Precio flexible al alza y a la baja, incluyendo los salarios permite que todos 

los mercados este siempre en equilibrio. 

 

 Mercado de trabajo siempre en situación de pleno empleo. 

 

 La producción ofrecida viene determinada por el nivel de pleno empleo, por 

lo tanto la oferta domina sobre la demanda. 

 

 La política monetaria  y fiscal son ineficaces. 

 

 El valor de un bien está dado por  la cantidad de trabajo empleado en la 

producción de ese bien. 

 

El comienzo de la escuela clásica se da en 1776 con la publicación del libro las 

riquezas de las naciones de Adam Smith. El cual decía que las riquezas de las 

naciones se reflejaban en la capacidad productiva (capacidad para producir 

bienes y servicios) de la nación y no en la cantidad de metales preciosos que 

poseían, viniendo así a romper los pensamientos mercantilistas.  Adam Smith 

creía que la mejor forma de fomentar la capacidad productiva era poseer un 

ambiente en el cual cada uno trabajara en aras de sus propios intereses, así cada 

quien se especializaría en producir bienes y servicios en base a sus capacidades. 

Sostuvo también que el gobierno no debía interferir en la economía, debía dejar 

que se equilibrara sola, como lo señala con la frase laissez faire3. 

 

Adam Smith aplico su idea de la especialización al comercio internacional, los 

países deberían especializarse en los productos en los cuales poseen ventaja 

absoluta e importar las mercancía en que los otros países  tiene ventaja absoluta.  

                                                 
3 Ausencia de interferencia gubernamental en los asuntos económicos. 
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Es decir el país debe exportar la mercancía que produce con una eficiencia 

claramente mayor que el resto del mundo, logrando así que los países se 

beneficien mutuamente con el comercio exterior. 

 

David Ricardo  indica que las bases del comercio  y sus beneficios no están en la 

ventaja absoluto como lo indica Smith sino en la ventaja comparativa.  

David Ricardo, comenta que la idea de ventaja absoluta de Smith determina el 

patrón pertinente de comercio y producción de un país cuando los factores son 

perfectamente móviles, lo que no siempre ocurre en comercio internacional, ya 

que también pude existir una ventaja comparativa. Un país tiene ventaja 

comparativa en un bien si el costo de producción de este bien en términos de otro 

bien es inferior  en este país de lo que es en otro país. Debido a esta diferencias 

relativas de costos los países tienen un estímulo para comercializar.  

 

1.3.3 los neoclásicos. 
 

Los neoclásicos centran su atención en el fundamento del sistema de mercado y 

su papel en la asignación de recursos.4 

 

 Son tres las escuelas que predominan en este pensamiento neoclásico, las 

cuales son: 

 

 Escuela de Cambridge, en la que destaca como su máximo 

exponente Alfred Marshall los puntos más importantes de su obra 

son: formación de los precios, su teoría de la distribución, su teoría 

de la producción y la concepción temporal de los problemas 

económicos5. 

 

                                                 
4Monografía de macroeconomía, Juan González Blasco,  facultad de ciencias económicas y empresariales 

departamento de economía aplicada Universidad de Granada, pag 23  
5Ibid, Pag 22. 
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 Escuela Austríaca, en la que destaca como máximo exponente 

Carl Menger. Los austríacos adoptaron un enfoque distinto 

inclinándose por una aproximación teórica y deductiva a los 

problemas económicos. Su principal contribución reside en la 

creación y desarrollo de la teoría subjetiva del Valor. 

 

 Escuela de Lausana, destacando como máximos exponentes 

dentro de esta escuela a León Walras y Vilfredo Pareto. El primero 

describe y analiza el equilibrio general de la economía, el segundo 

desarrollo los principios de la teoría utilitarista de bienestar conocida 

como óptimo de Pareto que definió como una posición en la que es 

imposible, por medio de una pequeña variación, incrementar la 

utilidad de algún individuo sin que empeore la de otro. 6  

 

1.3.3.1 Modelo de Heckscher – Ohlin. 
 

 El comercio internacional está en gran medida orientado por diferencias en los 

recursos de los países, una de las teorías más influyentes en la economía 

internacional de los neoclásicos fue desarrollada por dos economistas Suecos, Eli 

Hechscher y Bertil Ohlin, esta teoría es conocida como la teoría de  Heckscher – 

Ohlin o teoría de las proporciones de los factores. 

 

Este modelo muestra que la ventaja comparativa está influida por  la interacción 

entre los recursos de las naciones (la abundancia relativa de los factores de 

producción) y la tecnología de producción (que influye en la intensidad relativa 

con la que los diferentes factores de producción son utilizados en la producción de 

diferentes bienes).7  

 

                                                 
6 Escuela de pensamientos económicos Luis Perdices de Blas, pag 63 
7  Economía Internacional Teoría y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld pag.54 
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Para este modelo se trabaja con los siguientes supuestos8:  

 

1. Hay dos países, dos bienes homogéneos  y dos factores de producción 

homogéneos cuyos niveles iniciales son fijos y se supone que son 

relativamente diferentes en cada país. 

2. La tecnología es idéntica en ambos países; es decir, las funciones de 

producción son las mismas. 

3. La producción se caracteriza por rendimientos constantes a escala para 

ambos bienes en ambos países. 

4. Los dos bienes tienen intensidades factoriales diferentes y las 

intensidades factoriales de los bienes respectivos son iguales en todas las 

relaciones de precios de factores. 

5. Los gustos y las preferencias son los mismos en ambos países.  

6. Existe competencia perfecta en ambos países  

7. Los factores son perfectamente móviles dentro de cada país y no son 

móviles entre países. 

8. No existen costo de transportes. 

9. No existen políticas que restrinjan el movimiento de bienes entre países o 

que interfieran en la determinación. 

Los dos supuestos cruciales para le explicación de esta teoría es el supuesto 1, 

que la dotación de factores es diferente en cada país y el supuesto 4, que los 

bienes son siempre intensivos en un factor dado independiente de sus precios 

relativos de factores. 

 

En primer lugar veremos una economía cerrada, la cual producirá dos bienes tela 

medida en metros y alimentos medidos en calorías, la producción de estos viene 

requiere de dos factores trabajo que medimos en horas y tierra que medimos en 

hectáreas. 

                                                 
8 Economía Internacional Appleyard – Field pag.116 
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Definiremos las siguientes expresiones: 

 

: Hectáreas de tierras utilizadas para producir un metro de tela. 

: Hora de trabajo utilizada para medir un metro de tela. 

 : Hectárea de tierra utilizada para producir una caloría de alimentos. 

L: Oferta de trabajo de la economía. 

T: Oferta de tierra de la economía. 

 

En la  economía de dos factores existe una cierta posibilidad de elección en el uso 

de los inputs, por ejemplo, un granjero puede cultivar más alimentos por hectárea 

si está dispuesto a utilizar más trabajadores para preparar el suelo, escardar, y 

así sucesivamente. Así el granjero puede elegir utilizar menos tierra y más trabajo 

por unidad de output. 

 

Figura 1: posibilidades de utilización de inputs en la producción de alimentos. 

                    

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 55 

 

La figura muestra combinaciones alternativas de inputs que puede utilizarse para 

producir una caloría de alimentos. 
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¿Cuál sería la combinación de inputs que escogerían los productores? Dependerá 

del coste relativo de la tierra y el trabajo. Si las rentas de la tierra son elevadas y 

los salarios bajos, los granjeros preferirán producir utilizando poca tierra y más 

trabajo. 

Si w es la tasa salarial por hora de trabajo y r es el coste de una hectárea de tierra 

(alquiler o renta), entonces la combinación de inputs elegida dependerá de la ratio 

de estos dos precios de factores, w/r.  

 

Figura 2: precios de los factores y elección de inputs. 

                    

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 55 

 

En cada sector el, la ratio de tierra en relación al trabajo utilizada en la producción 

depende del coste del trabajo relativo al coste de tierra, w/r. la curva FF nuestra 

las elecciones posibles del ratio tierra- trabajo en la producción de alimentos, la 

curva CC, las elecciones posibles correspondientes a la producción de tela. Para 

cualquier nivel dado de ratio salario- alquiler, la producción de alimentos utiliza 

una ratio tierra- trabajo mayor, cuando esto sucede, decimos que la producción de 

alimentos es intensiva en tierra y que la producción de tela es intensiva en trabajo. 

 

 Para ver los precios de los factores y precios de los bienes supondremos que la 

economía produce a la vez tela y alimentos. La competencia entre los productores 
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de cada sector asegura que el precio de cada bien iguala a su coste de 

producción, el coste de producción de un bien depende de los factores. Si la tasa 

de alquiler es más elevada, entonces, ceteris paribus el precio de cualquier bien 

cuya producción requiera de inputs tierra será también elevado. 

 

La importancia de un determinado precio del factor para el coste de producción de 

un bien depende de la cantidad de factor que se necesita para la producción de 

un bien. Si se aumenta el precio de la tierra, no tendrá mucho efecto en el precio 

de la tela, pues la producción de la tela necesita poca tierra, en cambio la 

producción de alimento si se ve afectado, ya que, utiliza una gran cantidad de 

tierra. Por lo tanto podemos concluir que existe una relación de 1 a 1 entre el ratio 

tasa salarial- tasa de alquiler w/r, y la ratio precio tela- precio de los alimentos, 

/ , cuando mayor sea el coste relativo del trabajo, mayor será el precio relativo 

del bien intensivo en trabajo. Esta relación se ilustra en la curva SS de la figura 3. 

 

Figura 3: precios de los factores y precios de los bienes.   

                  

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 56 

 

Es posible agrupar las figuras 2 y 3 en la figura 4, el panel izquierdo corresponde 

a la figura 3 con la curva SS invertida, mientras que el panel de la derecha 

corresponde a la figura 2. Representando conjuntamente estas dos figuras, 
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observamos lo que de entrada puede parecer una conexión sorprendente entre 

los precios de los bienes y la ratio de tierra y trabajo utilizado en la producción de 

cada bien. 

 

 

Figura 4: De los precios de los bienes a la elecciones de los inputs 

            

 

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 57  

 

Dado el precio relativo de la tela , la ratio de la tasa salarial en relación a 

la tasa de alquiler de la tierra tiene que igualar a . Este ratio salario- alquiler 

implica entonces que las ratios de tierra en relación al trabajo empleadas en la 

producción de la tela y alimento tiene que ser  y . Si el precio de 

la tela aumenta hasta , la ratio salario- alquiler tiene que aumentar hasta 

. Esto hará que la ratio tierra- trabajo utilizada en la producción de ambos 

bienes aumente. 
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Así que en este modelo al cambiar los precios relativos tienen efectos más fuertes 

en la distribución de la renta. Un cambio en los precios de los bienes no sólo 

cambia la distribución de la renta sino que cambia siempre hasta tal punto que los 

propietarios de un factor de producción ganan mientras que los propietarios del 

otro empeoran. 

 

En las posibilidades de producción nos encontramos con que un incremento de la 

oferta de tierra desplaza hacia fuera la frontera de posibilidades de producción de 

la economía desde  hasta , pero lo hace en un modo desproporcionado en 

la dirección de la producción de alimentos. El resultado es que si no cambia el 

precio relativo de la tela (que se indica en la pendiente - ), la producción de la 

tela disminuye desde  hasta , como lo muestra la figura 5. 

 

Figura 5: recursos y posibilidades de producción. 

               

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 60  
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Economía abierta. 

Si dos economías de este tipo nuestro país y el país extranjero comercian, lo 

primero que debemos saber es en que es abundante cada país esta abundancia 

es definida en termino relativos, mediante la comparación de ratio entre trabajo y 

tierra en los dos países, por lo que ningún país puede ser abundante en todo o en 

el mismo factor. 

 

En este caso nuestro país es intensivo en trabajo, por ello producirá tela y el país 

extranjero es intensivo en tierra, por eso producirá alimento. Nuestro país al ser 

intensivo en trabajo tendrá una mayor oferta relativa en trabajo, por lo tanto la 

curva de la oferta relativa de nuestro país se sitúa a la derecha del país 

extranjero. 

 

La funciones de oferta relativa de nuestro país (OR) y del extranjero (OR*) se 

ilustra en la  figura 6 

                    

Fuente: Economía Internacional, Teorías y Políticas, Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld 
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La curva de demanda relativa (DR), que suponemos es la misma para ambos 

países, si no hubiera comercio internacional el equilibrio para nuestro país sería el 

punto 1 y el equilibrio para el país extranjero es 3, esto quiere decir que en 

ausencia del comercio internacional el precio relativo de la tela sería menor en 

nuestro país que en el extranjero, pero cuando nuestro país y el extranjero 

comercian entre sí, sus precios relativos convergen  situándose en el punto 2. 

 

Para la distribución de la renta al presentarse comercio internacional genera que 

loa propietarios de un factor abundante de un país ganan con el comercio, sin 

embargo, los propietarios de un país escaso pierden9.  

 

Además con el comercio internacional conduce a una igualación de los precios de 

los factores. A pesar de que nuestro país tiene una  relación más alta entre tierra 

y trabajo que el extranjero, una vez que ambos países comercian entre sí el 

salario y la renta de las tierras son las mismas en ambos países. Dado los precios 

de la tela y los alimentos, podemos determinar el salario y las renta sin referencia 

a la oferta de trabajo. Si nuestro país y el extranjero se enfrentan a los mismos 

precios relativos de tela y alimentos, tendrán también los mismos precios de los 

factores 

 

1.3.4 síntesis neoclásica. 
 

En las décadas de los años cuarenta y cincuenta, tuvo lugar  una combinación de 

las corrientes de pensamiento neoclásico y keynesiano, dando lugar a la 

denominada síntesis neoclásica-keynesiana más conocida como síntesis 

neoclásica.  

Surge de la reformulación de ideas keynesianas realizadas por economistas como 

Hicks, Samuelson, Solow, entre otros.  

 

                                                 
9 Economía Internacional Teoría y Politícas,Paul R. Krugman – Maurice Obstfeld. pag. 62 
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 La síntesis neoclásica ofrece un modelo con una estructura común, en el que uno 

de los posibles resultados podía caracterizarse como keynesiano en el corto 

plazo, donde se considera que los salarios son rígidos, o que habría insensibilidad 

de la inversión a la tasa de interés, por lo que a corto plazo tendría resultados 

keynesianos mientras que a largo plazo, cuando los salarios y precios sean 

flexibles, los resultados serían neoclásicos. Entre los resultados más destacados 

se tiene que en el largo plazo ya no se mantiene un desempleo de equilibrio 

dando más bien el resultado neoclásico de pleno empleo. 

  

Con la síntesis neoclásica desaparece la incertidumbre como determinante 

fundamental de muchas conductas de los agentes económicos. Las expectativas 

volátiles tan importantes en el modelo de Keynes, pasan a un segundo plano, y la 

inversión vuelve a aparecer como una función estable del tipo de interés. La 

preferencia por la liquidez se muestra también como una función estable, y la 

economía tiende, a largo plazo, hacia un equilibrio con pleno empleo. En la 

síntesis neoclásica la teoría keynesiana queda tergiversada porque  bajo el nuevo 

enfoque, la clave del modelo está en la rigidez a la baja de los precios y los 

salarios, a pesar de la insistencia de Keynes en que la flexibilidad de precios y 

salarios no permitiría, por si sola, la vuelta al equilibrio con pleno empleo. 

Aunque la síntesis neoclásica abandono la esencia de la teoría keynesiana, 

retuvo sus prescripciones de política, pues también confiaba en que las políticas 

monetarias y fiscales pudieran estabilizar la economía a altos niveles de actividad. 

 

En los años posteriores a la segunda guerra mundial la síntesis neoclásica tuvo 

mucha influencia en el manejo de la política económica de muchos países, el 

gobierno podría evitar que la economía cayera en cualquiera de los extremos: 

elevado desempleo o alta inflación, permitiendo suavizar notoriamente los ciclos 

económicos que mediante apropiadas políticas fiscales y monetarias. 
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1.4. Política comercial. 
 

 Las políticas comerciales son estrategias que toman los países para su proceso 

de integración económica, para lograr  controlar los flujos comerciales entre un 

país y el resto del mundo. 

 

La política comercial busca que los países negocien acuerdos internacionales, 

que eliminen barreras de acceso y estimule la inversión extranjera, pero hay 

países que emplean instrumentos de políticas comerciales, con el fin de dificultar 

las importaciones y favorecer sus exportaciones. 

 

 

1.4.1. Instrumentos de políticas comerciales. 
 

Los instrumentos de política comercial son utilizados como protección de los 

países frente al resto del mundo.  

 

 

1.4.1.2. Arancel 
 

 Es el instrumento más antiguo de la política comercial, pero hoy en día la 

importancia de los aranceles ha disminuido dándoles paso a las barreras no 

arancelarias. El arancel se define como un impuesto o gravamen de un bien 

cuando cruza una frontera nacional.10 

 

Existen aranceles a las importaciones, es decir, aranceles sobre bienes 

importados, este es el más común, pero existe también el arancel a las 

exportaciones, es decir, sobre bienes exportados, este caso no es muy común. 

                                                 
10 Economía Internacional Miltiades Chacholiades, 2° Edición, Capitulo 7 La teoría de los aranceles pag. 163 
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 Los aranceles tanto de importación como de exportación se divide en: 

 

 Arancel ad valoren. Es un impuesto fijo en porcentaje del valor de 

bien, pude incluir o no los costos del transporte. 

 

 Arancel especifico. Es un impuesto por una cantidad fija de dinero 

que se aplica por unidad física importada o exportada11. 

 

 Arancel compuesto. Es la combinación de arancel ad valoren y el 

arancel especifico12.  

 

 

1.4.1.3. Subsidio a la exportación. 
 

Es el pago que realiza el estado a una empresa nacional para alentar las 

exportaciones. 

 

El subsidio a la exportación pude ser abierto o cubierto. Un subsidio abierto es un 

pago directo por el gobierno al exportador del bien subsidiario, en proporción 

directa al volumen o al valor de la exportación por otra parte los subsidios 

encubiertos son esquemas que brindan asistencia financiera indirecta al 

exportador, un ejemplo es el subsidios  a través de créditos y servicios de 

transporte de exportación por buques de bandera nacional.13 

 

 

 

                                                 
11 Ibid, pag. 164 
12 Ibid, pag. 164 
13 Economía Internacional Miltiades Chacholiades, 2° edición, Capitulo 9: Instrumentos de Políticas 

Comerciales, pag. 223  
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1.4.1.4. Restricciones cuantitativas. 
 

Los países restringen su comercio exterior limitando el valor o el volumen de sus 

importaciones o  sus exportaciones. 

 

Hay dos tipos de restricciones cuantitativas: 

 

La cuota a la importación. Es una limitación directa sobre la cantidad de un bien 

que puede importar un país. Esta limitación se hace cumplir generalmente 

mediante la expedición de licencias de importación. 

 

Restricciones voluntarias de exportación. Es la restricción cuantitativa de 

forma voluntaria o negociada, es decir, es la cuota que el país exportador impone, 

generalmente como producto de la solicitud que el gobierno del país importador 

pide. 

 

 

1.4.1.5. Políticas antidumping. 
 

El dumping se define como la venta de bienes en un mercado extranjero a un 

menor costo que el de producción. También existe el dumping inverso que es 

cuando el importador paga un precio mayor que los consumidores del país de 

origen del bien. 

 

Las políticas antidumping, son regulaciones diseñadas para castigar a las firmas 

extranjeras que se dedican a inundar el mercado con productos a bajo precio  y 

proteger, por lo tanto, a los productores nacionales de una competencia extranjera 

desventajosa. 
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1.4.1.6. Otras barreras no arancelarias 
 

Son medidas distintas de los aranceles, producen los efectos de favorecer a los 

productores nacionales del país que la esta imponiendo. 

 

Dentro de las barreras no arancelarias se destacan: 

 

Normativas administrativas. Son regulaciones burocráticas para restringir los 

niveles de importación. Un ejemplo es complicando las formalidades de aduana 

se puede hacer perder el tiempo creando así ventaja en costos.  

 

Normativas de requisitos técnicos o sanitarios. Esta normativa busca 

garantizar la calidad de los productos, alegando preocupaciones como la defensa 

de los consumidores, la salud pública, o el medio ambiente.  

 

Políticas de  compras públicas o adjudicación de obras o contratos 

públicos. Esta política privilegia el origen nacional de los productos al momento 

de hacer pedidos. 

 

Aspectos monetarios y financieros. Al realizar algún cambio en la política 

monetaria o financiera del país importador, puede dificultar la importación, un 

ejemplo: poner trabas a la financiación o la adquisición de medios de pago. 

 

La política cambiaria. Al realizar una política cambiaria que devalúe la moneda 

puede servir para ganar competitividad, encarecimiento de las importaciones, y 

abaratamiento de las exportaciones. 
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1.5. Integración económica. 
 

La integración económica se puede definir como la organización de un grupo de 

países con el propósito de fomentar el intercambio comercial, coordinando 

políticas sectoriales que busca eliminar los obstáculos al comercio, la libre 

circulación de bienes, mercancías y personas, reducir los costos de transporte. 

 

Los argumentos que fueron desarrollados por Adam Smith y por David Ricardo 

para mostrar las ventajas que reporta el comercio entre países son igualmente 

válidos cuando se trata de ponderar las virtudes de la integración económica.  

 

Cualquier acuerdo internacional que favorezca la especialización y el intercambio 

estará aumentando la eficiencia en la asignación de los recursos y la 

productividad de los factores. 

 

Se distinguen distintos grados de integración económica entre países por la 

coordinación de las políticas económicas, las cuales son: 

 

Área de aranceles preferenciales: es la reducción de aranceles entre dos o más 

países, para algunos productos. 

 

Área de libre comercio: Es la reducción parcial o total de aranceles entre los 

países que pertenezcan a la integración económica, pero manteniendo sus 

propios aranceles diferentes frente a los otros países que no conformen el área de 

libre comercio. Uno de los principales problemas que se deriva del área de libre 

comercio es la necesidad de mantener controles fronterizos para los productos 

que procedan de países pertenecientes a está pero que hayan sido producidos 

total o parcialmente en el exterior.    
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Unión aduanera: Es  la liberación del comercio de todos los bienes producidos 

por los miembros de la unión aduanera y la adopción de una política arancelaria 

común con el resto del mundo. 

 

La unión aduanera requiere de mayor esfuerzo de negociación y acuerdos 

internos debido a que cada país que pertenezca a la unión aduanera deberá 

modificar su estructura productiva en mayor o menor grado como consecuencia 

de las decisiones en común que debe tomar la unión aduanera. 

  

Mercado común: Supone la eliminación de barrera para la libre circulación de los 

factores productivos, es decir, trabajado y capital. 

 

En el caso del trabajado el mercado común busca la igualdad de condiciones en 

la contratación de la mano de obra y el reconocimiento de titulaciones 

profesionales entre los países integrantes, además busca que haya una cierta 

armonización de los criterios educacionales. Para los capitales el mercado común 

busca que la libre circulación de capitales quede desvirtuada mediante un 

establecimiento de impuestos diferenciales por lo que necesita un grado de 

armonización fiscal entre los países que integran el mercado común. 

 

Mercado único: Supone perfeccionar el mercado común, eliminando las fronteras 

físicas y técnicas, es decir, eliminar la aduana. 

 

Unión económica y monetaria: Es el grado más elevado de integración, ya que 

supone la armonización de las políticas fiscales y monetarias de los países 

miembros. Se produce una mayor cesión de soberanía, pues cada país debe 

dotarse de un sistema monetario único, además los países deben someterse a 

una disciplina monetaria para mantener los tipos de cambio dentro de los 

márgenes autorizados.  
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Unión económica plena: Busca integrar totalmente las economías de los países 

miembros, para formar un único país, para lo que exige políticas comunes y la 

unión política.   

 

 

1.6. Balanza de pago. 
 

 

La balanza de pago es una parte de las cuentas de una nación que contabiliza las 

transacciones hechas al exterior, es decir todo los flujos comerciales y financieros. 

La economía de un país están relacionada con el resto del mundo a través de dos 

grandes vías: la primera es el comercio con el intercambio de bienes y servicios la 

segunda vía son  las finanzas.14 

 

El saldo de la balanza de pagos es la suma del saldo de la cuenta corriente y la 

cuenta de capital. 

 

La balanza de pago se compone de dos cuentas:  

 

1.6.1. Balanza cuenta corriente. 
 

Es la que registra el intercambio de bienes y servicios, además de las 

transacciones unilaterales. La cuenta corriente se divide en tres balanzas las 

cuales son: 

 

 Balanza comercial o de mercancías. La integran las exportaciones 

y las importaciones de mercancías15. 

 

                                                 
14 Economía Internacional, curso 2008-09, Juliette Milgram. Pag 15. 
15 Economía elementos de Micro y Macroeconomía, Victor A. Beker , Francisco Mochón. Pag.229 
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 Balanza de servicio. Integra el conjunto de las  exportaciones e 

importaciones de servicios.16 

 

 Balanza de transferencia. Registra los movimientos de ingreso y 

pago que se realizan desde el extranjero sin contrapartida, título 

gratuito y las que exigen una contabilidad especial. 

 

Saldo de la balanza de cuenta corriente es ingreso de exportación menos gasto 

de exportación más/menos transferencia netas. 

 

 

1.6.2. Balanza de cuenta de capital. 
 

 

  Registra los ingresos procedentes del comercio de activos tales como la venta 

de acciones, bonos, propiedades inmobiliarias, sociedades a extranjeros, y los 

gastos derivados de las compras de activos en otros países, incluida las reservas 

de divisas.17 

 

Saldo de cuenta de capital es ingreso de ventas de activos en el extranjero menos 

gasto en compra de activos en el extranjero. 

 

 

 

 

 

 

 

                                                 
16 Economía elementos de Micro y Macroeconomía, Victor A. Beker , Francisco Mochón. Pag.230 
17 Ibid pag.235 
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1.7. Tratado de libre comercio. 
 

Los tratados de libre comercio (TLC) son acuerdos entre dos o más países con el 

objetivo principal de establecer reglas comunes para guiar las relaciones 

comerciales entre los países integrantes del tratado de libre comercio. Así como 

también liberalizar  la totalidad de productos y servicios que se comercian entre 

las partes contratantes. 

 

Son instrumentos bilaterales o multilaterales de política exterior que los países 

emplean para consolidar,  ampliar o eliminar barreras no arancelarias, eliminar 

barreras arancelarias para el acceso de sus productos a otros países.  

 

Cuando un país busca comenzar a interactuar con otros países, debe someterse 

a una serie de negociaciones para establecer algún acuerdo. Dentro de las 

negociaciones cada país plantea sus temas de acuerdo al contexto que considere 

relevante, además de la situación que se está viviendo. 

 

Entre los temas que habitualmente se negocian en los tratados de libre comercio 

se encuentran: accesos a mercados, servicios, telecomunicaciones, inversiones, 

propiedad intelectual, compras de gobierno, medidas ambientales, medidas 

laborales, solución de controversias, procedimiento aduanero, entre otros.  Cabe 

señalar que en los tratados de libre comercio no se pueden incluir asuntos que 

salgan del ámbito comercial, como es seguridad nacional y la soberanía. 

 

Los tratados de libre comercio presentan ventajas para los países miembros como 

un aumento en el crecimiento económico, atrae la inversión extranjera en el 

aumenta el ingreso per Capital y el bienestar social, un aumento de la 

competividad de las empresas dentro de un país, debido a la reducción de costos 

de las materias primas, maquinaria, etc.; genera unos menores costos a las  

importaciones al reducir hasta desaparecer los aranceles,  trae aumento en la 
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productividad, ayuda a las economías pequeñas para que alcances mercados 

más amplios, es vinculante, entre otros beneficios. 

 

Por otro lado, no todo es ventaja con los tratados de libre comercio, también traen 

desventaja para los países miembros, entre las que se destacan la menos 

recaudación tributaria que percibe el gobierno por la implementación de 

aranceles, para los países de economía pequeña se abre a mercados con mayor 

poder adquisitivo, no todos los sectores de la economía se beneficiaran con el 

TLC, los subsidios que entregan algunos países a los sectores sensibles 

provocan una ventaja frente a las empresas competidoras de otro país. 

 

Debemos destacar que los tratados de libre comercio no están sometidos a 

términos, permanecen vigentes hasta que una de las partes ponga término, esto 

se realiza mediante el derecho internacional y un procedimiento regulado por 

acordado en el mismo tratado.  

 

Los objetivos de los tratados de libre comercio son: 

 

 Promover las condiciones para una competencia justa.  

 

 Incrementar las oportunidades de inversión.  

 

 Proporcionar la protección a los derechos de propiedad intelectual.  

 

 Fomentar la cooperación entre  países.  

 

 Eliminar barreras que afecten el comercio.  

 

 Ofrecer soluciones a controversias.  

 

http://www.monografias.com/trabajos12/cntbtres/cntbtres.shtml
http://www.monografias.com/trabajos28/propiedad-intelectual-comentarios-tendencias-recientes/propiedad-intelectual-comentarios-tendencias-recientes.shtml
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 Establecer procesos efectivos para la estimulación de la producción 

nacional.  

 

 Los tratado de libre comercio, son importante ya que constituye un medio eficaz 

para proveer un entorno estable y sin barreras para el comercio internacional, 

además garantizan el acceso de los productos y servicios a los mercados 

internacionales, dando así también acceso a los mercados nacionales, logrando  

así incentivar las actividad económicas de los países miembros y además el país 

como sus ciudadanos quedan inmersos en el proceso de globalización que 

estamos viviendo hoy en día.  

http://www.monografias.com/trabajos14/administ-procesos/administ-procesos.shtml#PROCE
http://www.monografias.com/trabajos54/produccion-sistema-economico/produccion-sistema-economico.shtml
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2.1. Antecedentes de Chile. 
 

Chile es una República que se rige bajo un gobierno de corte democrático. 

Se divide en tres poderes independientes: 

 

Poder Ejecutivo: es liderado por el Presidente de la República Sebastián Piñera. 

 

Poder Legislativo: es bicameral, está conformado por una Cámara de Diputados y 

una de Senadores. 

 

Poder Judicial: está liderado por la Corte Suprema, encargada de dictar justicia 

con el apoyo de la Corte de Apelaciones de Justicia. 

 

Chile es el país más largo del mundo con 4.329 Km. De longitud, pero a la vez es 

uno de los más angostos con una anchura promedio de 180 Km. El total del 

territorio terrestre chileno es de 2.006.626 Km2. 

 

Chile limita al Norte con Perú; Este con Bolivia y Argentina; Sur con el Continente 

Antártico y al Oeste con Océano Pacífico.  

 

El país se divide en quince unidades territoriales llamadas Regiones, cada una a 

cargo de un intendente. Las Regiones a su vez se dividen en Provincias que 

están a cargo de un gobernador y estas Provincias se dividen en Comunas 

dirigidas por un Alcalde. 

 

La capital de Chile es la ciudad de Santiago, ubicada en la Región Metropolitana, 

la más poblada del país. 
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La población de Chile según el Banco mundial en el año 2011 es de 17.269.525 

habitantes, de los cuales el 40,33% reside en la región metropolitana, seguida por 

la Región del Biobío con un 11,86% y en tercer lugar la Región de Valparaíso con 

10,40% de la población. 

 

La religión mayoritaria es la católica. El idioma del país es el español, y su 

moneda es el peso Chileno. 

  

La tasa de alfabetismo de Chile en  el año 2009 es de 99%18 . El desempleo para 

el año 2010 fue de 8,1%. La inflación en el año 2011 fue de 3,3%. El PIB del año 

2011 fue de $ 248.585.499.941 de dólares, creció un 5,9% respecto al año 

anterior. El PIB Per Cápital  $ 14.394 dólares. 

 

 

 

2.1.2. Políticas comerciales de Chile. 
 

 

Chile es considerado una economía sólida, pues ha demostrado una larga 

trayectoria económica que ha sido capaz de mantener aun cuando los escenarios 

económicos nacionales como internacionales no han sido favorables. Además ha 

sido capaz de proyectar estabilidad a otros actores económicos y así obtener el 

reconocimiento del resto de los países sobre las fortalezas económicas y políticas 

que posee el país, lo que se traduce en un bajo riesgo,  llegando incluso a firmar 

importantes acuerdo con distintos actores económicos. 

 

Chile se caracteriza por poseer una economía abierta, competitiva y estable que 

favorece el libre comercio además de la inversión extranjera. Y con esto  logra la 

                                                 
18 Tasa de alfabetización, total de adultos (% de personas de 15 años o más), según el banco mundial . 
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globalización de su economía, a través de los tratados de libre comercio ratifica su 

estrategia de desarrollo. 

 

Los principales socios comerciales de Chile son Estados Unidos, Japón,  Corea 

del Sur, China  y Brasil.  

 

Chile exporta a más de 166 países, posee una oferta exportable de 3800 

productos y son 5841 las empresas que exportan al mundo sus productos y 

servicios. La minería representa más del 41% del total de los embarques, seguido 

por el sector manufacturero industrial, Agrícola, frutícola y ganadero.   

 

Se destaca además que Chile es considerado un país de bajo riesgo recibiendo 

una ponderación de A- en la clasificación de riesgo – país realizada por Standard 

& Poor’s, pues es reconocido por sus honestidad, competitividad, cumplimiento de 

sus compromisos y poseer una institucionalidad estable. 

 

2.2. Antecedentes de Panamá 
 

Panamá es un estado independiente y Soberano, presenta un gobierno unitario, 

republicano, democrático, representativo. 

 

El poder público se divide en tres órganos separados: 

 

Órgano Ejecutivo: formado por el presidente de la república, Ricardo Martinelli 

Berrocal y los ministros de estados. 

 

Órgano Judicial: formado por la Corte Suprema de Justicia, los Tribunales, y los 

juzgados que la Ley establezca. 
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Órgano Legislativo: formado por la Asamblea Nacional de Panamá y tiene como 

actividad principal la expedición de leyes, está conformada por Diputados 

escogidos por votación partidista y votación popular directa. 

 

La superficie del país es de 78.200 Km2, de los cuales 2.210 Km2  pertenecen a 

aguas territoriales. Limita al norte con el mar Caribe, al sur con el Océano 

Pacífico, al este con Colombia, y al oeste con Costa Rica.  

 

Panamá se divide en 9 provincias, 75 distritos o municipios, 3 comarcas indígenas 

de nivel provincial y 625 corregimientos de los cuales dos don comarcales. 

 

Ciudad de Panamá es la capital del país, siendo está la ciudad más desarrollada y 

próspera del país. 

 

La religión del país es mayoritariamente Católica. El idioma oficial es el Español, 

sin embargo gran parte de la población habla el idioma Ingles.  Moneda oficial es 

el Balbao, sin embargo el papel circulante es el dólar estadounidense, 1 Balbao = 

a 1 dólar.  

 

Panamá posee una población de 3.405.813 habitantes, según el censo del 2010. 

Más  del 70% de los panameños habita en áreas urbanas y la mitad de estos 

habitan en la ciudad de Panamá y zonas conurbanas. 

 

La tasa de alfabetismo del país alcanzó el año 2010 un 94,5%. El desempleo en 

Panamá el año 2010 fue de 6,5%. La inflación en el año 2011 fue de 5,9%. El PIB 

el año 2011 alcanzó un monto de $ 26.778.100.000 de dólares, presentando un 

crecimiento de 10,6% respecto al año anterior, la más alta de Latinoamérica. El 

PIB Per Cápita es de $ 7.498  dólares. 
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2.2.2 Políticas comerciales de Panamá. 
 

 

La economía de Panamá y su sistema bancario han sido conocidos 

internacionalmente como uno de los más sólidos del continente, gracias a un 

sistema económico neoliberal  impuesto en la década de 1990. 

 

La política económica de Panamá se basa en los sectores de actividad: comercio, 

banca y finanza, turismo, agricultura, pesca, ganadería, transporte multimodal y 

minero. 

 

En el año 2011 el sector de minas y canteras creció 18,4%;  Manufactura 3,2%; 

Electricidad, gas y agua 6,7%; Transporte y telecomunicaciones 13,7%; 

Agropecuaria 3,8% y la pesca se disminuyó 21,9%. 

 

Los principales socios comerciales en exportación son Estados Unidos, Canadá, 

Suecia, Costa Rica y China. 

 

Panamá tuvo una mejoría en el Índice Global de Competitividad (IGC) de  World 

Economic Forum (WEF) del año 2010, pasando de la posición número 53 a la 49. 

De acuerdo con el índice, el país logró la segunda mejor posición en 

Latinoamérica, después de Chile, el cual logró la posición 31. Esto implica que 

Panamá es el segundo país más competitivo de América Latina. 
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2.3. Tratado de libre comercio Chile – Panamá. 
 

 

A partir de 1990 los vínculos entre Chile y Panamá han gozado de una notable 

fluidez, especialmente en el plano comercial y en firma de diversos convenios 

bilaterales. 

 

Panamá es un mercado pequeño, pero aun así es significativo para las 

exportaciones de alimentos y manufacturas, en donde el 92% de las 

exportaciones corresponden a productos no tradicionales19, siendo un mercado 

significativamente diversificado para Chile, con más de 1000 productos 

comprendidos en el intercambio comercial. 

Panamá para Chile es un puente de vinculación con el Hemisferio Norte a través 

de su Canal, Chile es el cuarto usuario del Canal de Panamá, con un comercio 

exterior que se moviliza en un porcentaje cercano al 90% por vía marítima y del 

volumen total movilizado, un 30%, a través del Canal. 

Además la red de acuerdos comerciales que Chile tiene con diferentes regiones 

del mundo abre la posibilidad que el país opere como una plataforma para la 

inversión de bienes y servicios desde y hacia terceros países, especialmente 

entre América Latina y la región del Asia-Pacífico. 

En septiembre de 2004, el Presidente Ricardo Lagos manifestó el interés de Chile 

de reanudar las negociaciones para alcanzar un tratado de libre comercio con 

Panamá en el acto de transmisión del mando de Panamá, en el que asumió la 

Primera Magistratura de la Nación, Don Martín Torrijos Espinos. 

                                                 
19 19 “Se consideran no tradicionales todos los productos excepto: Cobre, Harina de Pescado, celulosa, hierro, 

salitre, plata metálica, óxido molibdeno y ferromolibdeno, minerales de oro, madera aserrada y cepillada, y metanol”. 
Fuente Prochile 
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Tras múltiples esfuerzos el tratado de libre comercio (TLC) entre Chile y Panamá 

fue suscrito el 27 de Junio de 2006 y entro en vigor el 07 de Marzo de 2008, fue el 

primer TLC que firmó Panamá con un país Sudamericano. 

 

El TLC con Panamá es un instrumento bilateral de políticas exterior que está 

compuesto por 15 capítulos y una serie de nexos, los que definen y detallan las 

formas en que se llevará a cabo su aplicación en ambos países. 

 

 Según lo expresado en el mismo texto del TLC, las partes esperan poder lograr: 

 

 Fortalecer los lazos especiales de amistad y cooperación entre sus 

naciones.  

 

 Contribuir al desarrollo armónico y la expansión del comercio mundial. 

 

 Potenciar una mayor cooperación internacional. 

 

 Crear un mercado más amplio y seguro para las mercancías, los servicios y 

las inversiones en sus respectivos territorios. 

 

 Evitar las distorsiones en su comercio recíproco, establecer reglas claras y 

de beneficio mutuo en su intercambio comercial. 

 

 Asegurar un marco comercial previsible para la planificación de las 

actividades de negocios y de inversiones. 

 

 Desarrollar sus respectivos derechos y obligaciones derivados del acuerdo 

de marrakech por el que se establece la organización mundial del 
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comercio, así como de otros instrumentos multilaterales y bilaterales de 

cooperación. 

 

 Fortalecer la competitividad de sus empresas en los mercados globales. 

 

 Crear nuevas oportunidades de empleo y mejorar las condiciones laborales 

y los niveles de vida en sus respectivos territorios. 

 

 Desarrollar sus respectivos compromisos internacionales y fortalecer su 

cooperación en materias de índole laboral. 

 

 Proteger, fortalecer y hacer efectivos los derechos fundamentales de sus 

trabajadores. 

 

 Implementar este tratado en forma coherente con la protección y 

conservación del medioambiente. 

 

 Promover el desarrollo económico de manera congruente con la protección 

y conservación del medio ambiente, así como con el desarrollo sostenible. 

 

 Conservar, proteger y mejorar el medio ambiente, incluso mediante el 

manejo de recursos naturales en sus respectivos territorios y a través de 

acuerdos multilaterales sobre el medioambiente de los que ambos sean 

parte. 

 

 Conservar su flexibilidad para salvaguardar el bienestar público.  

 

 Contribuir a la integración hemisférica. 
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Lo anterior queda claramente establecido en el artículo 1° del tratado, en el que 

se declara zona de libre comercio y se especifica los objetivos del mismo, entre 

los que se pueden mencionar los siguientes: 

 

a) Estimular la expansión y la diversificación del comercio entre las Partes. 

 

b) Eliminar los obstáculos al comercio y facilitar la circulación transfronteriza 

de mercancías y servicios entre las Partes. 

 

c) Promover las condiciones de competencia leal en la zona de libre 

comercio. 

 

d) Aumentar substancialmente las oportunidades de inversión en los territorios 

de las Partes. 

 

e) Crear procedimientos eficaces para la aplicación y cumplimiento de este 

Tratado, para su administración conjunta, y para prevenir y resolver 

controversias. 

  

Entre los principales  contenidos  que se destacan del TLC: 

 

 Acceso a mercado (normas de origen, procedimientos aduaneros, normas 

técnicas, normas fitosanitarias  y zoosanitarias). 

 

 Defensa comercial. 

 

 Servicios transfronterizos.  

 

 Solución de controversias.  
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 Incluye además, un protocolo de cooperación laboral y otro 

medioambiental. 

 

En el ámbito de las inversiones, ambos países firmaron un Convenio para la 

Promoción y Protección Recíproca de las Inversiones en diciembre de 1996, 

acuerdo que fue ratificado con las suscripción del TLC. 

 

Cabe destacar, que el texto del acuerdo establece que, dos años después de la 

entrada en vigencia se iniciarían negociaciones en materia de servicios 

financieros y también para mejorar las condiciones de acceso a las mercancías 

agrícolas, en la medida que ambos países lo estimen conveniente. 

 

En la sección F del Tratado de libre comercio destinada a la agricultura solo se 

hace mención a los subsidios agropecuarios en donde  señala “primero que  las 

Partes comparten el objetivo de alcanzar la eliminación multilateral de los 

subsidios a las exportaciones de mercancías agropecuarias y trabajarán en 

conjunto en función de lograr un acuerdo en la Organización Mundial del 

Comercio para eliminar los subsidios a la exportación, así como la reintroducción 

de éstos bajo cualquier forma. 

 

Segundo ninguna Parte introducirá o mantendrá ningún subsidio a las 

exportaciones sobre cualquier mercancía agropecuaria destinada al territorio de la 

otra Parte.”20 

 

En la sección H- Definiciones se hace mención a la Agricultura en “subsidios a la 

exportación tendrá el mismo significado asignado a ese término en el Art 1 (e) del 

Acuerdo sobre la Agricultura, que forma parte del Acuerdo sobre la OMC, 

incluyendo cualquier modificación a ese artículo; y transacciones consulares 

significa los requisitos que las mercancías de una Parte destinadas a la 

                                                 
20  Texto completo del tratado de libre comercio Chile – Panamá, fuente Prochile. 
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exportación al territorio de la otra Parte se deban presentar primero a la 

supervisión del cónsul de la Parte importadora en el territorio de la Parte 

exportadora para los efectos de obtener facturas consulares o visas consulares 

para las facturas comerciales, certificados de origen, manifiestos, declaraciones 

de exportación del expedidor o cualquier otro documento aduanero requerido para 

la importación o en relación con la misma.”21 

 

Como resultado de las negociaciones, Panamá concedió a Chile una 

desgravación inmediata del 64,5% del universo de exportaciones chilenas al 

mercado panameño y un 9,4% se materializará en cinco años más adelante 

desde la entrada en vigor del TLC, el 26,1% restante en los próximo 15 años. 

 

Chile por su parte, abrió su comercio rebajando sus aranceles al 92,5% de las 

exportaciones provenientes de Panamá, mientras que la desgravación del 5,8% 

se negoció en 5 años y el 1,3% restante en 10 años a partir de la entrada en vigor 

del TLC. 

 

                                                 
21 Texto completo del tratado de libre comercio Chile – Panamá, fuente Prochile. 
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2.4. Exportaciones de Chile al resto del mundo. 
 

Las exportaciones chilenas en el año 2009 registraron una caída del 28,2% de 

acuerdo al año anterior, totalizando envíos por 49.937.951.494,55 de dólares, 

esta disminución se debe fundamentalmente al efecto de la crisis financiera 

internacional y al bajo crecimiento de la economía mundial que registro un 

descenso de aproximadamente 0.8% 

 

Cuadro n° 1: Evolución de las Exportaciones año 2004 a noviembre del 2012 en 

dólares.(primera parte) 

     

  2004 2005 2006 2007 2008 

Enero 1.985.999.070,01 2.830.363.385,51 3.519.290.109,36 5.879.320.027,73 6.145.235.000,23 

Febrero 2.044.751.065,35 2.462.274.171,97 3.294.661.166,12 4.423.627.599,24 5.237.803.750,91 

Marzo 2.849.123.266,17 3.557.818.870,84 4.975.161.851,73 5.138.804.019,73 7.020.424.064,97 

Abril 2.664.067.504,10 3.335.000.599,86 3.794.664.112,67 5.421.586.543,49 6.583.200.350,17 

Mayo 2.809.743.787,82 3.043.590.903,37 5.307.237.759,41 6.653.457.646,57 5.883.558.746,09 

Junio 2.270.358.544,69 3.297.443.514,76 4.901.518.396,26 5.222.245.698,54 6.122.537.547,40 

Julio 2.657.326.168,24 3.142.013.673,15 5.505.848.425,05 6.042.575.333,84 7.258.641.076,72 

Agosto 2.744.180.380,78 3.280.003.944,30 5.008.950.006,78 5.100.517.095,06 6.271.751.106,35 

Septiembre 2.381.376.123,29 3.133.653.357,85 5.121.974.860,61 5.112.595.252,69 5.064.803.769,94 

Octubre 2.742.297.705,17 3.325.456.481,75 4.930.360.706,02 6.400.688.672,24 5.922.366.160,78 

Noviembre 2.549.654.263,89 3.587.055.835,54 4.989.661.071,15 5.573.241.122,00 4.406.065.291,51 

Diciembre 3.202.212.486,86 3.602.985.041,89 4.534.224.288,90 4.818.898.866,67 3.663.145.533,23 

TOTALES 30.901.090.366,37 38.597.659.780,79 55.883.552.754,06 65.787.557.877,80 69.579.532.398,30 

Fuente, ProChile, sobre la base de información del Servicio Nacional de  Aduanas 
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Cuadro n° 2: continuación de cuadro n° 1 Evolución de las Exportaciones año 

2004 al Noviembre 2012 en dólares. 

 

  2009 2010 2011 2012 

Enero 3.697.561.496,14 5.729.825.378,18 6.647.862.473,48 7.228.995.149,26 

Febrero 3.127.803.214,84 4.715.285.865,14 5.584.609.512,28 6.058.132.936,26 

Marzo 3.693.249.454,09 5.200.833.094,67 7.171.058.933,01 7.151.244.004,94 

Abril 3.958.754.199,81 5.405.128.371,16 7.320.337.047,75 6.362.627.227,95 

Mayo 3.747.465.415,06 5.508.943.018,97 7.754.527.229,29 6.440.752.198,98 

Junio 3.998.001.878,74 5.311.398.489,30 6.284.991.454,21 6.670.735.909,81 

Julio 4.407.813.045,76 5.621.909.399,14 7.057.664.078,41 6.563.968.529,14 

Agosto 3.974.420.521,62 5.202.497.013,55 6.911.263.095,19 5.779.817.926,44 

Septiembre 4.728.341.818,03 6.225.373.692,74 6.777.129.188,61 4.535.651.550,95 

Octubre 4.537.837.503,62 5.067.185.421,66 6.382.709.166,20 7.012.806.916,96 

Noviembre 4.761.782.649,90 6.352.970.360,58 6.718.935.739,66 6.862.560.784,43 

Diciembre 5.304.920.296,94 7.083.874.652,20 6.154.357.914,04 0,00 

TOTALES 49.937.951.494,55 67.425.224.757,29 80.765.445.832,13 70.667.293.135,12 

Fuente, ProChile, sobre la base de información del Servicio Nacional de  Aduanas 

 

Como se puede apreciar en los cuadros n°1 y 2 se muestra las exportaciones de 

Chile al resto del mundo por meses desde el año 2004 al año 2012. Donde la 

mayor exportación es el 2011con US$ 80.765.445.832,13, siguiéndolo de cerca el 

año 2012 que no está completo pues sus datos llegan hasta noviembre, pero aun 

así se adjudica el segundo lugar con US$ 70.667.293.135,12, el tercer lugar se lo 

lleva el año 2008 con US$ 69.579.532.398,30. 

 

A lo largo de los últimos nueve años las exportaciones Chilenas han ido en 

aumento teniendo un crecimiento significativo a través de los años, el único año 

que se produjo una baja fue el año 2009 con US$ 19.641.580.903,75 menos que 

el año 2008, como se mostró anteriormente esta baja se puede explicar por la 

crisis internacional del año 2008.  
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Cuadro n°3: Saldo Balanza Comercial y Saldo de Balanza de Pago. 

Millones de dólares FOB. 

 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 

Exportaciones 41.974 59.380 68.561 64.510 55.463 70.897 81.411 78.813 

Importaciones 30.665 36.433 44.430 58.436 40.103 55.572 70.619 74.605 
Saldo balanza 
comercial  11.309 22.947 24.132 6.074 15.360 15.324 10.792 4.208 
Saldo balanza 
de pago 1.716 1.997 -3.214 6.444 1.648 3.024 14.190 -367 

Fuente Banco Central, sobre información de oficinas nacional de Aduana22 

 

En el cuadro n°3 apreciar las exportaciones, importaciones, balanza comercial y 

balanza de pago desde el periodo 2005 al 2012. 

 

Se puede ver  que hasta el año 2007 se llevaba una tendencia al alza en los 

factores a excepción del saldo de balanza de pago que arrojo cifras negativas en 

el periodo del 2007 de  –3214 millones de dólares FOB, pero  en el año 2008 se 

rompe esta tendencia alcista por la balanza comercial que cae respecto al año 

2007 por un aumento significativo de las importaciones en el 2008, también dando 

este año un aumento en el saldo de la balanza de pago a US$ 6.074 millones 

FOB. 

 

La crisis internacional del 2008, también tuvo repercusiones en el año 2009 

dejando bajas en la exportación, importación y el saldo de la balanza comercial 

que disminuye US$ 360 millones FOB con respecto al año anterior. El saldo de la 

balanza de pago también se vio afectada disminuyendo US$ 4.796 millones FOB. 

El año 2010 repunto considerablemente en todos los factores.  

 

                                                 
22 1. Cifras provisionales 

  2. Las cifras de balanza comercial representan importaciones y exportaciones efectivas. Están basadas en las 

estadísticas del Servicio Nacional de Aduanas, a las que se les han hecho los ajustes pertinentes de cobertura 

y valoración para llegar a las cifras que se emplean en balanza de pagos. 



 53 

El 2011 las importaciones aumentaron más que las exportaciones con respecto al 

año anterior, pero aun así los saldos tanto de la balanza comercial como la 

balanza de pago son positivos, el año 2012 las exportaciones e importaciones 

están sobre los 70 .000 millones de dólares FOB, dejando un saldo en la balanza 

comercial siendo el más bajo de los últimos 8 años, el saldo de la balanza de 

pago termino con un déficit de 367 millones de dólares FOB. 

 

2.4.1 Principales socios comerciales. 
 

Chile posee alrededor de 197 socios comerciales en el año 2011, siendo los 10 

principales China, Estados Unidos, Japón, Corea del sur, Brasil, Holanda, México, 

Italia, Taiwán y Canadá. 

 

En el grafico se aprecia los diez principales socios comerciales según el monto 

exportado de Chile a cada país. 

 

Grafico N° 1: Principales socios comerciales en el 2011 en dólares FOB. 

  

       

           Creado con información entrega por ProChile 
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Destacan  en los tres primeros lugares La República Popular de China con US$ 

18.350.672.499 FOB, Japón US$  9.185.633.997 FOB, Estados Unidos con US$ 

8.787.710.125 FOB, los tres representan el 44,97% de las exportaciones de Chile. 

 

 

En cuarto lugar se encuentra Brasil  con US$ 4.481.577.770 FOB, bastante menor 

en comparación a los tres primeros socios comerciales, le sigue Corea del Sur 

con US$ 4.453.418.298 FOB, Holanda con US$ 3.706.398.108 FOB, Italia con 

US$ 2.751.432.768 FOB, Taiwán con US$ 2.121.557.805 FOB, India con US$ 

1.964.988.851 FOB, en el décimo lugar se encuentra México con US$ 

1.950.307.494 FOB.  

 

 

Cabe destacar que estos socios comerciales no han tenido una gran variación en 

los últimos tres años, los únicos que han variado de lugar son Estados Unidos con 

Japón que invirtieron lugares el año 2009 quedando Japón en segundo lugar y 

Estados Unidos en tercer lugar. 
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2.5. Intercambio entre Chile y Panamá. 
 

Grafico N°2: Posición según exportaciones año 2011 en dólares FOB. 

 

 

                 Creado con información entregada por Prochile 

 

En  el año 2011, Panamá se ubicó en el lugar Nº 45 de 197 países  como destino 

de exportaciones, con US$ 117.941.950 FOB captando el 0,13% del total de 

nuestras exportaciones. 

 

La primera posición la obtuvo  La República Popular de China con US$ 

18.350.672.499 FOB, el segunda posición  es de Japón con US$  9.185.633.997 

FOB, en tercera posición  Estados Unidos con US$ 8.787.710.125 FOB, en la 

posición número 20 Australia con US$ 886.983.367 FOB, en la posición número 

77 Letonia con US$ 8.716.429 FOB, en la posición 117 Siria con US$ 1.853.944 

FOB y en la última posición encontramos a Andorra con US$ 235 FOB. 
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Cuadro n° 4: intercambio entre Chile y Panamá 

 

MILLONES DE 
US$ 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 

EXPORTACIONES 112 178 178 306 125 114 118 

IMPORTADORES 11 10 13 14 19 21 27 

BALANZA 
COMERCIAL 

101 168 165 292 106 93 91 

INTERCAMBIO 
COMERCIAL 

123 188 191 320 144 135 145 

Fuente: Elaborado por Subdepto. Inteligencia Comercial en base a cifras del Banco Central de Chile23 

 

Durante el año 2011 los envíos destinados a Panamá, registraron una aumento 

de un 3,5% con respecto al año anterior, las importaciones incrementaron un 

28,6% con respecto al año 2010. 

 

En el periodo del año 2005 al 2008 las exportaciones han ido en alza siendo el 

año 2008 el que posee la mayor alza de 128 millones de dólares comparado al 

año anterior, en el año 2009 disminuye las exportaciones 181 millones de dólares 

con respecto al año anterior, el 2010 también hay una disminución de 11millones 

de dólares, pero el 2011 repuntan  las exportaciones con un aumento de 4 

millones de dólares. 

 

Las importaciones se mantienen constantes en el 2005  fueron de 11 millones de 

dólares, el año 2006 tuvieron una leve baja de 1 millón de dólares quedando en 

10 millones de dólares, aumentaron levemente en el 2007 y 2008, con 13 y 14 

millones de dólares respectivamente, el 2009 tienen un aumento de 5 millones de 

dólares con respecto al año anterior, quedando con 19 millones de dólares, el 

2010 aumentaron a 21 millones de dólares  y el 2011 tuvieron la mayor alza de 6 

millones de dólares, quedando con 27 millones de dólares. 

 

                                                 
23  1. Cifras provisionales 

  2. Las cifras de balanza comercial representan importaciones y exportaciones efectivas. Están basadas en las 

estadísticas del Servicio Nacional de Aduanas, a las que se les han hecho los ajustes pertinentes de cobertura 

y valoración para llegar a las cifras que se emplean en balanza de pagos. 
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La balanza comercial va en aumento desde el año 2005 al 2008, alcanzando el  

año 2008 un aumento de 127 millones de dólares, logrando así este año 292 

millones de dólares, este gran incremento se debe a un aumento de 128 millones 

de dólares en exportaciones con respeto al año 2007, el año 2009 posee una baja 

de 186 millones de dólares, quedando este año con 106 millones de dólares en su 

balanza comercial, esta disminución se explica por la caída de las exportaciones 

en 181 millones de dólares, el año 2010 vuelve a caer las balanza de comercial 

en 13 millones de dólares, quedando con 93 millones de dólares, esto es debido a 

una disminución de las exportaciones y un aumento leve de las importaciones, el 

año 2011 sigue con tendencia a la baja disminuyendo 2 millones de dólares, 

quedando así con 91 millones de dólares, esto es debido a un aumento levemente 

mayor de las importaciones sobre las exportaciones con respecto al año anterior. 

 

 

El intercambio comercial tiene tendencia alcista desde 2005 al 2008 alcanzando 

320 millones de dólares el 2008, en el 2009 cae 176 millones de dólares con 

respecto al año anterior, quedando así con 144 millones de dólares, el año 2010 

se aprecia otra disminución de 9 millones de dólares, pero el 2011 muestra un 

leve repunte de 10 millones de dólares. 

 

2.5.1 Exportaciones por sectores productivos de Chile a Panamá. 
 

Al analizar la participación sectorial en el total exportado hacia Panamá en el año 

2011, se desprende que el sector manufactura muestra la mayor concentración 

llegando a 36%, le sigue en importancia alimentos agropecuarios con 28%, el 

sector servicios queda en el tercer lugar con un 16%, industria forestal 9%, 

alimentos vino7%, tanto alimentos del mar como otros posee 2% y por ultimo 

minerales con un 0%.  
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Grafico N° 3. Exportaciones por sector año 2011. 

 

           

            Fuente: ProChile, sobre información de Oficina Nacional de Aduana 

 

Cuadro n°5: Principales sectores periodo 2010– 2011. 

 

Principales Sectores 
2010 (MM de 
US$) 

2011 (MM de 
US$) 

% Var. Período 

Alimentos Agropecuario 22 33 50,5 

Alimentos Mar 1 2 77,1 

Alimentos Vino 7 8 18,8 

Industria Forestal 8 11 49,4 

Manufacturas 59 42 -28,8 

Minerales 0 1 55,6 

Otros 1 2 95,8 

Servicios 16 18 15,7 

             Fuente: ProChile, sobre información de Oficina Nacional de Aduana 

 

 Se ve una clara aumento en la mayoría de los principales sectores, siendo el de 

otros el que tuvo un mayor aumento con respecto al año anterior alcanzando una 

variación en el periodo de 95,8%, el segundo lugar lo tiene alimentos del mar con 
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77,1%, minerales con 55,6% siguiéndolo de cerca alimentos agropecuarios con 

un 50,5%, la industria forestal 49,4%, alimentos vino 18,8%, servicios 15,7%. 

 

Manufacturas género una disminución con respecto al año 2010 de 28,8%, siendo 

el único de los sectores principales entre Chile y Panamá en tener variación 

negativa en el periodo 2010 - 2011. 

 

 

2.5.2 Número de empresas y productos exportados de Chile a Panamá. 
 

En el 2011,  se exportaron a Panamá 646 productos a través de 390 empresas, lo 

que se traduce en un crecimiento en el número de empresas de 74 y 113 

producto desde el 2005 al 2011 como lo muestra el cuadro siguiente: 

  

 

Cuadro n°6: números de empresas y productos exportados. 

 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 

EMPRESAS 316 333 346 344 345 349 390 

PRODUCTOS 533 589 625 574 591 594 646 
Fuente: Servicio  Nacional de Aduana 

 

 

 

2.6 Inversión extranjera 
 

Chile posee un ambiente de negocio atractivo y dinámico para los inversionistas, 

gracias a la estabilidad político económico, apertura comercial, certeza y 

estabilidad jurídica. 

 

De acuerdo al Ranking 2010 sobre negocios elaborado por Economit Intelligence 

Unit (EIU), Chile se sitúa en el lugar 15 de 82 economías de los países demás 
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atractivos para hacer negocios e invertir en los próximos cinco años con 7,43 

puntos de 10.24 

 

Cuadro N°7: Países atractivos para hacer negocios  (2010 – 2014) 

 

País Lugar 

Singapur  1 

Suecia 2 

Finlandia 3 

Canadá 5 

Nueva 
Zelandia 6 

Estados 
Unidos 13 

Alemania 14 

Chile 15 

Irlanda 17 

Francia 19 

México 35 

Brasil 40 

Perú 45 

Colombia 51 
                               Fuente: Economit Intelligence Unit. 

 

Chile es el número uno de la región de Latinoamérica durante el periodo 2010 - 

2014 como un lugar atractivo para invertir entre los mercados emergentes. En el 

2014 su más cercano competidor seguirá siendo México en el puesto 35, y Brasil 

en el puesto 40.    

        

                                                 
24 En la elaboración del ranking se evalúa el desempeño de cada país en diez áreas clave: 

ambiente político e institucional, estabilidad macroeconómica, oportunidades de mercado, política 
respecto de la empresa privada, régimen de comercio e intercambio comercial, sistema tributario, 
financiamiento, mercado laboral e infraestructura. 
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En términos de riesgo soberano elaborado por Standerd & Poor’s, el cual es una 

medición de  referencia y consulta para inversionistas de todo el mundo, ya que 

determina el riesgo que significa invertir capital en un país determinado, así como 

la prima o tasa de interés que dicho país debe pagar a quienes localicen allí sus 

recursos. 

 

Cuadro N°8 : Riesgo Soberano países de America Latina año 2012. 

                             

PAÍS  
RIESGO 
SOBERANO 

Chile A+ 

México BBB 

Puerto Rico BBB 

Perú BBB 

Colombia BBB- 

Panamá BBB- 

Uruguay BB+ 

Costa Rica BB 

Guatemala BB 

El Salbador BB- 

Paraguay BB- 

Venezuela B+ 

Bolivia B+ 

R. 
Dominicana B+ 

Argentina B 

Nicaragua B 

Ecuador B 
                                     Fuente:Standard &Poor’s - March 2012. 

 

De acuerdo al cuadro Chile se ubica como el país menos riesgoso para invertir en 

América Latina en el año 2012 con una clasificación de A+ la cual garantiza su 

capacidad para responder con los compromisos financieros que adquiere. Lo 

sigue en segundo lugar México con una clasificación de BBB. Panamá se ubica 

en el sexto lugar con una clasificación de BBB-, en el último lugar se encuentra 

Ecuador con una clasificación de B.  
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 La inversión extranjera directa (IDE) ha jugado un rol decisivo en el crecimiento y 

desarrollo económico de Chile. Los flujos de IED captados han mantenido una 

tendencia creciente, contribuyendo a la competitividad de la economía y 

aportando no solo recursos y nuevos mercados, sino también mayor desarrollo 

tecnológico y conocimiento especializados. 

 

 

 

2.6.1 Decreto de ley 600 de inversión extranjera. 
 

 
El Decreto de ley 600 o estatuto de la inversión extranjera, cuyo texto original data 

de Agosto de 1974, busca otorgar a los flujos de capitales de los inversionistas 

extranjeros mayores garantías e incentivos. 

 

Este Decreto pasó a fundarse desde entonces en principios jurídicos y 

económicos que tienen su respaldo en la Constitución Política del Estado, cuerpo 

normativo de la más alta jerarquía legal que en materia de orden público 

económico consagra los principios de libertad económica y propiedad privada. 

 

El texto original del DL 600 fue ratificado por el Congreso Nacional en marzo de 

1993, introduciéndole leves modificaciones. La permanencia de este cuerpo 

normativo en el tiempo demuestra la importancia que para Chile ha tenido el 

conservar una política estable en materia de inversión extranjera la que se ha 

mantenido en el largo plazo. 

 

Una de las razones fundamentales que transforman al DL 600 en el mecanismo 

de transferencia de capitales más utilizado por los inversionistas extranjeros es 

que, además de ser comprensivo de los principios de no discriminación, no 
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discrecionalidad de los procedimientos y libertad económica, otorga a los 

inversionistas extranjeros garantía de certeza y estabilidad jurídica. 

 

 

 

2.6.2 Marco regulatorio 
 

La Constitución Política del Estado establece los principios en las que se sustenta 

la normativa en materia de inversión extranjera. Estos principios: 

 

 No discriminación: se deriva de la garantía constitucional de igualdad 

ante la ley, y garantiza al inversionista extranjero que recibirá de parte del 

Estado y sus organismos un trato igual o no menos favorable que el 

otorgado a los inversionistas nacionales en materia económica. 

 

 No discrecionalidad de los procedimientos: los procedimientos relativos 

a la inversión extranjera deben ser claros y transparentes, eliminando 

cualquier forma de subjetividad en los actos de la administración, lo que 

constituye una garantía de trato equitativo para los inversionistas 

extranjeros. 

 

 Libertad económica: se garantiza el libre acceso a todos los sectores de 

la economía; sólo la ley, en forma excepcional, puede establecer sectores 

reservados para la inversión nacional. La Constitución Política del Estado 

en su artículo 19 Nº 21 consagra el derecho a desarrollar cualquier 

actividad económica que no sea contraria a la moral, el orden público y la 

seguridad nacional, debiendo respetarse la normativa sectorial interna 

respectiva. 
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Desde la entrada en vigencia del Estatuto de Inversión Extranjera (DL 600) en 

1974, la mayoría de los grandes inversionistas extranjeros ha utilizado este 

mecanismo, al amparo del cual el inversionista firma un contrato con el Estado de 

Chile –que establece sus garantías y derechos- y que lo autoriza a transferir 

capital u otras formas de inversión al país. Entre 1974 y 2011, se han 

materializado US$ 82.021.097 a través de este mecanismo. 

 

Existe además, como mecanismo alternativo, el capítulo XIV del Compendio de 

Normas de Cambios Internacionales (CNCI) del Banco Central de Chile, para lo 

cual los inversionistas extranjeros deben registrarse con el objeto de amparar sus 

inversiones bajo dicha normativa. 
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2.6.3 Inversión extranjera materilaizada D.L. 600, según sector año 2011. 
  
 
Grafico N° 4: Inversión extranjera materializada D.L.600 AÑO 2011. 
 
       

 
Fuente, inversiónextranjera.cl  
 
Como muestra el grafico la  inversión extranjera materializada D.L.600 según 

sector, muestra que para el año 2011 la minería es la que se lleva mayor 

inversión extranjera recibiendo 60% le sigue con un porcentaje mucho menor el 

sector servicios con 23%, los sectores transporte y comunicación, industria y 

electricidad recibieron un 5% cada uno y otros sectores 2%. 
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2.6.4 Inversión extranjera en Chile según país de origen 2011. 
 

Grafico N°5: Inversión extranjera materializada D.L.600, según país de origen año 

2011. 

 

 
        Fuente, inversiónextranjera.cl 

 
 

Los países que más invierten en chile en el año 2011, como lo muestra la gráfica 

en primer lugar Japón con un 33%, el segundo lugar es para Canadá con 29%, le 

sigue España con 19%, otros 13 países con 11%, Estados Unidos 5% y República 

de Corea 4%.  

 
2.6.5 Inversión extranjera  en Panamá 

 
 

 En Panamá no existe un estatuto legal de la Inversión Extranjera.  Por ende, su 

régimen jurídico general se aplica por igual a nacionales y extranjeros, igualdad 

que se encuentra consagrada en la Constitución Política de la República de 1972, 

reformada por los Actos Reformatorio de 1978 y por el Acta Constitucional de 

1983. 
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Como se señala en los  artículos: 

 

 Art 19: " No habrá fueros o privilegios personales ni discriminación por 

razón de raza, nacimiento, clase social, sexo, religión o ideas políticas". 

 

 Art. 20: Los panameños y extranjeros son iguales ante la ley, pero ésta 

podrá, por razones de trabajo, salubridad, moralidad, seguridad pública y 

economía nacional, subordinar a condiciones especiales o negar el 

ejercicio de determinadas actividades a los extranjeros en general. Podrán, 

asimismo, la ley o las autoridades, según las circunstancias, tomar 

medidas que afecten exclusivamente a los nacionales de determinados 

países en caso de guerra o de conformidad con lo que se establezca en 

tratados internacionales". 

 

 Además sin perjuicio de lo anterior, en los Convenios Internacionales sobre 

Protección de Inversiones, existen definiciones sobre inversión extranjera. 

 

Los principales sectores para invertir en Panamá son: 

 

 Sector turístico. 

 

 Zonas procesadoras para la exportación (Zonas Francas y de Libre 

Empresa).  

 

 Zona Libre de Colón (ZLC) invirtiendo en la actividad comercial e industrial. 

 

 La  reforestación. 

 Construcción. 
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2.6.6 Principales países de origen de inversión extranjera. 
 

Grafico N° 6: Principales inversores de Panamá año 2008. 

 

      

     Creado con datos de la oficina de económica y comercial de España en Panamá. 

 

Según el grafico el principal inversor de Panamá es Estados Unidos  es el mayor 

inversor en el año 2010 con U$$ 778.000.000, en segundo lugar Suiza con U$$ 

407.000.000, en  tercer lugar República de China (Taiwán) con U$$ 323.000.000, 

después Colombia con U$$ 215.000.000, España con U$$ 152.000.000, Ecuador 

con U$$ 121.000.000, Venezuela con U$$ 104.000.000, y por último Japón con 

56.000.000. 
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CAPITULO III 

 

ANALISIS SECTOR AGRICOLA  DE LA REGIÓN DE VALPARAÍSO. 
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3.1 Región de Valparaíso. 
 

En el año 1536 el  subalterno de Don Diego de Almagro, el capitán Don Juan 

Saavedra fue el descubridor de la bahía de Alimapu en la que desembocada el 

valle Quintil quien admirado por su belleza la denominó Valparaíso, en recuerdo 

de su tierra natal. 

 

En 1544 Don Pedro de Valdivia  destina a Valparaíso como puerto oficial de la 

ciudad capital del reino de Chile, Santiago.   

 

En la  actualidad  la Región de Valparaíso posee una superficie de 16.396,1 km2, 

representando el 2,16% de la superficie del país. La población regional es de 

1.539.852 habitantes, equivalente al 10,2% de la población nacional y su 

densidad alcanza 93,9 hab/km2, siendo así la segunda más alta del país. La 

población rural es de 129.950 personas, lo que representa el 8,4% de la población 

total de la región. 

 

La región está administrativamente formada por ocho provincias y 38 comunas, 

siendo la ciudad de Valparaíso la capital de la regional y también es la sede del 

poder legislativo chileno. 

 

La región de Valparaíso se caracteriza por poseer una diversificada economía que 

ampara a las más variadas actividades productivas, tal es así que la industria y el 

comercio se centran principalmente  en la ciudad de Viña del Mar y Valparaíso; la 

minería está presente en provincia de Petorca y los Andes; en Puchuncaví se 

encuentra la principal refinadora de cobre del país. Prácticamente todas las 

provincias cuentan con importantes actividades industrial, abarcando empresas 

de los más diversos rubros, entre ellas metalmecánica, química, textiles y 

alimentos; la fruticultura de exportación se encuentra en prácticamente todas las 
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comunas interiores; el borde costero, los  hermosos valles y los centros invernales 

cordilleranos, atraen a turistas de toda partes del mundo. 

 

La Región de Valparaíso posee una serie de carreteras que aseguran una 

excelente conexión interprovincial. Confirmando su vocación exportadora, alberga 

el sistema marítimo portuario más importante del país, con terminales 

concesionados a consorcios privados en San Antonio, Valparaíso y Quintero. 

Además cuenta con el principal complejo aduanero terrestre, Puerto Terrestre Los 

Andes, ubicado adyacente al Paso Los Libertadores, en la Cordillera de Los 

Andes, éste comunica Chile con Argentina y con la costa Este de América. 
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3.2 Comparación de las exportaciones de la Quinta Región al resto del 
mundo y Panamá.  
     

Gráfico n° 7: Comparación de las exportaciones de la Quinta Región al resto del 

mundo y Panamá desde el año 2005 a Noviembre del 2012 en dólares. 

 

 

Creados con datos entregado por Pro Chile. 

 

 

El Grafico compara las exportaciones de la Quinta Región al resto del mundo y a 

Panamá desde el año 2005 a Noviembre del 2012. Se aprecia que las 

exportaciones a Panamá son muy por debajo de las exportaciones al resto del 

mundo desde la Quinta Región.  En el año 2008 las exportaciones a Panamá  

fueron las más altas llegando a un monto de U$$ 42.616.370,19 y las 

exportaciones más alta al resto del mundo fueron en el año 2007 con un monto de 
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U$$ 5.852.655.528,15, se puede apreciar que la diferencia entre los montos más 

altos de ambas exportaciones U$$ 5.810.039.157,96. 

 

En las exportaciones al resto del mundo desde la Quina Región(Anexo 1), se ve  

un aumento desde el año 2005 hasta el año 2007, con montos en el año 2005 de 

US$ 3.868.769.925,64, el 2006 de US$ 5.579.742.775,10, y el 2007 de US$ 

5.852.655.528,15, en el 2008 se generó  un leve declive con respecto al año 

anterior, quedando el año 2008 con US$ 5.722.369.138,03, el año 2009 cayo 

significativamente quedando ese año con US$4.368.841.653,09, pero  repuntando 

en los años siguientes, el año 2010 queda con un monto de US$ 

5.111.689.632,01, el 2011 con US$ 5.522.117.596,99 y hasta noviembre del 2012 

se acumuló 5.564.605.823,06.    

 

En las  exportaciones de la Quinta Región a Panamá (Anexo 2)el año 2005 

exporto U$$ 14.335.769,58, el año 2006 con un monto de U$$ 23.066.495,08, el 

2007 con U$$ 15.957.059,18, el 2008 fue el más alto con un monto de U$$ 

42.616.370,19, el 2009 disminuyó considerablemente quedando con un monto de 

U$$ 18.368.857,57, el año 2010 con un monto de U$$ 37.491.213,56, el 2011 con 

un monto de 22.406.762,97, y el 2012 hasta el mes de Noviembre con un monto 

de 27.450.055,27. 

 

El TLC entre Chile y Panamá entra en vigencia en el mes de marzo del 2008, 

siendo este mismo año el que ha generado mayor exportación hacia Panamá, 

aunque las exportaciones en los años siguientes fluctúan entre alzas y bajas se 

puede apreciar que desde el comienzo del TLC las exportaciones de Chile a 

Panamá han ido en aumento en comparación a antes del TLC.  
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3.3 Análisis del Sector Agrícola de la Región de Valparaíso. 

 

El sector agrícola comprende todas las actividades económicas que tiene su 

fundamento en las explotaciones del suelo o los recursos que este origina de 

forma natural o por la acción del hombre. 

 

El sector agrícola se pude dividir en: 

 

Sector agrícola primario: es aquel en que el estado del recurso mantiene las 

características propias del producto, no siendo posible observar un grado de 

elaboración complejo que lo haga diferente. Este es el caso de la fruta fresca y 

descascarillada, hortalizas, legumbres, cereales, semillas y plantas. 

 

El sector agrícola industrial: corresponde a aquellos que nacen de aplicar un 

proceso de transformación al producto en estado natural, dando forma a un 

producto con características muy diferentes a las iniciales. Aquí encontramos la 

fruta congelada, en conserva, deshidratada, mermeladas, jugos, vinos. 

 

En adelante cuando se hable del sector agrícola se entenderá que es el conjunto 

del sector primario e industrial. 

 

La superficie total de la Región es de 1.638.276 hectáreas, la superficie Agrícola 

representa 1.048.004 hectáreas, un 64%.  

 

En la Región existen fértiles valles que suministran una amplia variedad de 

productos. Con un potencial productivo regional que concentra  50.000 hectáreas 

de frutales cultivables donde destacan uvas, paltas, ciruelas, duraznos, 

damascos, peras, kiwis, chirimoyas y cítricos.  
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La producción hortícola equivale a 25.000 hectáreas que se conforman 

principalmente por  ajos, tomates, cebollas, espárragos, alcachofas y pimentones. 

 

Según información de la Seremi de Agricultura regional, del total de la superficie 

nacional la Región de Valparaíso concentra el 60% de la producción de Paltos, el 

70% de la superficie de tomates bajo invernadero aprox.1000 hectáreas, el 60% 

de la superficie de flores aprox. 826 hectáreas, 25% de la superficie de uva 

10.374 hectáreas, 21% de la superficie de cebolla aprox.1.125 hectáreas.  

 

3.4 Comparación del sector Agrícola de la Quinta Región con los otros 
sectores en exportaciones al resto del mundo. 

 

Gráfico n°8: Comparación del sector Agrícola de la Quinta Región con los otros 

sectores en exportaciones al resto del mundo desde el 2005 a Noviembre del 

2012 en dólares. 

 

 

     Creado con datos entregados por ProChile Valparaíso. 
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En las exportaciones del sector Agrícola (anexo 3) el año 2005 genero US$ 

732.970.815,25 el 2006 término con un monto de US$ 762.635.750,94, el 2007 

con un monto de 867.215.646,69, el año 2008 con  US$ 1.089.717.971,88, el año 

2009 con US$ 977.049.477,41, en el 2010 término con US$ 993.568.698,17, el 

año 2011 con US$ 968.722.160,49, y el año 2012 hasta el mes de noviembre 

acumulo un monto de US$ 873.845.231,30. 

 

Como se pude ver en el cuadro el sector agrícola tiene similares tendencia que el 

total de las exportaciones, va en alza desde el año 2005 al 2008, pero el año 2009 

tiene una baja de US$ 112.668.494,47, repuntando el año 2010 y 2011, el año 

2012 se aprecia una baja de US$  94.876.929,19 pero no debemos olvidar que el 

año 2012 solo contempla hasta el mes de noviembre. 
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3.4.1 Principales productos del sector agrícola que exporta la región de 
Valparaíso al resto del mundo el año 2011. 

 

Cuadro N° 9: Productos agrícolas exportados de la Quinta Región al resto del 

mundo año 2011. 

 

Código Descripción Monto(US$) % 

 0806201000 UVAS SECAS MORENAS. 118.553.216,99 2,15 

 0804401000 
PALTA, VARIEDAD HASS, FRESCA O 
SECA. 84.128.076,23 1,52 

 0806103000 UVA, VARIEDAD RED GLOBE, FRESCA. 62.537.665,15 1,13 

 0806101001 
UVA, VARIEDAD THOMPSON 
SEEDLESS (SULTANINA), FRESCA. 52.713.472,99 0,95 

 0806105000 
UVA, VARIEDAD CRIMSON SEEDLESS, 
FRESCA. 43.583.022,97 0,79 

 1209300000 

SEMILLAS DE PLANTAS HERBACEAS, 
UTILIZADAS PRINCIPALMENTE POR 
SUS FLORES. 38.903.937,70 0,70 

 2008701102 

DURAZNOS (MELOCOTONES)  
PREPARADOS O CONSERVADOS AL 
NATURAL O EN ALMIBAR, EN 
MITADES, INCLUIDOS LOS GRIÑONES 
Y NECTARINAS. 34.951.068,96 0,63 

 0806102000 
UVA, VARIEDAD FLAME SEEDLESS, 
FRESCA. 32.748.002,96 0,59 

 1005101000 MAIZ HIBRIDOS PARA SIEMBRA. 22.558.544,31 0,41 

 2101201000 

PREPARACIONES A BASE DE 
EXTRACTOS, ESENCIAS O 
CONCENTRADOS DE TE Y 
PREPARACIONES, A BASE DE TE. 22.319.030,01 0,40 

 0806109000 LAS DEMAS UVAS FRESCAS. 21.725.207,73 0,39 

 0810500000 KIWIS FRESCOS. 21.258.570,89 0,38 

 0805100000 NARANJAS FRESCAS O SECAS. 19.686.103,65 0,36 

 0806107000 UVA, VARIEDAD SUGRAONE, FRESCA. 18.977.486,39 0,34 

 0806209000 
LAS DEMAS UVAS SECAS, INCLUIDAS 
LAS PASAS. 17.853.925,46 0,32 

TOTAL   612.497.332,39 11,09 
     Creado con los datos entregados por ProChile Valparaíso. 
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El cuadro muestra los 15 principales productos del sector agrícola exportados por 

la Región de Valparaíso al resto del mundo el año 2011 de 977 productos. Se 

puede apreciar que la uva seca morena es el producto más exportado con un 

monto de US$ 118.553.216,99, que equivale al 2,15% del total de productos 

exportados, le sigue palta, variedad hass, fresca o seca con US$ 84.128.076,23 

que equivale a 1,52% de productos exportados por la Quinta Región, en tercer 

lugar se encuentra uva, variedad red globe, fresca con un monto de US$ 

62.537.665,15 con un porcentaje de 1,13%, en último lugar de los 15 principales 

productos exportados encontramos las demás uvas secas, incluidas las pasas 

con un monto de US$ 17.853.925,46 con un porcentaje de 0,32%. 

 

Los 15 principales productos suman un monto de US$ 612.497.332,39 que 

equivale al 11,09% del total de productos exportados por la Quinta Región al resto 

del mundo, los otros 963 productos suman un monto de US$ 4.909.620.264,60 

que equivale al 88,91%. 
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3.4.2 Comparación del  sector Agrícola de la Quinta región  con los otros 
sectores en exportaciones a Panamá. 

 

Gráfico n°9: Comparación del  sector Agrícola de la Quinta región  con los otros 

sectores en exportaciones a Panamá desde el año 2005 a Noviembre del 2012, 

en dólares. 

      

    Creado con los datos entregados por Pro Chile 

 

En el gráfico  muestra las exportaciones a Panamá de la Región de Valparaíso en 

el sector agrícolas como en los otros sectores desde el año 2005 hasta 

Noviembre 2012. 

 

En año 2008 entro en vigencia el TLC entre ambos países y es este año el que 

genero mayor monto en las exportaciones alcanzando US$ 42.616.370,19. El 

sector agrícola genero un monto de US$ 1.789.066,44 que es mayor a los años 

anteriores, pero inferior a los años sucesivos, en cambio los otros sectores 

acumularon un monto de US$ 40.827.303,75, siendo este monto el mayor en los 

últimos 8 años. 
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A través de los años se muestran fluctuaciones en el total de las exportaciones a 

Panamá, tanto antes como después del tratado, pero se logra apreciar en la tabla 

que después de la entrada en vigencia del TLC las exportaciones totales han 

aumentado, en comparación a antes del TLC. 

 

Las exportaciones del sector agrícola no han tenido grandes variaciones desde el 

2005 al 2009, mostrando poco interés del sector agrícola en exportar a Panamá  

en los primeros años de la vigencia del TLC, pero como muestra el gráfico la 

situación cambia significativamente durante los 2010 y 2011 alcanzando US$ 

7.441.497,19 y US$ 6.451.461,01  respectivamente siendo los más altos en los 

últimos 8 años, pero en el año 2012 hasta el mes de Noviembre no posee un 

monto tan elevado como sus 2 años anteriores. 
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3.4.3 Principales productos que exporta la región de Valparaíso a Panamá. 

 
Cuadro N°10: principales producto que se exportan a Panamá año 2011. 

 
Código Descripción Monto(US$) % 

 
0025000000 

SERVICIOS CONSIDERADOS 
EXPORTACIÓN DE CONFORMIDAD AL 
ARTICULO 17 Y SIGUIENTES DE LA LEY Nº 
18.634; ARTICULO 1º DE LA LEY Nº 18.708 Y 
ARTICULOS 12, LETRA E, Nº 16) y 36, 
INCISO CUARTO, DEL DECRETO LEY Nº 
825, DE 1974. 11.627.191,59 51,89 

 
0307999900 

LAS DEMAS JIBIAS, EXCEPTO LAS 
CONGELADAS. 358.420,36 1,60 

 
0806103000 UVA, VARIEDAD RED GLOBE, FRESCA. 315.545,40 1,41 

 
0806105000 

UVA, VARIEDAD CRIMSON SEEDLESS, 
FRESCA. 119.297,80 0,53 

 
0806201000 UVAS SECAS MORENAS. 1.103.020,44 4,92 

 
0902300000 

TE NEGRO (FERMENTADO) Y TÉ 
PARCIALMENTE FERMENTADO, 
PRESENTADOS EN ENVASES INMEDIATOS 
CON UN CONTENIDO INFERIOR O IGUAL A 
3 KG.. 124.529,55 0,56 

 
2007999000 

LAS DEMAS CONFITURAS, JALEAS Y 
MERMELADAS, PURES Y PASTAS DE 
FRUTAS U OTROS FRUTOS, OBTENIDOS 
POR COCCION, INCLUSO CON ADICION DE 
AZUCAR U OTRO EDULCORANTE. 3.810.790,00 17,01 

 
2106902000 

PREPARACIONES COMPUESTAS NO 
ALCOHOLICAS PARA LA FABRICACION DE 
BEBIDAS. 2.423.495,79 10,82 

 
2402200000 CIGARRILLOS QUE CONTENGAN TABACO. 487.950,00 2,18 

 
2618000000 

ESCORIAS GRANULADAS (ARENA DE 
ESCORIAS) DE LA SIDERURGIA. 208.456,00 0,93 

 
8471902000 LECTORES OPTICOS. 199.953,98 0,89 

TOTAL   20.778.650,91 92,73 

            Cuadro creado con información de ProChile Valparaíso. 
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En el cuadro se ven los principales 11 productos que más se exportan a Panamá 

desde la Región de Valparaíso en el año 2011, siendo los servicios considerados 

exportaciones de conformidad al Art. 17 y siguientes de la ley n° 18.634; Art. 1° de 

la ley n° 18708 y Art. 12, letra E n° 825, de 1974. El que exporta más con un 

monto de US$ 11.627.191,59 que equivale al 51,89% del total de los productos 

exportados desde la Quinta Región a Panamá, el que le sigue son, las demás 

confituras, jaleas y mermeladas, purés y pastas de frutas u otros frutos, obtenidos 

por cocción, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante con un monto de 

US$ 3.810.790,00 que equivale a 17,01% y el tercer lugar se lo adjudican los 

productos con preparación compuesta no alcohólicas para fabricación de bebidas 

con US$ 2.423.495,79 equivalente a 10,82% del total de productos exportados a 

Panamá desde la Región de Valparaíso.  

 

Los demás productos son significativamente menores a los tres primeros, con 

porcentajes inferiores al 5%, llegando a ser el más pequeño de los principales 

productos exportados desde la Quinta Región a Panamá las uvas, variedad 

crimson seedless, fresca con un 0,56%. 

 

Los 11 principales productos exportado por la Región de Valparaíso a Panamá 

acumulan un monto de US$ 20.778.650,91 que equivale al 92,73%. 
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3.4.4 Principales productos agrícolas que exporta la Región de Valparaíso a 
Panamá. 

 
   
          Cuadro N°11: Productos agrícolas que se exportan a Panamá año 2011. 
 

Código Descripción Monto(US$) % 

 0806101000 
UVA, VARIEDAD THOMPSON SEEDLESS 
(SULTANINA), FRESCA. 103.293,60 0,46 

 0806103000 UVA, VARIEDAD RED GLOBE, FRESCA. 315.545,40 1,41 

 0806105000 
UVA, VARIEDAD CRIMSON SEEDLESS, 
FRESCA. 119.297,80 0,53 

 0806201000 UVAS SECAS MORENAS. 1.103.020,44 4,92 

 0808101000 
MANZANA, VARIEDAD RICHARED DELICIUS, 
FRESCA. 82.463,00 0,37 

 0809401000 CIRUELAS FRESCAS. 78.057,60 0,35 

 0902300000 

TE NEGRO (FERMENTADO) Y TÉ 
PARCIALMENTE FERMENTADO, 
PRESENTADOS EN ENVASES INMEDIATOS 
CON UN CONTENIDO INFERIOR O IGUAL A 3 
KG.. 124.529,55 0,56 

 2007991100 

PULPA DE DURAZNO, OBTENIDA POR 
COCCION, INCLUSO CON ADICION DE 
AZUCAR U OTRO EDULCORANTE. 81.138,86 0,36 

 2007999000 

LAS DEMAS CONFITURAS, JALEAS Y 
MERMELADAS, PURES Y PASTAS DE FRUTAS 
U OTROS FRUTOS, OBTENIDOS POR 
COCCION, INCLUSO CON ADICION DE 
AZUCAR U OTRO EDULCORANTE. 3.810.790,00 17,01 

 1211909000 

LAS DEMAS PLANTAS, PARTES DE PLANTAS, 
SEMILLAS Y FRUTOS DE LAS ESPECIES 
USADAS EN PERFUMERIA, MEDICINA O COMO 
INSECTICIDA, PARASITICIDAS O SIMILARES, 
FRESCOS O SECOS, INCLUSO CORTADOS, 
QUEBRANTADOS O PULVERIZADOS. 71.076,13 0,32 

TOTAL   5.889.212,38 26,28 
               Cuadro creado con información de ProChile Valparaíso. 

 
El cuadro muestra los 10 principales productos agrícolas que se exportan de la 

Región de Valparaíso a Panamá en el año 2011, siendo las demás confituras, 

jaleas y mermeladas, purés y pastas de frutas u otros frutos, obtenidos por 
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cocción, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante. Con un monto de US$ 

3.810.790,00 que equivale al 17,01% del total de los productos exportados a 

Panamá, le sigue uvas secas morenas con un total de US$ 1.103.020,44 que 

representa el 4,92% del total de exportaciones a Panamá, el último lugar de los 

principales productos exportados del sector agrícola a Panamá son las demás 

plantas, partes de plantas, semillas y frutos de las especies usadas en 

perfumería, medicina o como insecticida, parasiticidas o similares, frescos o 

secos, incluso cortados, quebrantados o pulverizados. Con US$ 71.076,13 

equivalente a 0,32%. 

 

Estos 10 productos suman un total de US$ 5.889.212,38 que se traducen en un 

26,28% de productos agrícolas exportados de la Quinta Región a Panamá.  El 

porcentaje total de productos agrícolas exportados de la Quinta Región a Panamá 

es de 28,79%, esto quiere decir que el los otros 25 productos exportados a 

Panamá equivalen a 2,51%. 

 

 

3.4.5 Análisis de productos en el sector Agrícola en el año 2011 a Panamá. 

 

Los productos que se exportaron en el 2011 a Panamá desde la Quinta Región de 

Valparaíso en el sector agrícola fueron 35 tipos de productos que equivalen al 

28,79% del total de productos exportados de todos los sectores a Panamá 

ascendiendo a un monto de US$ 6.451.461,01. 

 

En el grafico siguiente se puede apreciar el porcentaje de los principales 

productos agrícolas del año 2011 exportados a Panamá. Se debe tomar en 

cuenta que este porcentaje esta sacado contemplando solo los productos 

agrícolas, no los productos de otros sectores. 
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Cuadro N° 12 y gráfico N° 10: Las principales exportaciones Agrícolas de la quinta 
región a Panamá. 
 
                             

DESCRIPCIÓN % 

UVA, VARIEDAD THOMPSON 
SEEDLESS (SULTANINA), 
FRESCA. 1,60% 

UVA, VARIEDAD RED GLOBE, 
FRESCA. 4,89% 

UVA, VARIEDAD CRIMSON 
SEEDLESS, FRESCA. 1,85% 

UVAS SECAS MORENAS. 17,10% 

MANZANA, VARIEDAD RICHARED 
DELICIUS, FRESCA. 1,28% 

CIRUELAS FRESCAS. 1,21% 

TE NEGRO (FERMENTADO) Y TÉ 
PARCIALMENTE FERMENTADO, 
PRESENTADOS EN ENVASES 
INMEDIATOS CON UN 
CONTENIDO INFERIOR O IGUAL A 
3 KG. 1,93% 

PULPA DE DURAZNO, OBTENIDA 
POR COCCION, INCLUSO CON 
ADICION DE AZUCAR U OTRO 
EDULCORANTE. 1,26% 

LAS DEMAS CONFITURAS, 
JALEAS Y MERMELADAS, PURES 
Y PASTAS DE FRUTAS U OTROS 
FRUTOS, OBTENIDOS POR 
COCCION, INCLUSO CON 
ADICION DE AZUCAR U OTRO 
EDULCORANTE. 59,07% 

LAS DEMAS PLANTAS, PARTES 
DE PLANTAS, SEMILLAS Y 
FRUTOS DE LAS ESPECIES 
USADAS EN PERFUMERIA, 
MEDICINA O COMO INSECTICIDA, 
PARASITICIDAS O SIMILARES, 
FRESCOS O SECOS, INCLUSO 
CORTADOS, QUEBRANTADOS O 
PULVERIZADOS. 1,10% 

TOTAL OTRO PRODUCTOS 8,72% 
                            Cuadro creado con información de ProChile Valparaíso 
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Gráfico N°10: principales productos Agrícolas exportados a Panamá en el año 
2011. 
 
 
 
 

   
             Creado con la información entregada por ProChile Valparaíso. 

 
 
 
Tanto el cuadro como el grafico muestran los principales productos agrícolas que 

se han exportados a  Panamá desde la Región de Valparaíso, siendo las demás 

confituras, jaleas y mermeladas, purés y pastas de frutas u otros frutos, obtenidos 

por cocción, incluso con adición de azúcar u otro edulcorante, el que exporta un 

mayor porcentaje con un 59,07% llevándose así la mayoría de las exportaciones 

agrícolas de la Quinta Región a Panamá, le sigue con un porcentaje bastante 

inferior las uvas secas morenas con un 17,10%, en tercer lugar se ubica el total 

de otros productos con 8,72%, en este se encuentran 25 tipos de productos, los 

otros principales productos no alcanzan el 2% cada uno.  



 87 

Conclusión. 

 

Luego de analizar y estudiar el TLC, las exportaciones chilenas, las exportaciones 

de la Región de Valparaíso tanto al resto del mundo como a Panamá en 

exportaciones totales y en exportaciones del sector agrícola podemos concluir 

que: 

 

Las exportaciones de Chile al resto del mundo entre el año 2004 y noviembre del 

2012 aumentaron US$ 39.766.202.768,75 que equivale al 128,6%. Esto es 

gracias a que Chile posee una economía abierta, competitiva y estable, llevando a 

Chile a crear múltiples acuerdos comerciales y TLC, con distintos países del 

mundo ampliando así sus horizontes de exportaciones. 

 

Cabe señalar que como Chile posee una economía abierta, a la cual le  afectan 

las variaciones de la economía mundial como se pudo apreciar en el año 2009 

donde sus exportaciones al resto del mundo disminuyeron con respecto al año 

2008 en US$ 19.641.580.903,75 que equivale al 28,22%, debido esto a las 

repercusiones de la crisis internacional del año 2008. 

 

Los tres principales socios comerciales Chile en la exportación durante el año 

2011 fueron, China con US$ 18.350.672.499 FOB, Japón con US$ 9.185.633.997 

FOB y Estados Unidos con US$8.787.710.125 FOB, que equivalen al 44,97% de 

las exportaciones de Chile al resto del mundo.  

 

Panamá se ubicó  en el lugar Nº 45 de 197 países como destino de exportaciones 

en el año 2011, con US$ 117.941.950 FOB captando el 0,13% del total de 

nuestras exportaciones. Se puede apreciar que es un socio pequeño en 

comparación a otros países como La República Popular China  que posee el 

22,72% de las exportaciones de Chile. Pero Panamá también nos entrega una 
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posición estratégica para exportar a otros países por el canal de Panamá, además  

lo compensa con un ingreso bajo de importaciones que no alcanzan a llegar al 

23% del intercambio entre los dos. 

  

La balanza comercial entre ambos países va en aumento desde el año 2005 al 

2008, alcanzando el  año 2008 un aumento de 127 millones de dólares, logrando 

así este año 292 millones de dólares, este gran incremento se debe a un aumento 

de 128 millones de dólares en exportaciones con respeto al año 2007, el año 

2009 posee una baja de 186 millones de dólares, quedando este año con 106 

millones de dólares en su balanza comercial, esta disminución se explica por la 

caída de las exportaciones en 181 millones de dólares, el año 2010 vuelve a caer 

las balanza de comercial en 13 millones de dólares, quedando con 93 millones de 

dólares, esto es debido a una disminución de las exportaciones y un aumento leve 

de las importaciones, el año 2011 sigue con tendencia a la baja disminuyendo 2 

millones de dólares, quedando así con 91 millones de dólares, esto es debido a 

un aumento levemente mayor de las importaciones sobre las exportaciones con 

respecto al año anterior. 

 

También podemos concluir que los mayores sectores productivos que exportan a 

Panamá son el sector manufactura con la mayor concentración llegando a 36%, le 

sigue en importancia alimentos agropecuarios con 28%, el sector servicios queda 

en el tercer lugar con un 16%, industria forestal 9%, alimentos vino7%, tanto 

alimentos del mar como otros posee 2% y por ultimo minerales con un 0%.  

 

En las inversiones de Chile y Panamá podemos inferir que Chile es un país que 

se caracteriza por poseer un ambiente de negocio atractivo y dinámico para los 

inversionistas, gracias a la estabilidad política y económica, apertura comercial, 

certeza y estabilidad jurídica. Esto lleva a Chile a ser bien visto por el resto de los 

países para invertir. Chile está situado en el ranking de EUI el año 2010 en el 

puesto número 15 de 85 economías de los países más atractivos para hacer 
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negocios e invertir en los próximos 5 años.  Además Chile es el número uno de la 

región de Latinoamérica  hasta el año 2014 como un lugar atractivo para invertir 

entre los mercados emergentes.  

 

De acuerdo Estándar & Poor’s y su ranking de países menos riesgosos para 

invertir en América Latina en el año 2012, Chile se ubica en el primer lugar con 

una clasificación A+, mientras que Panamá se ubicó en el sexto lugar con una 

clasificación de BBB- . Lo que muestra que Chile es más atractivo para la 

inversión extranjera que Panamá.  

 

De la región de Valparaíso concluimos que se caracteriza por poseer una 

diversificada economía que ampara a las más variadas actividades productivas 

logrando así que para el año 2011 se exportara 977 productos con un monto de 

US$ 5.522.117.596,99, siendo los tres principales productos del sector agrícolas, 

la uva seca morena es el producto más exportado con un monto de US$ 

118.553.216,99, le sigue palta, variedad hass, fresca o seca con US$ 

84.128.076,23, y en tercer lugar se encuentra uva, variedad red globe, fresca con 

un monto de US$ 62.537.665,15. Los tres equivalen al 4,80% del total de 

productos agrícolas exportados.  

  

En las exportaciones de la Región de Valparaíso al resto del mundo se concluyó 

que como muestra el anexo 1, las exportaciones de la quinta región han ido en 

aumento desde el año 2005 al año 2008, pero en el año 2009 se generó una baja 

US$ 1.353.527.484,94, esto se pude explicar por la crisis internacional del año 

2008, pero repuntando en los años siguientes. 

 

El sector agrícola es más variable que el total de las exportaciones como se pude 

ver en el anexo 3. El sector agrícola  va en  alza desde el año 2005 al 2008, pero 

el año 2009 tiene una baja de 10,33% con respecto al año anterior repuntando 

1,7% el año 2010 pero disminuyendo 2011 en 2,5% respecto al año 2010 y el 
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2012 se aprecia una baja de 9,8% respecto al año anterior, pero no debemos 

olvidar que el año 2012 está hasta el mes de Noviembre. 

 

En las exportaciones de la Quinta Región a Panamá la situación es distinta como 

lo muestra el anexo 2 y anexo 4 en donde se aprecian fluctuación de las 

exportaciones totales y del sector agrícola a Panamá  en los últimos años. 

 

A través de los años se muestran fluctuaciones en el total de las exportaciones a 

Panamá, tanto antes como después del tratado, entre el año 2005 al 2007, el año 

2006 fue el más alto, con un aumento de 60,9% respecto al año 2005, el año 

2007 disminuyo en un 30,82% respecto al 2006, pero el año 2008 cuando el TLC 

entra en vigor se registró el monto de exportación más alto entre el año 2005 al 

2012 con un aumento del 167,07% respecto al 2007, pero el año 2009 disminuye 

drásticamente un 56,90%. En el 2010 vuelve a aumentar en 104,1% respecto a su 

año anterior, el 2011 disminuyó en 40,23% respecto al 2010, el año 2012 

aumento respecto al año anterior en 22,5%, debemos tener en cuenta que este 

año esta solo hasta el mes de Noviembre. Se pude concluir que aunque hayan 

fluctuaciones desde la entrada en vigencia del TLC las exportaciones totales han 

aumentado, en comparación a antes del TLC. 

 

Con respecto al sector agrícola las exportaciones no han tenido grandes 

variaciones desde el 2005 al 2009, mostrando poco interés del sector agrícola en 

exportar a Panamá  en los primeros años de la vigencia del TLC, pero como 

muestra el cuadro la situación cambia significativamente durante los 2010 y 2011 

alcanzando US$ 7.441.497,19 y US$ 6.451.461,01  respectivamente siendo los 

más altos en los últimos 8 años, pero en el año 2012 hasta el mes de Noviembre 

no posee un monto tan elevado como sus 2 años anteriores. 

 

Los tres principales productos agrícolas que exporta la Región  a Panamá  en el 

año 2011 son las demás confituras, jaleas y mermeladas, purés y pastas de frutas 



 91 

u otros frutos, obtenidos por cocción, incluso con adición de azúcar u otro 

edulcorante con un monto de US$ 3.810.790,00 le sigue uvas secas morenas con 

un monto de US$ 1.103.020,44  y en tercer lugar uva, variedad red globe, fresca 

con US$ 315.545,40  que equivalen al 23,34% del total de productos exportados a 

Panamá.               

       

A raíz de todo podemos concluir que Panamá es un mercado pequeño para la 

región de Valparaíso. Las exportaciones dirigidas a este país en el año 

2011fueron US$ 22.406.762,92 que equivale al 0,41% del total de exportaciones 

de la región al resto del mundo y las exportaciones del sector agrícola para el año 

2011 fueron de US$ 6.451.461,01 que representa el 0,67% del total de 

exportaciones del sector agrícola al resto del mundo.  
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Anexos. 

 

Anexo 1: Exportaciones de la 5° región al resto del mundo desde el 2005 al 2012 

(Monedas US$) 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 

Enero 
         
190.751.103,22  

       
278.758.945,43  

       
486.151.854,48  

         
429.993.235,76  

         
317.798.499,31  

        
460.555.011,40  

        
483.631.375,19  

       
873.318.310,27  

Febrero 
         
288.280.592,42  

       
372.399.195,54  

       
576.638.640,92  

         
481.878.010,58  

         
213.091.286,17  

        
392.755.478,05  

        
422.700.444,14  

       
598.448.388,89  

Marzo 
         
358.249.167,68  

       
543.527.141,86  

       
489.055.188,99  

         
732.923.136,22  

         
365.890.579,52  

        
494.970.609,38  

        
562.994.439,25  

 
693.717.567,31 

Abril 
         
373.495.371,54  

       
444.038.680,09  

       
492.686.420,13  

         
698.697.409,97  

         
403.749.148,95  

        
409.079.583,07  

        
571.192.140,09  

 
383.628.039,43 

Mayo 
         
329.748.175,70  

       
521.832.625,92  

       
602.428.095,08  

         
537.403.827,73  

         
316.489.248,51  

        
592.918.306,07  

        
583.171.885,57  

 
333.072.051,63 

Junio 
         
319.826.293,69  

       
476.450.234,79  

       
438.996.142,79  

         
397.173.391,87  

         
351.318.666,74  

        
375.509.502,31  

        
554.157.487,52  

 
633.247.005,86 

Julio 
         
274.423.727,51  

       
553.439.655,64  

       
552.354.906,32  

         
437.903.407,00  

         
391.505.791,34  

        
386.474.913,20  

        
461.398.708,30  

 
451.281.518,07 

Agosto 
         
330.345.600,07  

       
564.607.402,15  

       
414.858.523,48  

         
466.556.651,96  

         
411.822.222,67  

        
344.548.979,65  

        
376.933.536,07  

 
311.456.439,40 

Septiembre 
         
310.581.433,99  

       
458.064.755,87  

       
429.866.835,49  

         
366.377.484,45  

         
421.580.805,96  

        
379.388.156,01  

        
353.925.676,85  

 
311.129.188,53 

Octubre 
         
335.928.662,02  

       
476.969.199,29  

       
568.498.647,55  

         
431.178.993,28  

         
490.411.388,38  

        
392.168.638,55  

        
323.642.411,16  

 
654.964.382,51 

Noviembre 
         
372.311.857,38  

       
551.483.997,88  

       
327.601.471,16  

         
505.101.436,71  

         
354.047.321,12  

        
432.730.937,53  

        
480.158.477,80  

 
320.342.931,16 

Diciembre 
         
384.827.940,42  

       
338.170.940,64  

       
473.518.801,76  

         
237.182.152,50  

         
331.136.694,42  

        
450.589.516,79  

        
348.211.015,05  

 
0,00 

TOTALES 
     
3.868.769.925,64  

    
5.579.742.775,10  

   
5.852.655.528,15  

     
5.722.369.138,03  

      
4.368.841.653,09  

     
5.111.689.632,01  

     
5.522.117.596,99  

 
5.564.605.823,06 

Fuentes: ProChile Valparaíso. 

 

Anexo 2: Exportaciones de la 5° Región a Panamá entre el año 2005 al 2012 

(Monedas US$). 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 

Enero 706.777,48 2.446.043,10 620.417,29 1.049.396,57 5.817.942,38 1.269.861,91 2.490.578,74 1.485.521,54 

Febrero 711.576,37 356.041,40 451.950,74 24.737.934,04 528.527,91 577.615,74 1.949.654,25 1.735.816,83 

Marzo 417.534,71 519.040,01 3.952.583,01 1.036.908,62 1.627.209,92 2.334.382,27 3.106.561,45 6.422.124,44 

Abril 334.232,56 729.396,13 1.302.747,07 5.598.001,80 925.468,06 1.662.418,44 1.948.997,18 2.369.543,64 

Mayo 608.502,14 5.322.426,64 927.825,52 767.067,94 1.320.445,68 3.263.898,75 1.245.880,59 1.618.068,34 

Junio 399.781,92 526.804,56 2.745.576,29 2.067.086,23 1.445.315,72 1.949.762,42 2.386.552,83 2.455.049,37 

Julio 794.176,16 1.126.756,44 852.561,02 716.833,90 1.414.113,12 1.474.426,44 1.359.893,48 1.895.353,26 

Agosto 575.979,97 486.553,07 690.002,66 1.140.949,63 903.070,89 2.146.304,64 1.055.132,68 1.914.025,87 

Septiembre 6.397.067,09 683.435,22 814.641,71 1.268.641,62 881.377,21 2.792.460,42 2.172.647,45 2.321.417,61 

Octubre 2.651.268,60 2.398.415,65 1.506.147,36 773.100,57 1.003.158,96 1.963.265,83 1.072.996,67 3..520.820,61 

Noviembre 331.361,29 7.116.900,93 1.151.626,89 504.796,94 1.291.088,11 2.463.989,93 1.311.230,65 1.712.313,76 

Diciembre 407.511,29 1.354.681,93 940.979,62 2.955.652,33 1.211.139,61 15.592.826,77 2.306.637,00 0,00 

TOTALES 14.335.769,58 23.066.495,08 15.957.059,18 42.616.370,19 18.368.857,57 37.491.213,56 22.406.762,97 27.450.055,27 

Cuadro creado con los datos entregados por ProChile Valparaíso. 
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Anexo 3: Exportación del sector agrícola y otros sectores de la Región de 

Valparaíso al resto del mundo, en dólares. 

 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 

Sector 
Agrícola 732.970.815,25 762.635.750,94 867.215.646,69 1.089.717.971,88 977.049.477,41 993.568.698,17 968.722.160,49 873.845.231,30 

Otros 
Sectores 3.135.799.110,39 4.817.107.024,16 4.985.439.881,46 4.632.651.166,15 3.391.792.175,68 4.118.120.933,84 4.553.395.436,50 4.690.760.591,76 

Totales 3.868.769.925,64 5.579.742.775,10 5.852.655.528,15 5.722.369.138,03 4.368.841.653,09 5.111.689.632,01 5.522.117.596,99 5.564.605.823,06 

Creado con información entregada por ProChile  Valparaíso. 

 

 

Anexo 4: Exportación del sector agrícola y otros sectores de la Región de 

Valparaíso a Panamá en dólares.  

 

  2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 

Sector 
agrícola  1.001.856,06 1.615.422,26 1.208.036,03 1.789.066,44 1.808.050,12 7.441.497,19 6.451.461,01 1.890.255,97 

Otros 
sectores  13.333.913,52 21.451.072,82 14.749.023,15 40.827.303,75 16.560.807,45 30.049.716,37 15.955.301,91 25.559.799,30 

Totales 14.335.769,58 23.066.495,08 15.957.059,18 42.616.370,19 18.368.857,57 37.491.213,56 22.406.762,92 27.450.055,27 

Cuadro creado con información de ProChile Valparaíso  
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